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Dein 1. Geschenk

Achtung! Lies das hier zuerst:

Dieses Buch liegt mir am Herzen.
Umso mehr freue ich mich, dass Du es

nun in der Hand haltst.

Als Dank fiir Dein Vertrauen méchte ich Dir mein Erfolgs-Journal
schenken: Das Erfolgs-Journal ist der erste wichtige Schritt fiir Deine
finanzielle Zukunft. Denn mit ihm wirst Du in kiirzester Zeit ein felsen-

festes Selbstvertrauen aufbauen.

Deshalb ist das Journal der schnellste Weg, um erfolgreicher zu

werden und bis zu 300% mehr zu verdienen.

Sichere Dir jetzt das Erfolgs-Journal:
i ] ein-hund-namens-money.de /extras

Normalpreis: 19,90 €
Fir Dich als Dankeschon absolut GRATIS



Dein 2. Geschenk

Lass’ Deine Traume wahr werden!

Dir fehlt es an tiglicher Motivation?

Mit meinem Traumalbum hast Du Dein
Warum jeden Tag vor Augen. Mit diesem
Album visualisierst Du Deine Traume —

denn nur wer seine Ziele klar formuliert,
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wird sie auch erreichen.

Traume grof3, denn groBBe Traume gewinnen immer.

¢ Um das Traumalbum herunter zu laden,
" gehe auf:

ein-hund-namens-money.de/extras

Fur Dich als Dankeschon absolut GRATIS
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1. Kapitel

Der wei3e Labrador

Seit einer endlos langen Zeit schon wiinschte ich mir einen Hund. Aber
wir wohnten in einer Mietwohnung und unser Vermieter hatte Hunde
einfach verboten. Mein Vater versuchte, sich mit ihm zu einigen, aber es
war zwecklos. Es gibt ja diese Menschen, mit denen man einfach nicht
reden kann. Er behauptete, die anderen Mieter wiirden einen Hund im
Haus nicht mégen. Das war volliger Unsinn. Ich kannte eine Familie
auf der zweiten und eine auf der dritten Etage, die auch gerne einen
Hund gehabt hitten. In Wirklichkeit hatte der Vermieter selber nichts
fir Hunde ibrig.

Mein Vater sagte einmal: »Es geht dem gar nicht um den Hund, der
mag sich selbst nicht und génnt anderen darum auch kein Gliick.« Ich
hatte mir den Vermieter daraufthin einmal sehr genau betrachtet. Er sah
wirklich gemein und unzufrieden aus. Nachdem meine Mutter ihn auch
noch auf den Hund angesprochen hatte, schickte er uns sogar eine
Kindigungsandrohung per Einschreiben.

Ich denke heute noch, dass kein Mensch das Recht haben sollte, einem
anderen einen Hund zu verbieten. Und dass es Sinn macht, ein Haus zu
kaufen, schon wegen der Tiere, die man dann halten kénnte.

Einige Zeit spiter haben meine Eltern tatsdchlich ein Haus mit einem
Garten gekauft. Ich bekam mein eigenes Zimmer und fihlte mich wie
im siebten Himmel. Aber meine Eltern sahen nicht so gliicklich aus. Alles
war wohl teurer geworden als geplant. Und ich hatte natiirlich mit-
bekommen, dass Geld nun sehr knapp war. Deshalb beschloss ich, einige
Wochen lang meinen Traum fir mich zu behalten. Aber ich wiinschte

mir nichts sehnlicher als einen Hund.



Eines Morgens weckte mich meine Mutter aufgeregt: »Kira, steh
schnell auf, unten vor dem Haus liegt ein verletzter Hund.« Ich sprang aus
dem Bett und sturzte nach unten. Und tatsichlich, in der Ecke zwischen
Haus und Garage lag ein weiler Hund. Er schlief tief und unruhig,

Auf seinem Riicken, Uber seinen Hinterlaufen hatte er eine etwa
sechs Zentimeter lange Wunde, die ganz schon geblutet hatte. Es sah
aus, als wenn ihn ein anderer Hund gebissen hitte. Er musste sich hier-
hergeschleppt haben und war dann vollig entkriftet eingeschlafen.
»Welcher Fiesling wirde einen so schénen Hund derartig zurichtenr,
fragte ich mich. Pl6tzlich wachte er auf. Er schaute mich mit grolen Au-
gen an. Dann machte er einige Schritte auf mich zu. Aber er war zu
zittrig und zu schwach. Die Pfoten rutschten ihm auf dem glatten Stein
weg und er plumpste auf seinen Bauch. Sofort schloss ich ihn in mein
Herz.

Wir trugen ihn vorsichtig ins Auto und brachten ihn zu einem Tierarzt.
Die grof3e Wunde wurde geniht und der Hund bekam einige Spritzen.
Entspannt schlief er ein. Der Arzt sagte, dass es sich tatsdchlich um eine
Bisswunde handele, die aber bald heilen wiirde. Er erklirte uns, dass
der weille Hund ein Labrador sei. Eine aullergewohnlich gutmiitige und
intelligente Rasse. Auch sehr lieb zu Kindern. Labradore seien aufgrund
ihres Charakters die besten Blindenhunde. Wihrend der Arzt so redete,
streichelte ich den weillen Hund. Wie weich sein Fell war! Wie stuf3 er war!

Er bekam gar nicht mit, dass wir ihn wieder nach Hause fuhren. Wir
legten ihn vorsichtig auf eine Decke in die Kiiche. Ich musste ithn die
ganze Zeit anschauen.

»Hoffentlich wird er wieder gesund, dachte ich.

Aber meine Sorgen waren unberechtigt. Der weile Hund erholte
sich sehr schnell. Dann aber sah ich ein ernstes Problem auftauchen:
Wir wussten ja nicht, wo der Hund herkam und wem er gehérte. Konnten

wir ihn einfach behalten? Auf einmal war ich vor Angst wie gelihmt.
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Was, wenn meine Eltern den Hund nicht haben wollten? SchlieB3lich
hatten wir nicht viel Geld.

Natirlich mussten wir nach dem Besitzer Ausschau halten. Heimlich
hoffte ich aber, dass er sich nicht finden lassen wiirde. Zunichst gab
mein Vater eine Anzeige auf. Auch die Tierheime in der Nihe rief er an.
Aber niemand wusste etwas von dem weillen Labrador. Und mit jedem
Tag, den er bei uns verbrachte, schlossen auch meine Eltern ihn mehr in

ihr Herz. Irgendwie gehorte er bald einfach zu uns.

Der Labrador war inzwischen vollig genesen. Eines Tages spielte ich mit
thm bis zur Erschépfung. Dann setzte ich mich an den Frihstiickstisch.
Es ging mal wieder ums Geld. Und da hérte ich am liebsten gar nicht
hin. Denn erstens verstand ich davon nichts und zweitens sah keiner sehr
gliicklich aus, wenn es um dieses Thema ging;

In einer Redepause brachte ich das Gesprich auf etwas viel Wichti-
geres. Ich fragte: »Wie heil3t der Hund eigentlich?« Uns allen wurde
plotzlich bewusst, dass wir seinen Namen nicht kannten.

Das war meiner Meinung nach ein schlimmer Zustand. Ein Hund
braucht doch einen Namen. Ich starrte auf den weillen Wonnekniuel,
der drei Meter von mir entfernt fest auf seiner Decke schlief. Mir fiel
aber kein passender Name ein. Ich gribelte ...

Wihrenddessen diskutierten meine Eltern weiter tber Geld. Plotz-
lich seufzte mein Vater laut: »Money, money, money ... alles dreht sich
ums Geldl« Mit einem Ruck sprang der Labrador mitten aus seinem
Schlaf auf und tapste auf meinen Vater zu.

»Moneyl, rief ich, »er hért auf Money.« Sofort lief der Hund zu mir.

»Er sollte yMoney« heil3en, denn er hat sich den Namen selber ausge-
sucht, fand ich. Meine Mutter war gar nicht begeistert: »Money ist das
englische Wort fiir Geld. Man kann einen Hund doch nicht ernsthaft
»Geld¢ nennen.«

Mein Vater fand es dagegen ganz lustig: »Das ist doch gar nicht

schlecht. Wir rufen »Gelds, und Geld kommt angelaufen. Dann sind wir
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alle unsere Sorgen los.« Er hatte damals natiirlich noch keine Ahnung,
wie nahe er bei der Wahrheit war ... So kam es, dass der Labrador den

Namen »Money« erhielt.

Nach sechs Wochen wussten wir immer noch nicht, wo Money herkam.
Aber ich wollte es auch gar nicht wissen. Denn vielleicht miissten wir
Money ja hergeben, wenn wir den Besitzer finden wiirden. Und ich wollte
Money doch fir immer behalten. Auch meine Eltern hatten sich sehr an
ihn gew6hnt. So kam es, dass Money bei uns blieb. Aber eine ungewisse
Angst war doch in mir, dass der Besitzer eines Tages vor der Tir stehen
und mir Money wegnehmen konnte ... Ich glaube, ich muss nicht extra
erwihnen, dass Money und ich die besten Freunde wurden.

Money war schon ein halbes Jahr bei uns, als es passierte. Fr war
wirklich ein unglaublich lieber, geduldiger und kluger Hund. Er hatte die
intelligentesten Augen, die ich je gesehen habe. Und manchmal war ich
mir sicher, dass er verstehen konnte, was ich sagte.

Alle Labradore schwimmen gerne. Aber ich glaube, keiner ist je so
viel im Wasser gewesen wie Money. Keinen Bach und keinen See konnte
er auslassen. Ich wollte gerne schen, wie ihm ein richtiges Meer gefallen
wiirde, mit grolem Sandstrand und Wellen. Meine Eltern sagten aber,
dass da im Moment gar nicht dran zu denken sei, weil das Geschift
meines Vaters nicht so gut lief.

Sonntags gingen wir oft am Ufer des groflen Flusses spazieren, der
durch unsere Stadt flieB3t. Der sah wenigstens ein bisschen wie ein Meer
aus. Besonders unter der Briicke ist der Fluss sehr reilend und gefihrlich.

Ich weil3 nicht, was an diesem Sonntag in Money gefahren war. Den
ganzen Morgen iber war er ausgelassen gewesen. Als wir spazieren
gingen, lief er mir plotzlich weg, Wir riefen nach ithm und suchten ihn
verzweifelt. Plétzlich sahen wir ihn im Fluss treiben. Ich habe bis heute
keine Ahnung, wie er in den Fluss gekommen ist, denn er wusste, dass

er an dieser Stelle nicht ins Wasser durfte. Die Strémung war zu stark
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und er trieb auf die Briicke zu. Zwischen zwei Pfeilern hatte man ein
Netz gespannt und genau darin verfing sich Money. Die Wellen rollten
tber seinen Kopf hinweg, Er bekam immer weniger Luft. Sein Kopf
blieb immer linger unter Wasser.

Ich musste Money irgendwie retten. Ich konnte einfach nicht zusehen,
wie er ertrank. Da sind bei mir alle Sicherungen durchgebrannt und ich
bin ins Wasser gesprungen. Da war keine Zeit fiir verniinftige Uberle-
gungen. Ich musste zu Money. Es ging alles sehr schnell. Ich wurde
sofort unter die Wasseroberfliche gedriickt. Ich schluckte Wasser, bekam
Panik. Uberall war schmutziges, kaltes Wasser und ich wusste nicht
meht, wo oben und unten war. Und dann wurde es schwarz um mich.
Ich habe keine Erinnerung mehr an das, was dann geschah.

Meine Eltern erzihlten mir spiter, dass ich in das gleiche Netz ge-
schwemmt wurde, in dem sich Money verfangen hatte. Zum Gliick war
ein Boot der Wasserpolizei in der Nihe. Ich muss meine Arme um
Money geschlungen haben, bevor ich das Bewusstsein verlor. Jedenfalls
hat die Besatzung des Bootes mich und Money fast gleichzeitig aus dem
Wasser gezogen.

Irgendwie haben sie mich ins Leben zurtckgeholt. Zum Glick
brauchte ich nur einige Stunden im Krankenhaus zu bleiben. Ich war
aber cinige Tage noch sehr schwach und musste im Bett liegen.

Money hatte sich viel schneller erholt und ging nicht von meinem
Bett weg, Er saf} stundenlang vor mir und schaute mich an. Ich konnte
in seinen Augen sehen, dass er alles verstanden hatte.

Viele Menschen wissen das nicht, aber Hunde koénnen einen sehr
dankbar anschauen. Und Money blickte mich stundenlang sehr lieb und
dankbar an. Natirlich ahnte ich damals noch nicht, was spiter alles ge-
schehen sollte ... Ich war inzwischen zwolf Jahre alt. Nichts hatte sich
verindert. Am Meer waren wir immer noch nicht gewesen. Meine
Eltern hatten immer noch unter der »Rezession« zu leiden, wie sie es

nannten. Damit meinten sie, dass die wirtschaftliche Situation insgesamt
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verantwortlich fir unsere Geldprobleme war. Meine Frage, warum es
den Eltern meiner Freundin Monika immer besser ging, obwohl die ins-
gesamte wirtschaftliche Situation unseres Landes ja auch fir sie galt,
wurde drgerlich tiberhort. Und mein Vater hatte immer noch viele Monate,
in denen der Umsatz nicht stimmte. Die Stimmung war oft sehr ge-
drickt. Meine Mutter dullerte von Zeit zu Zeit, dass wir das Haus viel-
leicht besser nicht gekauft hitten. Ich fand diese Gedanken eine reine
Zeitverschwendung, denn schlieBlich kann man die Vergangenheit ja
nicht mehr dndern. Aulerdem hitte ich ja dann Money nicht behalten
kénnen, also war es gut so.

Eines Tages geschah das Unheimliche. Ich hatte beschlossen, mir die
neueste CD meiner Lieblingsgruppe zu bestellen. Gerade hatte ich im
Fernsehen eine Werbung mit Telefonnummer gesehen.

Ich setzte mich also ans Telefon und begann die Nummer zu wihlen.
Auf einmal horte ich eine Stimme: »Kira, du solltest zunichst einmal
nachdenken, ob du dir diese CD wirklich leisten kannstl«

Erschrocken blickte ich im Raum umbher. Die Tiiren waren geschlos-
sen und ich war alleine im Zimmer. Das heil3t, es war kein Mensch im
Raum — nur Money war natiirlich bei mir. Vielleicht hatte ich mir die
Stimme ja eingebildet ... Nach einer Weile griff ich wieder nach dem
Telefonhérer, den ich vor Schreck aufgelegt hatte. Ich fing erneut an zu
wihlen.

Plotzlich war die Stimme wieder da: »Kira, wenn du die CD kaufst,
dann hast du fast dein ganzes Taschengeld fiir diesen Monat ausgegeben.«

Money stand vor mir und hielt den Kopf leicht schief. Die Stimme
schien von ihm zu kommen. Das konnte nicht sein. Mir wurde heif3 und
kalt zugleich. »Hunde kénnen doch nicht sprechen. Selbst so intelligente
Hunde wie Money nicht«, dachte ich.

»Vor langer Zeit konnten alle Hunde ein wenig sprechen — aber auf
eine ganz andere Art als ihr Menschen. Doch dann hat sich diese Fahigkeit
zuriickgebildet.« Money schaute mich an. »Ich habe diese Méglichkeit
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noch.« Ich hatte im Fernsehen schon einmal ein Kamel gesehen, das reden
konnte. »Aber das war ein Film«, tiberlegte ich. »Und wir sind nicht im Film.
Dies ist die Witklichkeit.« Und dann durchzuckte mich die Erkenntnis:

»Vielleicht traume ich ja.« Schnell kniff ich mich in den Arm. Aua,
tat das weh — ich triumte also nicht.

Money blickte mich die ganze Zeit Giber an. Dann horte ich die Stim-
me wieder: »Konnen wir uns jetzt verniinftig unterhalten oder willst du
dich noch ein Weilchen kneifen und wundernr«

Ich kann es nicht erkliren, aber auf einmal schien es mir vollig nor-
mal und richtig, dass ich Moneys Stimme horen konnte. Es war so, als
wenn wir schon jahrelang miteinander geredet hitten. Nur eines fand
ich komisch: Money bewegte die Schnauze gar nicht, wenn er sprach.

»Wir Hunde konnten uns viel fortschrittlicher unterhalten als ihr
Menschen. Wenn wir etwas mitteilen wollten, dann sandten wir einen
Gedanken direkt in das Gehirn des anderen«, meinte Money. »Darum
weil3 ich auch, was du denkst.«

Jetzt war ich aber richtig erschrocken. »Du meinst, du hast alle meine
Gedanken gelesen?«, fragte ich ihn. Schnell tiberlegte ich, was ich alles
gedacht hatte ...

Aber Money unterbrach mich: »Natiitlich weil3 ich, was du denkst.
Wenn zwei Lebewesen sich nahestehen, dann kénnen sie immer bis zu
einem gewissen Grad die Gedanken des anderen lesen. Und darum weif3
ich auch, dass es dich sehr traurig macht, dass deine Eltern so viele
finanzielle Probleme haben. Und ich sehe auch, dass du beginnst, diesel-
ben Fehler zu machen. Denn ob ein Mensch einmal gut mit seinem
Geld zurechtkommt, entscheidet sich schon sehr frih. Normalerweise
sollte ich nicht mit dir reden. Wenn das die Wissenschaftler herausbe-
kommen, dann sperren sie mich in einen Kifig und machen die ver-
schiedensten Experimente mit mir. Darum habe ich niemandem von
meinen Fihigkeiten erzihlt. Aber weil du mir das Leben gerettet hast

und dabei dein ecigenes Leben riskiert hast, will ich eine Ausnahme
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machen. Es muss aber unser Geheimnis bleiben. Niemand darf je davon
erfahren.«

Ich wollte Money viele Fragen stellen. Ich wollte wissen, wo er her-
kam, wie sein vorheriger Besitzer aussah, wer ihn verletzt hatte ... aber
er unterbrach mich: »Dass wir uns unterhalten kénnen, ist ein grofles
Geschenk, du wirst das spiter alles viel besser verstehen. Wir sollten
jetzt aber keine Zeit verschwenden mit vielen Fragen. Ich schlage vor,
mit dir nur tiber ein Thema zu sprechen: Geld. Denn ich will so wenig
Risiko wie moglich eingehen.«

»Da gibt es aber einige Themen, die mich wesentlich mehr interessie-
reng, dachte ich. AuBerdem sagte meine Mutter oft, dass Geld nicht das
Wichtigste im Leben sei. Doch Money fuhr fort: »Ich denke auch nicht,
dass Geld das Wichtigste im Leben ist. Aber Geld wird unglaublich
wichtig, wenn es an allen Ecken und Enden fehlt. Denke daran, wie wir
damals beide im Fluss am Ertrinken waren. Wir mussten aus dem Fluss
heraus. Alles andere war nebensichlich. Und so ist es jetzt auch mit deinen
Eltern. Ihre finanzielle Situation ist so schlecht, dass sie stindig dartiber
reden. Sie sind jetzt sozusagen am Ertrinken. Ich will dir helfen, dass du
es anders machst und gar nicht erst in eine solche Situation kommst.
Wenn du willst, zeige ich dir, wie Geld zu einer erfreulichen Kraft in dei-
nem Leben wird.«

Ich hatte Gber dieses Thema noch nie richtig nachgedacht. Nattirlich
winschte ich mir, dass meine Eltern mehr Geld hitten. Ich hatte aber
leichte Zweifel, ob ein Hund der beste Ratgeber tber Geld wire.

»Das wird sich zeigen«, unterbrach mich Money, und er schien fast
ein wenig Uberheblich zu licheln. »Es gibt aber etwas viel Entscheiden-
deres: Ich kann dir nur helfen, wenn du es wirklich willst. Ich méchte
dich darum bitten, dariiber nachzudenken. Thr Menschen lasst euch
leicht von euren Gedanken betriigen. Darum schlage ich vor, dass du
von Zeit zu Zeit etwas aufschreibst. Bitte notiere bis morgen zehn
Griinde, warum du gerne wohlhabend werden méchtest. Morgen Nach-

mittag um sechzehn Uhr gehen wir zusammen im Wald spazieren.«
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Ich hatte den Eindruck, dass ich noch viel zu jung war, um schwierige
Dinge iiber Geld zu lernen. AuBlerdem hatte ich bei meinen Eltern er-
lebt, dass Geld wirklich nichts Angenehmes war.

Money konnte natiirlich meine Gedanken lesen. Sofort horte ich seine
Stimme: »Deinen Eltern geht es so schlecht, weil sie nicht gelernt haben,
mit Geld umzugehen, als sie so alt waren wie du. Der weise Chinese
sagt: Tue das Grofse, solange es noch klein ist, denn alles Grofse beginnt als Kleines.
Es gibt einige Geheimnisse tiber Geld, GesetzmiBigkeiten, die ich dir
erkliren will. Aber das geht nur, wenn du es wirklich willst. Darum
musst du die zehn Griinde finden. Bis dahin werden wir uns nicht mehr
unterhalten.«

Fir den Rest des Tages griibelte ich. Ich hatte natiitlich auch viel
nachzudenken. Auf jeden Fall entschloss ich mich, niemandem von
meiner Entdeckung zu berichten. Ich wollte auf keinen Fall, dass Money
Opfer zahlloser Experimente von Wissenschaftlern wiirde. Ich malte
mir aus, wie sie ihn in einen engen Kifig sperrten und an zahllose
Schlduche anschlossen. Nein, das durfte nicht passieren. Also durfte ich
mit niemandem dartber sprechen, dass Money »reden« konnte. Und ich
entschied mich, mir selber nicht zu viele Fragen tiber Money und dieses
Wunder zu stellen. Ich spiirte, dass ich so niemals weiterkommen wiirde.

Ich war noch nicht iiberzeugt, dass ich jetzt schon tiber Geld nach-
denken musste. Aber dann fiel mir wieder der Satz des weisen Chinesen
ein: »Tue das Grol3e, wenn es noch klein ist ...« Was sollte das bedeuten?

Auf einmal hatte ich eine Idee. Vielleicht war es wie mit Henry, dem
Terrier der Nachbarsfamilie. Sie hatten ihn bekommen, als er schon
funf Jahre alt war. Und Henry gehorchte Gberhaupt nicht. Die Nach-
barn sagten immer, dass es jetzt sehr schwierig sei ihn noch zu dndern.
Und dass man einem jungen Hund viel leichter etwas beibringen kénne.

Vielleicht waren meine Eltern so wie Henry, was das Geld angeht.
AuBerdem horte es sich ganz so an, als wenn Money genau wiisste, was

er sagte. Also musste ich die zehn Griinde finden, warum ich »wohlha-
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bend« werden wollte. Das war gar nicht so leicht. Denn fiir die meisten

Winsche, die ich hatte, brauchte ich gar nicht viel, viel Geld.

Nach drei Stunden hatte ich meine Liste zusammen:

1. Ein Trekkingbike mit 18er-Gangschaltung.

2. Ich konnte mir so viele CDs kaufen, wie ich will.

3. Ich kénnte die schénen Sportschuhe kaufen, die ich mir schon lange

winsche.

Ich kénnte meine beste Freundin besuchen, die zweihundert Kilo-
meter entfernt wohnt.

Im Sommer kénnte ich an einem Austauschprogramm teilnehmen
und in die USA fahren. Das wiirde auch meinem Englisch guttun.
Ich konnte meinen Eltern Geld schenken, damit sie nicht immer so

traurig aussehen. Ich kénnte thnen bei ihren Schulden helfen.

7. Meine Familie beim Italiener zu einem Festessen einladen.

8. Ich kénnte den armen Kindern, denen es nicht so gut geht wie mir,

9.

helfen.

Schwarze Designerjeans.

10. Computer.

Nachdem ich die Liste fertig hatte, schien es mir plétzlich doch er-

strebenswert, »wohlhabend« zu werden. Wohlhabende Leute kénnen

sich sicher all diese Dinge leicht kaufen und viele interessante Dinge tun.

Auflerdem hatte ich an Jenny, meine Freundin, denken mussen, als ich

die Liste angelegt hatte. Ich beschloss Money zu fragen, ob ich Monika

meine Erkenntnisse iber Geld erzahlen durfte. Auf einmal konnte ich

es kaum erwarten, dass es sechzehn Uhr wurde. Dann wurde ich erfah-

ren, wie ich wohlhabend werden konnte ...
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Achtung

Sicher kennst Du jemanden, dem diese Geheimnisse und Strategien

helfen konnen.

Daher habe ich eine Bitte an Dich: Gib EIN HUND NAMENS MONEY
an diese Menschen weiter. Hilf ihnen, Kontrolle tber ihre Zukunft zu

bekommen.

Doch VORSICHT: Gib ihnen NICHT dieses Buch!
Sondern: Schicke ihnen folgenden Link:

9 ein-hund-namens-money.de e

Denn nur so kénnen sie sich ebenfalls die wertvollen Geschenke sichern,

die Du mit diesem Buch bekommen hast.
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). Kapitel

Traumdosen und Traumalben

Am nichsten Tag konnte ich mich kaum auf meine Hausaufgaben kon-
zentrieren. Als es sechzehn Uhr war, lief ich schnell in den Garten. Der
weille Labrador wartete bereits. Rasch nahm ich ihn an die Leine und
ging mit ihm in den Wald. Ich traute mich nicht zu sprechen, bis ich
mit ihm in unserem Versteck angekommen war. Unser Versteck ist eine
gemiitliche Hohle mitten in einer Brombeerhecke. Man muss durch
einen schmalen, fiinf Meter langen Gang krabbeln, der durch die Hecke
fihrt. Innen habe ich uns einen Hohlraum geschaffen — richtig gemiitlich.
Aufler mir und Money kannte niemand dieses Versteck. Hier waren wir
sichet.

Ich war sehr aufgeregt. Hoffentlich konnte Money noch sprechen.
Man weil3 ja nie. Ich wollte ihn so viel fragen, aber ich erinnerte mich,
dass er nur tiber Geld reden wollte. Also wartete ich.

Money schaute mich an: »Kira, hast du herausgefunden, dass es sich
fur dich lohnen wurde, wohlhabend zu sein?«

»Allerdings«, beeilte ich mich zu sagen. Ich zog meine Liste aus der
Tasche.

»Lies sie mir vor, forderte Money mich auf. Also nannte ich ihm die
zehn Punkte.

»Und welche Punkte sind dir am wichtigsten?«, fragte er mich darauf-
hin.

»Sie sind alle wichtig«, erwiderte ich.

»Das glaube ich dir«, entgegnete der Hund. »Trotzdem m&chte ich
dich bitten, noch einmal die Liste anzuschauen und die drei wichtigsten
Punkte zu markieren.« Ich konzentrierte mich noch einmal auf die Liste

und las noch einmal jeden Punkt durch. Es war sehr schwer zu entschei-
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den, welche drei ich noch lieber hitte als die anderen. SchlieBlich hatte
ich es geschafft und diese drei Wiinsche eingekringelt:

1. Nichsten Sommer als Austauschschiilerin in die USA fliegen.

2. Ein Computer — am liebsten ein Laptop.

3. Meinen Eltern bei ihren Schulden helfen.

»Das sind sehr kluge Griinde. Eine sehr kluge Wahl.« Money war
begeistert. »Ich méchte dir gratulieren.«

Ich fihlte mich sehr stolz. Trotzdem verstand ich den Sinn der
Ubung nicht so ganz. Money konnte wie immer meine Gedanken lesen.
Prompt bekam ich die Antwort: »Die meisten Menschen wissen gar
nicht genau, was sie wollen. Sie wissen nur, dass sie mehr wollen. Am
besten stellst du dir das Leben wie ein groles Versandhaus vor. Wenn
du an ein Versandhaus schreibst, dass du mehr mochtest, dann wirst du
nichts bekommen. Auch wenn du darum bittest, dass sie dir etwas Schones
schicken, wirst du nichts bekommen. So ist es mit allen unseren Win-
schen. Wir miissen sie genau kennen.«

Ich hatte meine Zweifel: »Heil3t das, wenn ich meine Wiinsche kenne,
dass ich dann auch alles bekommen werde?«

»Nattrlich musst du etwas dafiir tun, erwiderte Money. »Aber den
ersten entscheidenden Schritt hast du dann schon gemacht.«

»Indem ich die Winsche aufgeschrieben haber«, fragte ich.

»Richtig, erwiderte Money. »Nun musst du dir deine Wunschliste
jeden Tag anschauen. So wirst du immer wieder daran erinnert. Und du
fingst an, Moglichkeiten zu erkennen, die dir helfen, deine Wiinsche in
die Tat umzusetzen.«

»Da bin ich aber gespannt, ob das funktioniert, sagte ich zweifelnd.

Money blickte mich ernst an: »Wenn du mit einer solchen Einstel-
lung darangehst, dann wird es nicht funktionieren. Du kannst aber drei
Dinge tun, die deine Einstellung sehr leicht verdndern. Erstens empfehle
ich dit, ein leeres Fotoalbum zu nehmen und es zu deinem Wunsch-
album zu machen. Suche dir Bilder, die das beschreiben, was du haben

willst. Dann klebe sie in dein Album. Wir denken niamlich in Bildern.«
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»Wir denken in Bildernr«, fragte ich.

»Das heillt, dass du keine Buchstaben denkst«, antwortete Money.
»Wenn du an Kalifornien denkst, sichst du dann das Wort KALIFORNI-
EN, oder siehst du gewisse Bilderr« Da hatte Money recht, natiirlich sah
ich sofort Aufnahmen von Disneyland, San Francisco, Hollywood usw.

»Und wo finde ich solche Bilder?«, fragte ich. Money schaute mich
merkwiirdig an und zog so komisch das Fell Gber seinen Augen in die
Hoéhe, als wollte er sich iiber mich lustig machen.

»Okay«, beeilte ich mich zu sagen, »ein Bild von einem Laptop finde
ich in einem Prospekt und Fotos von den USA bekomme ich z. B. bei
der Organisation, die das Austauschprogramm anbietet. Trotzdem ver-
stehe ich es nicht so richtig.«

»Manchmal miissen wir nicht genau verstehen, wie und warum es
funktioniert; wichtig ist, dass es funktioniert. Kannst du mir zum Bei-
spiel erkliren, wie Elektrizitit wirktr«, fragte mich der weil3e Labrador.

Mit einer solchen Frage hatte ich nicht gerechnet. Warum musste
Money auch gerade nach Elektrizitit fragen! Uber die Schwerkraft hitte
ich etwas sagen kénnen. Dartber hatten wir nimlich gerade in der Schule
gesprochen.

»Siehst dug, fuhr der Labrador unbeirrt fort, »aber du kannst auf den
Lichtschalter driicken und das Licht geht an — ohne genau erkliren zu
konnen, wie Elektrizitit funktioniert. Wir Hunde sind keine Freunde von
theoretischen Fachsimpeleien. Uns reicht es zu wissen, dass es funktioniert.
Also besorge dir ein Fotoalbum und fange an, die Bilder hineinzukleben.«

»lch war ja nur neugierig«, maulte ich.

Moneys Antwort folgte sofort: »Das ist auch gut so. Nur datf dich
das niemals davon abhalten, die Dinge einfach zu tun. Zu viele Men-
schen zogern und zogern, nur weil sie etwas nicht vollkommen verste-
hen. Es ist viel kliger, die Dinge einfach zu tun.«

»Binverstanden«, versprach ich, »ich werde es ausprobieren.«

Moneys Stimme unterbrach meinen Gedankengang: »Nicht auspro-

bieren, sondern tun. Wer etwas ausprobieren will, der erwartet, dass
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etwas schiefgeht und es letztendlich nicht klappt. Etwas zu versuchen,
ist lediglich eine vorauseilende Rechtfertigung, eine Vorab-Entschul-
digung. Es gibt kein Versuchen. Entweder du tust etwas oder du tust es
nicht.«

Ich dachte einen Moment lang nach. Jemand, den ich sehr gut kannte,
sagte doch immer wieder: »Ich werde versuchen, das und das zu tun ...«
Richtig, mein Vater gebrauchte das Wort hiufig. Er sagte immer, dass er
heute versuchen werde, einen neuen Kunden zu gewinnen. Und meistens
hat es sich dann nicht so ergeben. Money schien recht zu haben. Schon
méglich, dass dies mit dem Wort »versuchen« zusammenhingt. Also be-
schloss ich zu versuchen, das Wort »versuchen« nicht mehr zu verwenden.

Money knurrte plétzlich leise. Verflixt, nein, da hatte ich das Wort
schon wieder benutzt. Ich werde es nicht versuchen, sondern ich werde es
einfach nicht mehr sagen. Money hatte mich die ganze Zeit beobachtet.
»Das ist gar nicht so leicht, stimmt’sr«

Ich erinnerte mich, dass der Labrador von drei Dingen gesprochen
hatte, die ich tun miisste, um besser an die Erfillung meiner Wiinsche
glauben zu kénnen. Das Erste war, das Traumalbum anzulegen. Aber
was watren die anderen beiden?

Sofort kam die Erklirung: »Das Zweite, was du tun kannst, ist, dir
die Bilder jeden Tag ein paarmal anzuschauen und dir vorzustellen, dass
du bereits in den USA bist, dass du den Laptop bereits besitzt und wie
stolz dein Vater ist, weil et seine Schulden im Griff hat.«

Ich erwiderte verwundert: »Das ist ja wie triumen. Mama sagt immer,
dass ich nicht tagtrdumen soll.« Money blieb geduldig mit mir: »Man
nennt das visualisieren. Alle Menschen, die irgendetwas in ihrem Leben
erreicht haben, haben zuerst davon getrdumt. Sie haben sich immer wie-
der vorgestellt, wie es sein wiirde, wenn sie ihr Ziel erreicht haben. Natiir-
lich darf es nicht alleine beim Traumen bleiben. Das ist es vielleicht, was
deine Mutter sagen will.«

Das alles erschien mir doch sehr komisch. Und es war ganz anders,

als ich mir die erste Lektion tiber Geld vorgestellt hatte. »Das nennt man
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lernen, antwortete Money schnell. »Neue Gedanken und neue Ideen ken-
nenlernen. Wenn man auf die gleiche Art zu denken weiterdenkt, dann
wird man auch die gleichen Ergebnisse erhalten. Und da vieles, was ich
dir sagen werde, sehr neu fiir dich ist, méchte ich etwas vorschlagen:
Urteile nicht, bevor du es nicht getan hast. Ohne zu visualisieren, hat noch
niemand irgendein Ziel erreicht. Worauf wir uns in unserem
Leben konzentrieren, das wird auch wachsen. Die meisten Menschen
konzentrieren sich auf Dinge, die sie nicht wollen, anstatt sich Dinge
vorzustellen, die sie haben wollen.«

Ich musste an meine Tante Christel denken. Die hatte immer das
Gefuhl, dass ihr alles zu viel sei und dass sie alles nervlich nicht verkrafte.
Und dann kam es auch so: Jede Kleinigkeit wurde ihr zu viel. Auch mein
Vater fiel mir ein. Er konzentrierte sich auf die schwierige Situation, in
der wir uns befanden — und irgendwie schien sich die Lage dadurch nur
noch zu verschlechtern.

»Das Dritte, was du tun kannst, ist Traumdosen anzulegen«, fuhr
Money fort. »Traumdosen?«, fragte ich entgeistert.

Money lachte: »Ja, denn ohne Geld wirst du nicht nach Kalifornien
fliegen konnen. Eine der besten Moglichkeiten, um zu Geld zu kommen,
ist der Trick mit den Traumdosen. Du nimmst einfach eine Dose und
verwandelst sie in eine Spardose. Auf die Dose schreibst du deinen Traum.
Du musst aber pro Traum eine Dose nehmen. Und sobald du die Traum-
dose fertig hast, legst du alles Geld hinein, das du ertibrigen kannst.«

Mir schossen sofort viele Einwidnde durch den Kopf: »Dann muss
ich aber viele Dosen anlegen, und selbst wenn ich in jede Dose einen
Euro legen kénnte, dann wiirde es aber mindestens bis zu meinem
zwanzigsten Geburtstag dauern, bis ich auf diese Weise genug Geld zu-
sammenhitte. Aullerdem hitte ich dann kein Geld mehr fir meine an-
deren Wunsche ...«

Money schaute mich ruhig an: »Fillt dir auf, dass du zuerst immer

dariiber nachdenkst, warum es nicht gehtr«
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»Manchmal vielleicht«, brummte ich. »Aber wire es nicht insgesamt
besser, wenn wir dariiber nachdenken wiirden, wie ich zu mehr Taschen-
geld komme? Wenn ich zum Beispiel das Doppelte hitte, ginge es mir
super.«

Moneys Stimme wurde ganz ernst: »Das wirst du mir jetzt nicht
glauben, Kira, aber selbst wenn du zehnmal so viel Taschengeld hittest —
deine Probleme wiirden nur noch gré3er. Denn unsere Ausgaben wach-
sen immer mit unseren Einnahmen mit.«

Das schien mir aber gewaltig Gbertriecben. Mit zehnmal so viel
Taschengeld wiirde ich ganz bestimmt wie im Paradies leben.

Aber Money lief3 nicht locker: »Schau dir deine Eltern an. Die haben
nicht nur zehnmal so viel wie du, die haben mehr als hundertmal so viel.
Trotzdem kommen sie nicht zurecht. Die Menge des Geldes ist nicht so
entscheidend. Viel wichtiger ist, was wir damit machen. Wir missen erst
lernen, mit dem Geld zurechtzukommen, das wir im Moment haben.
Erst dann sind wir qualifiziert, mit mehr Geld umzugehen. Aber das will
ich dir in einigen Tagen genauer erkldren. Jetzt zuriick zu den Traum-
dosen. Was hiltst du davon, wenn du einfach beginnst?«

»Aber bei so vielen Dosen verliere ich den Uberblicke, erwiderte ich.

»Deshalb hast du aus deiner Liste die wichtigsten Ziele herausge-
suchty, erklirte Money.

Ich schaute noch einmal auf meine Liste. Richtig: Am wichtigsten war
mir die Reise in die USA, ein Laptop und meinen Eltern bei ihren Schul-
den zu helfen. Fur die ersten zwei kénnte ich eine Traumdose anlegen.
Das mit den Schulden meiner Eltern schien mir ziemlich hoffnungslos.

»Genaug, sagte Money, der meine Gedanken las. »In einigen Tagen
werden wir Uber die Schulden deiner Eltern sprechen. Das ist viel leich-
ter, als du denkst. Du brauchst also nur zwei Traumdosen. Das miisste
doch zu schaffen sein.«

»Okay, ich werde es versuch ..., nein, ich meine, ich werde es tunk,
versprach ich. »Dann beginne sofort«, forderte Money mich auf.

Ich war erstaunt: »Du meinst, jetzt sofort?«

26



Der Labrador nickte nur. Also schloss ich meine Augen und stellte
mir zuerst vor, wie ich meine Hausaufgaben auf meinem eigenen Lap-
top machen kénnte. Sie wiirden viel schéner aussehen und ich kénnte
viel leichter Korrekturen vornehmen. Sicherlich bekdme ich auch bessere
Noten. Aullerdem hitte ich die tollsten Videospiele ... Dann stellte ich
mir vor, dass ich drei Wochen in San Francisco verbringen wiirde. Ich
war bei einer netten Gastfamilie. Ich malte mir aus, wie ich eine nette
Freundin kennenlernen wiirde. Wir hatten eine tolle Zeit zusammen.
Noch nie hatte ich mich mit jemandem so gut verstanden. Und ich
konnte so viel lernen, so vieles war anders ...

Zwischendurch stellte ich mir noch vor, wie mich mein Vater zum
Flughafen bringen wiirde — so richtig gut drauf, weil er keine Schulden
mehr hatte. Mann, war der stolz! Und das war gut so, denn nun war er
viel besser gelaunt. Er pfiff sogar ein Liedchen. Das hitte er besser
nicht getan, denn er pfiff schrecklich falsch. Aber ich mochte es, wenn
er so gut gelaunt war.

Nach einiger Zeit machte ich die Augen wieder auf.

»Wie war’sr«, wollte Money sofort wissen.

»Ganz nett«, berichtete ich. »Es hat mir wirklich gut gefallen. Aber
ich verstehe trotzdem nicht, wieso das helfen soll.«

»Denk an die Elektrizitit«, erinnerte mich Money.

»Du musst es nicht verstehen. Du musst nur wissen, dass es funktio-
niert. Und ehrlich gesagt, kann ich es dir auch nicht genau erkliren. Eine
weise MOwe hat einmal gesagt: »Bevor du losfliegst, musst du schon
wissen, dass du angekommen bist.« Du musst dir vorstellen, die Dinge
schon zu haben. So wird aus einem schwachen Wiinschen ein Verlan-
gen. Irgendwann wird der Wunsch nach San Francisco zu fliegen, immer
starker. Je Ofter du visualisierst, umso stirker wird dein Wunsch. Und
dann fingst du an, nach Méglichkeiten zu suchen, um ihn dir zu erfiillen.
Und, Kira, Moglichkeiten gibt es genug. Aber du wirst sie nur sehen,

wenn du nach ihnen suchst. Und du suchst nur nach ihnen, wenn du ein
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starkes Verlangen hast. Und das starke Verlangen bekommst du, wenn
du visualisierst.«

»Wahrscheinlich hast du recht«, entgegnete ich gedankenvoll. »Ich
habe mich nie ernsthaft damit beschiftigt, nach San Francisco zu kom-
men. Hinmal habe ich vorsichtig meine Mutter gefragt. Und die hat mir
sofort erklirt, dass da tiberhaupt nicht dran zu denken sei. Und dann
habe ich eigentlich nicht mehr so richtig dartiber nachgedacht. Jetzt will
ich es plotzlich viel stirker.«

Money knurrte befriedigt: »Das wire doch eigentlich einen schénen
Hundekuchen wert.«

Ich schaute erschrocken. Seit Money mein Lehrer geworden war,
hatte ich ihn gar nicht mehr wie einen Hund behandelt. Das musste ich
schnell nachholen. Rasch gab ich ihm ein paar Hundekuchen, die er ge-
nusslich verschlang.

Ich wollte ihn noch so viel fragen. Plétzlich gab es so viele Geheim-
nisse. Money hatte ja gesagt, dass er mit mir nur tiber Geld reden wiirde,
also behielt ich die Fragen fiir mich. Etwas aber quilte mich, das ich
wissen musste:

»Money, woher weil3t du all diese Dinge?«

Money war belustigt: »Weil Hunde einfach sehr intelligent sind.«

»Ach ja, erwiderte ich, »und was ist mit Boxern und Pudeln?«

Money lachte. »Ich habe bei einem sehr reichen Mann gewohnt.
Aber dariiber will ich jetzt nicht sprechen. Du wirst es irgendwann er-
fahren. Alles zu seiner Zeit. Lass uns jetzt zurlickgehen, es ist schon
ziemlich spit.«

Das stimmte. Es war schon fast Abendbrotzeit. Also liefen witr nach
Hause. Wihrend des Essens war ich gar nicht richtig bei der Sache. Ich
hatte auch kaum Hunger. Meine Mutter schaute mich besorgt an: »Kira,
hast du Problemer« Ich seufzte nur laut. Ich konnte ja nichts sagen.
Dabei gab es so viel zu bedenken, so viele Fragen.

Endlich waren wir mit dem Abendessen fertig und ich konnte auf

mein Zimmer gehen. Sofort machte ich mich an die Arbeit. Ich brauchte
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ein Fotoalbum. Ich nahm ein altes Poesiealbum — das wiirde es sicher
auch tun. Nun wollte ich Bilder von einem Laptop und von Kalifornien
hineinkleben. Da war ich aber erstaunt: Ich hatte kein Bild, keinen Pros-
pekt, nichts. Ich bemerkte, dass ich meine eigenen Winsche wirklich
nicht ernst genommen hatte. Also beschloss ich, gleich morgen Prospekte
zu besorgen. Jetzt konnte ich wenigstens die Traumdosen herrichten.

Ich fand schlief3lich eine Pralinenschachtel. Ich machte einen Schlitz
wie bei einem Sparschwein hinein. Mit einem Filzstift schrieb ich grof3
»LAPTOP« auf den Deckel. Dann klebte ich die Schachtel mit Tesafilm
zu. Sobald ich Bilder hitte, wollte ich noch ein besonders schones Bild
von einem Laptop auf die Schachtel kleben. Vielleicht wiirde ich auch
ein sehr grofles Bild finden. Damit kénnte ich dann den ganzen Deckel
beziehen. Die Schachtel wiirde aussehen wie ein Laptop — mit einem
Sparschlitz. Die Idee fand ich gut. Dann nahm ich eine Zigarrenkiste
von meinem Vater und schrieb »SAN FRANCISCO« darauf.

Ich lehnte mich zurtck. Die Dosen hatte ich jetzt. Aber was wollte ich
hineintun? Ich bekam damals zwolf Euro Taschengeld im Monat. Davon
konnte ich mir gerade eine CD kaufen. Ich tberlegte. Wenn ich nun zum
Beispiel drei Euro in jede Box legen wiirde, dann hitte ich kein Geld mehr
fir eine CD. Schwere Entscheidung. SchlieBllich schwante mir, dass ich
nach einiger Zeit entweder viele CDs haben oder einige grofie Ziele er-
reichen kénnte. Wahrscheinlich war es besser, wenn ich mir nur jeden
zweiten oder dritten Monat eine CD kaufen wirde. Dann konnte ich die
Hilfte von meinem Taschengeld sparen. Die Idee gefiel mir immer besser.
Also legte ich schliellich drei Euro in jede der beiden Dosen.

Stolz schaute ich sie an. Auf einmal kamen sie mir gewaltig vor. Es
war so, als misste es auf jeden Fall klappen. Ich fithlte mich einfach gut.

Ich legte mich ins Bett. War ich aufgeregt! Was hatte ich heute alles
gelernt! Und wie spannend mein Leben plétzlich war! Ganz bestimmt
hatte niemand sonst einen so auflergewohnlichen Hund. Schlief3lich

schlief ich ein. Ich triumte von Money, Amerika und Laptops.
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3. Kapitel

Daryl, der Junge,
der viel Geld verdiente

»Kira, jetzt aber aufstehenl«, horte ich die Stimme meiner Mutter. Ich
hitte verschlafen, wenn sie mich nicht geweckt hitte. Ich glaube, manch-
mal schlidft man linger, um noch ein bisschen triumen zu kénnen.

Ich rekelte mich im Bett. Meine Mutter 6ffnete die Vorhidnge und
lie3 den Morgen herein. Missbilligend schaute sie auf die Unordnung in
meinem Zimmer. Dabei fiel ihr Blick auf meine Traumdosen. Sie nahm
eine nach der anderen in die Hand. Sie runzelte die Stirn, als sie

»LAPTOP« und »SAN FRANCISCO« las»Was ist das denn fur eine
fixe Idee?«, wollte sie von mir wissen.

Ich lief rot an. Mir wurde ganz heil3. »Du weil3t doch, dass ich gerne
an dem Austauschprogramm fiir die USA teilnehmen wiirde. AuB3erdem
dachte ich, dass ich meine Hausaufgaben viel besser mit einem Computer
machen kénnte. Also méchte ich dafiir sparen«, antwortete ich.

Meine Mutter blickte mich entgeistert an. Sie hatte immer noch in
jeder Hand eine Dose. Sie schiittelte die Dosen. Die Miinzen darin rap-
pelten hin und her. »Da ist ja tatsdchlich Geld dring, staunte sie. »Wie
viel ist es denn?«

Mir gefiel die Unterhaltung nicht. »Drei Euro«, murmelte ich leise.

»S0s0, drei Euro fir einen Laptop und drei Euro fiir eine Reise in die
USA. Dann kann es ja nicht mehr lange dauern.« Meine Mutter fing an
zu kichern. »Wenn du ecintausendfinfhundert Euro fiir die Reise
brauchst, dann sind das ...«, sie begann im Kopf zu rechnen, was nicht
ihre Stirke war, »... drei Euro im Monat mal zwolf sind sechsunddreiflig

Huro im Jahr, mal zehn Jahre sind dreihundertsechzig Euro, ... das sind
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ja tber vierzig Jahre, bis du fliegen kannstl« Sie hatte es endlich ausge-
rechnet und brillte vor Lachen.

Ich hasste es, wenn sie mich auslachte. Und ich kam mir so bléd vor,
dass mir die Trinen in die Augen stiegen. Ich wollte nicht, dass meine
Mutter mich weinen sah, und kimpfte dagegen an. Ich konnte es aber
nicht verhindern, was mich noch viel witender machte.

Meine Mutter lief aus dem Zimmer und rief meinen Vater: »Du, Georg,
wir haben ein Finanzgenie als Tochter, sie wird bald nach San Francisco
fliegen, hahahal«

Ich konnte mich nicht mehr beherrschen und schrie in den Flur: »Ihr
werdet schon sehen, dass ich fliege. Und zwar genau nichstes Jahr in
den Sommerferien. Und ich schreibe euch noch nicht einmal eine Karte!
Und auf euren Schulden kénnt ihr auch sitzen bleiben. Ich werde euch
jedenfalls nicht helfenl«

Dann schmiss ich meine Tire zu. Ich warf mich aufs Bett und weinte
bitterlich. Ich drgerte mich tiber mich selbst. Hitte ich doch blof3 den
Mund gehalten. Am liebsten hitte ich die Dosen zerstampft. So etwas
Licherliches! Natiirlich konnte es nicht klappen. Nach der Schule wollte
ich als Erstes Money erzihlen, was fiir ein Unsinn das Ganze war. Als
Oma nach Amerika. Toller Trick!

Es wurde nicht einer meiner besten Schultage. Ich war iberhaupt nicht
bei der Sache. Zum Gliick mussten wir keinen Test oder gar eine Klas-
senarbeit schreiben. Die hitte ich bestimmt verhauen. Ich sprach noch
nicht einmal mit Monika, die neben mir sitzt und meine Freundin ist.
Stumm stierte ich vor mich hin. Ich konnte es kaum erwarten, dass die
Schule endlich zu Ende war. Monika hielt mein Schweigen nicht linger
aus. Sie schrieb mir eine Zettelbotschaft. Ich steckte sie ungelesen in
meine Jeans.

In der Pause ging ich schnell nach draullen. Ich wollte alleine sein.
Aber Monika war mir nachgelaufen und holte mich bald ein. Sie schien
beleidigt: »Was ist los mit dir?«, wollte sie wissen. »Bist du krank oder hast
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du etwas vetloten, hast du Arger mit deinen Eltern — keine Sorge, das legt
sich wieder, oder hat sich gar der Besitzer von Money gemeldet ...7«

»Nichts von alledem«, unterbrach ich Monika. Denn sonst hitte sie
noch eine Ewigkeit weitergefragt. Sie redet Gberhaupt sehr viel. Zu viel.
Und sie kann kaum etwas fir sich behalten. Darum sagt Jason, unser
Klassensprecher, immer, dass man es auch gleich in die Zeitung setzen
lassen kann, wenn man Monika etwas sagt.

Aber Monika gab nicht auf und bohrte weiter. Wie alle Menschen,
die viel reden, war sie auch ziemlich neugierig. Ich wusste, dass ich keine
Ruhe mehr haben wiirde. Also tberlegte ich, was ich ihr sagen konnte,
ohne dass es fiir Money gefahrlich wire. Ich entschied mich, ihr von den
Traumdosen zu erzihlen und dass meine Mutter mich ausgelacht hatte.
Ich schloss den Bericht mit dem Satz: »Ich brauche also unbedingt viel
Geld — und zwar schnell.«

Monika schaute mich verstindnislos an: »Ja dann frag doch deine
GroBeltern, die geben dir bestimmt das Geld. Das wiirde ich auf jeden
Fall machen.«

»Monika, meine Grofieltern haben kaum genug, um selber tber die
Runden zu kommeng, antwortete ich. Monikas Familie hatte einfach viel
Geld. Was man von meiner Familie ja nicht unbedingt sagen konnte.

»Dann frag doch deine Onkel und Tanten«, schlug Monika vor.

»Du nervst«, fauchte ich sie an. »Ich habe keine reiche Familie. Ich
habe keine Chance, an Geld zu kommen.«

»Hs mag zwar sein, dass du niemanden um Geld fragen kannst. Aber
eins weil3 ich, du gibst zu schnell auf. Du versuchst es ja gar nicht. Du
konzentrierst dich immer zuerst darauf, was nicht geht. So klappt gar
nichts«, erwiderte sie. Ich wurde hellhérig. So etwas Ahnliches hatte mir
Money auch schon gesagt. Vielleicht war da etwas Wahres dran.

Man konnte Monika bestimmt eine Menge vorwerfen, aber sie gab
wirklich nie auf. In der Schule war sie ndmlich nicht besonders talentiert.
Aber irgendwie schaffte sie es doch immer, die Klassenarbeiten zu be-

stehen. Und sie war wirklich nicht die Kligste.
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Die Pause war vortiber und wir gingen in den Klassenraum zurtick.
Heimlich nahm ich mir vor, weniger negativ zu sein.

Endlich war die Schule zu Ende. Ich lief nach Hause, schlang mein
Hssen hinunter, nahm Money an die Leine und rannte mit ithm in den
Wald. Ich konnte es kaum erwarten, dass wir endlich unser Versteck er-
reichten. Dann sprudelte es aus mir raus: »Ich habe nichts als Arger mit
deinen Ideen. Meine Mutter hat mich ausgelacht, als sie die Traumdosen
entdeckt hat. Sie hat mir vorgerechnet, dass ich tber vierzig Jahre brau-
che, um nach Amerika fliegen zu kénnen. Dann bin ich eine Oma.«

Money schaute mich schweigend an. Dann senkte er den Kopf. Er
schien ein wenig traurig zu sein.

SchlieBlich hérte ich leise seine Stimme: »Willst du denn wirklich
nach Amerika und willst du wirklich den Laptopr«

»Nattrlich«, antwortete ich ganz entschieden. Ich muss zugeben, ich
wunderte mich iber mich selbst. Aber irgendwie war ich durch das
Visualisieren und die Traumdosen und das halb fertige Traumalbum
ganz schon sicher geworden, dass ich es wollte.

»Gut.« Money schaute mich sehr eindringlich an.

»Das ist ndmlich das Wichtigste. Es geht nicht so sehr darum, dass
du sofort weilit, wie du etwas bekommst. Viel wichtiger ist, dass du es
wirklich willst. Sonst gibst du bei den ersten Schwierigkeiten auf.«

Irgendwie stimmte das. Denn ich war durch die Probleme mit meiner
Mutter nur noch trotziger geworden. Ich wollte es schaffen.

»Ich habe auch nie gesagt, dass es leicht werden wird«, fuhr Money
fort.

»Ja, aber von meiner Mutter hitte ich das nun wirklich nicht erwar-
tet«, stohnte ich.

»Probleme, die uns weh tun, kommen immer aus einer Richtung, aus
der wir am wenigsten damit rechneng, antwortete der weille Labrador.
»Aber jetzt sollten wir tiberlegen, wie du zu dem Geld kommst, bevor

du eine Oma bist.«
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»Hoffnungslos«, erwiderte ich. »Ich habe schon mit Monika dartber
gesprochen. Ich habe ja keine reichen Verwandten, die ich um Geld
fragen konnte. Es ist zum Verzweifeln.«

Money scharrte drgerlich mit der Pfote: »Konzentriere dich nicht so
sehr darauf, was nicht geht. Du kénntest doch arbeiten, um Geld zu ver-
dienen.«

Ich drgerte mich tber mich selber. Ich wollte mir doch angew6hnen,
nicht zuerst das Negative zu sehen. Aber wie sollte ich als Mddchen von
gerade mal zwolf Jahren Geld verdienen? Da hatte ich eine Idee: »Ich
konnte vielleicht regelmiBlig unseren Rasen mihen. Dafiir wiirde ich
bestimmt einige Euros bekommen.«

Money war wenig begeistert: »Du lebst doch auch in dem Haus und
nutzt den Garten. Dann ist es doch selbstverstandlich, dass du hilfst.
Dafiir solltest du kein Geld von deinen Eltern verlangen. Auflerdem tun
sie umgekehrt ja sehr viel fir dich — und das berechnen sie auch nicht.«

»Ja und wie soll ich dann bitte schén Geld verdienen?«, fragte ich.

»Nichts leichter als das«, kam Moneys Stimme. »Ich werde dir spiter
eine spannende Geschichte von einem Jungen namens Daryl erzihlen.
Der hat mit siebzehn Jahren schon viele Millionen verdient, obwohl er
eigentlich ein ganz normaler Junge ist. Aber vorher muss ich dir etwas
ganz Wichtiges sagen. Ob du nidmlich zu Geld kommst oder nicht, liegt
nicht in erster Linie daran, ob du eine gute Idee hast. Es liegt auch nicht
hauptsichlich daran, wie gut du bist. Es liegt an deinem Selbstvertrauen.«

»An meinem Selbstvertrauenr«, dffte ich Money nach.

»Was hat das denn mit Geld verdienen zu tun?«

Der Hund erhob sich wirdevoll, um zu zeigen, dass es um etwas
ganz Bedeutungsvolles ging: »Dein Selbstvertrauen entscheidet dariiber,
ob du dir etwas zutraust. Ob du an dich glaubst. Wenn du nidmlich nicht
an etwas glaubst, dann fingst du gar nicht erst an. Und wenn du nicht
anfingst, dann geschieht nichts.«

Ich war mir nicht sicher, ob ich das so richtig verstehen konnte. Aber

dann fiel mir etwas ein. Vor einiger Zeit hatte ich einfach vergessen, fiir
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eine Klassenarbeit zu lernen. Am Morgen in der Schule hatten meine
Klassenkameraden mir von der Klausur erzahlt. Ich weil3, dass ich mir
schnell was merken kann. Also habe ich die Doppelstunde Kunst blau-
gemacht und mich auf eine Bank im Schulhof gesetzt und gelernt.
Tatsdchlich habe ich noch ein »Befriedigend« geschafft. Hitte ich es mir
nicht zugetraut, dann hitte ich erst gar nicht damit begonnen.

»Ausgezeichnets, triumphierte Money, »genau das ist Selbstvertrauen.«
Ich vergal3 immer wieder, dass er ja meine Gedanken lesen konnte.

Nachdenklich sagte ich: »Ich glaube nicht, dass ich besonders viel
Selbstvertrauen habe.«

»Stimmt, pflichtete Money mir bei, »aber du kannst es leicht bekom-
men. Willst du wissen, wie du das anstellen kannstP«

»Natiirlichg, beeilte ich mich zu sagen.

»Dann will ich es dit erkliren. Du nimmst ein leeres Heft oder ein
Tagebuch und nennst es JERFOLGS-JOURNAL«. Dann schreibst du
alles hinein, was dir gut gelungen ist. Am besten machst du es jeden Tag
und notierst mindestens funf persénliche Erfolge. Es kénnen ruhig
ganz kleine Dinge sein. Am Anfang fillt es dir vielleicht nicht leicht.
Wahrscheinlich fragst du dich, ob das eine oder andere wirklich ein
Erfolg ist. Im Zweifel solltest du dich aber immer dafiir entscheiden.
Besser, du bekommst zu viel Selbstvertrauen als zu wenig.«

Money dachte einen Moment nach, dann fuhr er fort:

»Am besten fingst du sofort an. Und wir treffen uns spiter — nach
dem Abendessen. Dann erzidhle ich dir die Geschichte von Daryl.«

Lieber hitte ich die Geschichte von Daryl sofort gehért. Aber ich
bekam immer mehr Vertrauen zu Money. Er schien ziemlich genau zu
wissen, was Sache ist. Also willigte ich ein und wir spazierten nach Hause.

Dort angekommen, ging ich sofort auf mein Zimmer. Ich nahm ein
altes Schulheft, das ich fiir Chemie verwendet hatte, und riss die wenigen
Seiten heraus, auf die ich geschrieben hatte. Dann klebte ich ein neues
Schild mit der Aufschrift »Erfolgs-Journal« vorne auf das Heft.
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Ich trug das Datum von heute ein und wollte beginnen zu schreiben.
Ich starrte auf das Blatt. Ja, was war mir denn gestern gut gelungen? Mir
fiel eine ganze Zeit lang nichts ein. Auf3er vielleicht, dass ich die Traum-
dosen angefertigt hatte. Aber andererseits war ich mir ja nicht sicher,
dass sie funktionieren wiirden. Ich fragte mich, ob ich sie dennoch
notieren konnte.

Da erinnerte ich mich an etwas, das Money gesagt hatte: »Am Anfang
wirst du 6fter unsicher sein, ob du etwas eintragen solltest oder nicht.
Entscheide dich im Zweifel immer dafiir.«

Also fing ich einfach an zu schreiben:

1. Ich habe zwei Traumdosen gebastelt. Ich habe das getan, obwohl ich
mir nicht sicher bin, ob es funktioniert. Aber wenn ich es nicht getan
hitte, wiirde es auf keinen Fall klappen.

Ich habe in jede Dose drei Euro gelegt.

Traumalbum begonnen.

Heute damit angefangen, in meinem Erfolgs-Journal zu schreiben.
Mir vorgenommen, viel Geld zu verdienen.

Ich habe mich entschieden, nicht aufzugeben.

A A o

Viel Giber Geld und Geldverdienen gelernt.

Ich schaute mir meine Liste an. Auf einmal war ich michtig stolz auf
mich. Es gab bestimmt nicht viele Kinder, die so etwas machten. Ich
kam mir selbst fast ein wenig unheimlich vor. Aber wahrscheinlich sind
alle auBergewdhnlichen Menschen ein wenig verriickt.

Jetzt wurde es aber Zeit, dass ich meine Schularbeiten erledigte.
Dann allen wir zu Abend und anschlieBend lief ich mit Money in den
Wald. Es war Sommer und noch lange hell. Meine Mutter sah es nicht
gerne, wenn ich abends noch in den Wald ging, aber ich musste doch
ungestort mit Money reden.

Als Erstes teilte ich meinem Hund stolz mit, dass ich fir mein
Erfolgs-Journal tatsichlich mehr als funf Dinge gefunden hatte, die mir

gut gelungen waren. Money war zufrieden.
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Jetzt konnte ich es aber gar nicht mehr erwarten, die Geschichte von
Daryl zu erfahren.

Money spannte mich auch nicht linger auf die Folter und begann:
»Daryl hat einmal seine eigene Geschichte erzihlt und ich konnte zu-
héren. Es fing damit an, dass er als Achtjdhriger eines Tages ins Kino
gehen wollte. Da er kein Geld hatte, musste er sich eine grundlegende
Frage stellen: Wollte er seine Eltern um Geld bitten oder wollte er es
selber verdienen? Er entschied sich fiir die zweite Alternative. Er mixte
daraufhin eine Limonade und stellte sich an die Stralenecke, um sie an
Vorbeikommende zu verkaufen. Leider war es ein bitterkalter Wintertag
und niemand kaufte — mit Ausnahme von zwei Personen: seine Mutter
und sein Vater.

Er hatte damals die Gelegenheit, sich mit einem sehr erfolgreichen
Geschiftsmann zu unterhalten. Als er diesem von seiner >Pleitec erzahlte,
gab er ihm zwei gute Ratschlige: »Versuche stets, fiir andere ein Problem
zu 16sen. Dann wirst du immer viel Geld verdienen. Und zweitens: Kon-
zentriere dich immer auf das, was du weil3t, kannst und hast.c

Das waren sehr wichtige Tipps. Denn fiir einen kleinen achtjihrigen
Jungen gab es so viele Dinge, die er noch nicht tun konnte. Also lief er
durch die Stralen und tberlegte, welche Probleme die Menschen so
haben kénnten und was er mit seinen Moglichkeiten tun kénnte, um
diese Probleme zu 16sen.

Es war gar nicht so einfach. Eine geeignete Idee schien ihm nicht
kommen zu wollen. Fines Tages aber brachte ihn sein Vater ungewollt
auf die richtige Fihrte. Beim Frithstiick bat er Daryl, doch eben die Zei-
tung zu holen. Dazu muss man wissen, dass die Zeitungsaustriger in
Amerika die Tageszeitung vorne am Gartenzaun in ein daftr vorge-
sehenes Rohr stecken. Wer gemiitlich im Bademantel frihstiicken und
Zeitung lesen will, muss also sein warmes Haus verlassen und in Wind
und Wetter zum Grundstiickseingang laufen. Das sind zwar manchmal
nur zwanzig bis dreifig Meter, aber die kénnen ganz schén ungemiitlich

sein.
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Wihrend Daryl die Zeitung flr seinen Vater holte, wurde eine Idee
geboren. Am selben Tag noch klingelte er bei seinen Nachbarn und bot
ihnen an, fiir nur einen Dollar im Monat jeden Morgen ihre Zeitung unter
ihrer Haustlir hindurchzuschieben. Die meisten waren einverstanden.
Daryl hatte bald tber siebzig Kunden. Als er nach einem Monat zum
ersten Mal seine Dollars kassierte, fiihlte er sich wie im Himmel.

Er war gliicklich, aber nicht zufrieden. Er suchte also nach weiteren
Mboglichkeiten. Einmal auf den Geschmack gekommen, fand er bald an-
dere. Er bot seinen Kunden an, die Mullsicke vor die Hausttr zu stellen.
Er trug sie dann morgens zur Abfalltonne — fiir einen weiteren Dollar
im Monat. Er versorgte Tiere und passte auf Héuser auf, goss Pflanzen.
Er arbeitete aber nie auf Stundenlohnbasis, denn er konnte anders viel
mehr Geld verdienen.

Mit neun Jahren konnte er den Computer seines Vaters bedienen. Ex
lernte »Werbung« zu texten. Auch fing er an, alle Ideen, wie Kinder Geld
verdienen konnen, aufzuschreiben. Da er immer neue Einfille hatte,
wurde daraus bald eine ganz ansehnliche Sammlung, Seine Mutter half
ihm bei der Buchfithrung — damit er tiberhaupt noch wusste, von wem
er wann Geld kassieren musste.

Er spannte auch andere Kinder mit ein, die ihm halfen. Sie bekamen
daftir die Hilfte von dem, was er dafiir einnahm. So floss bald reichlich
Geld in seine Taschen.

Ein Verleger wurde auf ihn aufmerksam und tberredete ihn dazu,
ein Buch herauszugeben. Titel: »250 Tipps, wie Kinder Geld verdienen
koénnen«. Es wurde ein riesiger Erfolg. So wurde Daryl mit zwolf Jahren
bereits ein Bestsellerautor.

Das Fernsehen jentdecktec ihn und er wurde in zahlreiche Kinder-
shows eingeladen. Dort erkannte man, dass er im Fernsehen sehr
natiirlich wirkte und sehr gut ankam. Mit fiinfzehn Jahren hatte er seine
eigene Show. Jetzt verdiente er wirklich unglaublich viel durch die Fern-

sechgagen und Werbeangebote.
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Als Daryl siebzehn Jahre alt war, besal3 er bereits mehrere Millionen
Dollar.«

Money schloss den Bericht mit einer Frage: »Was, glaubst du, war der
entscheidende, ausschlaggebende Moment fiir all seinen Erfolg?«

Ich war noch ganz beeindruckt. Ich wollte antworten, das Entschei-
dende war das Fernsehen. Aber ohne das Buch wire er nicht ins Fernse-
hen gekommen. Und ohne seine Erfolge im Geldverdienen hitte er das
Buch nicht geschrieben ...

Money unterbrach meine Gedanken: »Genau, es fing damit an, dass
Daryl sich darauf konzentrierte, was er kann, weil3 und hat. Das reichte
vollig aus, um als Kind wesentlich mehr Geld zu verdienen als die
meisten Erwachsenen. Die denken nidmlich oft ihr ganzes Leben haupt-
sachlich daran, was sie nicht konnen, nicht haben und nicht wissen.«

»Also wieder die Sache mit dem Selbstvertrauen«, erkannte ich.
»Aber ob das alles hier so klappt? In Amerika ist das fir Kinder
bestimmt alles viel leichter.«

Money bellte dreimal laut.

Ich erschrak. Money bellte so gut wie nie. Angstlich schaute ich mich
um. Vielleicht waren wir in Gefahr. Es war aber nichts zu sehen. Auf
einmal fiel mir ein, was ich gesagt hatte. Ich hdtte mir auf die Zunge
beiBlen kénnen. Ich hatte getan, was ich ja genau nicht machen sollte:
Ich hatte mich auf das konzentriert, was ich nicht konnte und nicht hatte.
Ich wohnte nun einmal nicht in Amerika. Aber hier wiirde es bestimmt
auch Méglichkeiten geben.

Money knurrte zufrieden: »Brav! Jetzt hitten wir beide einen Hunde-
kuchen verdient.«

Rasch griff ich in meine Tasche und gab ihm einige Hundekuchen.
Er verschlang sie mit Genuss.

Auf einmal hatte ich viel Mut bekommen. Irgendetwas wiirde ich
schon finden, womit ich viel Geld verdienen konnte. Ich kraulte Money
am Hals. Er genoss das sehr. Er schnurrte fast wie ein Kétzchen. Nach

ein paar Minuten gingen wir nach Hause.
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4. Kapitel

Wie mein Cousin viel verdient

Nach dem Gesprich war ich sehr nachdenklich. Ich lag auf meinem Bett
und gribelte. Ich wollte unbedingt eine Moglichkeit finden, viel Geld zu
verdienen. Aber wie sollte ich das anstellen und wo sollte ich beginnen?
Was Daryl so alles geschafft hatte, war schon erstaunlich. Aber er war
wahrscheinlich eine Ausnahme. Und in Amerika war alles bestimmt viel
leichter. Und er war einer dieser Jungen, deren Eltern viel mehr erlauben.
Vielleicht war ich ja doch noch zu jung ...

Mit einem Mal fiel mir wieder ein, was Money tiber das Selbstver-
trauen gesagt hatte. Wenn ich mehr an mich glauben wiirde, dann wire
es viel leichter. Ich wire fast wieder in dieselbe Falle wie vorhin hineinge-
tappt. Also beschloss ich, schnell wieder an meinem Erfolgs-Journal zu
arbeiten. Zwei Punkte, die ich aufschreiben konnte, fielen mir sofort ein:
1. Ich kann Geheimnisse gut fiir mich behalten.

2. Ich habe nicht aufgegeben, als meine Mutter mich ausgelacht hat.

Ich dachte einige Augenblicke nach. Bald hatte ich noch vier weitere
»Brfolge« gefunden.

Wihrend ich einige Dinge notierte, Uberlegte ich, ob ich jemanden
wie Daryl kenne. Sich mit so einer Person zu unterhalten, misste doch
ganz toll sein.

Auf einmal erinnerte ich mich an Marcel, meinen Cousin. Der war
nur zehn Monate ilter als ich. Ich sah ihn nur ein-, zweimal im Jahr.
Soviel ich wusste, hatte er immer Geld. Doch er war ein echter Fiesling,
Ich konnte nie so richtig mit ihm spielen. Aber vielleicht konnte er mir
jetzt helfen. Ich rief ihn sofort an, obwohl es schon ziemlich spit war.

Zum Glick war er noch auf.
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Kaum hatte ich ihn am Telefon, platzte ich gleich mit meinem Anlie-
gen heraus: »Marcel, hallo, hier ist Kira. Ich muss etwas Wichtiges mit
dir besprechen. Ich will nichstes Jahr mit dem Austauschprogramm
nach San Francisco und daflir brauche ich viel Geld. Meine Eltern
kénnen mir nicht helfen. Also muss ich es verdienen.«

Marcel lachte: »Nichts leichter als das. Aber ich bin tberrascht. Ich
habe immer gedacht, du bist ein ziemlich blédes Huhn, das sich nur fiir
Puppen interessiert. Darum habe ich mich auch nie richtig mit dir unter-
halten. Und jetzt stellst du auf einmal eine richtig verninftige Frage.«

Am liebsten hitte ich aufgelegt. Was fiir eine Frechheit. Dieses
arrogante Froschgesicht! Ich beherrschte mich mithsam: »Sehr nett bist
du nicht. Wiirdest du mir trotzdem verraten, warum du immer genug
Geld hastr«

Marcel erwiderte provozierend: »Ich hitte gedacht, du legst jetzt
sofort auf und heulst. Anscheinend bist du doch nicht so ein Weichei.
Hm. Weil3t du, es ist wirklich leicht, Geld zu verdienen.«

Wenn der gewusst hitte, wie sehr ich gegen meine Trinen kimpfen
musste. Aber ich liel3 es mir nicht anmerken und fragte: »Das ist leicht?«

Marcel gluckste tbermiitig: »Geld verdienen kann man tberall. Man
muss sich nur umschauen.«

Der klang wirklich so, wie ich mir Daryl vorgestellt habe. Aber ich
hatte da einige Zweifel: »Marcel, was glaubst du, wie viele meiner Freunde
gerne Geld verdienen méchten. Aber sie finden nichts.«

»Dann haben sie sich nie richtig umgeschaut. Wahrscheinlich spielen
sie zu viel mit Puppen«, entgegnete Marcel. Ich wurde langsam richtig
bése. Wenn er noch einmal etwas von Puppen sagen wiirde ...

Aber er sprach einfach weiter: »Kira, hast du denn schon einmal
wirklich nach Arbeit gesucht? Ich meine, hast du schon einmal einen
ganzen Nachmittag Uber nichts anderes nachgedacht als dariiber, wie du
Geld verdienen kénntestr«

Ich musste ehrlich zugeben, dass ich noch nicht einmal auch nur eine

Stunde darauf verwandt hatte. Im Grunde genommen hatte ich immer
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sehr schnell entschieden, dass es fiir mich wahrscheinlich eh keine M6g-
lichkeit geben wiirde. Also verneinte ich.

»Siehst duk, fuhr Marcel fort, »darum hast du auch nichts gefunden.
Wer nichts sucht, kann hochstens mit viel Glick etwas finden. Ich will
dir einmal sagen, womit ich so alles Geld verdiene: Ich habe eine eigene
Firma.«

»Du bist doch erst zwdlf Jahre alt — genau wie ich«, wunderte ich mich.

»Trotzdem habe ich eine Firma. Ich trage Brétchen aus und ich habe
schon vierzehn Kunden, erklirte er.

»Tolle Firma« — jetzt war es an mir zu lachen. »Du bist so etwas wie
ein Zeitungsjunge. Nur statt Zeitungen trigst du Brotchen aus.«

»Puppengehirng, knurrte Marcel. »Es ist anders, als du denkst. Ich
trage die Brétchen nidmlich nur am Sonntag aus. Da kosten sie mehr als
unter der Woche und die meisten Leute haben keine Lust, zum Brot-
chenholen zu fahren. Also biete ich ihnen an, ihre Bestellung nach
Hause zu liefern. Unser Bicker ist ein netter Mann, der mich auf gute
Ideen gebracht hat. Er verkauft mir die Brétchen zum selben Preis, den
sie wihrend der Woche kosten. Also verdiene ich pro Brétchen ca. zehn
Cent. Aullerdem erhalte ich von den Kunden pro Bestellung eine Fahrt-
kostenpauschale in Héhe von fiinfundsiebzig Cent. Ich habe pro Sonntag
nicht mehr als zwei bis drei Stunden Arbeit und verdiene so tber siebzig
Euro im Monat.«

»Siebzig Eurol Das ist ja Wahnsinn, rief ich begeistert.

»Und das ist noch nicht alles, ereiferte sich Marcel.

»An drei Nachmittagen arbeite ich in unserem Altenheim.«

»Du arbeitest wo?«, fragte ich verblifft.

»Im Altenheim. Ich gehe fiir die alten Leute einkaufen oder mit ihnen
spazieren. Manchmal unterhalte ich mich auch einfach nur mit ihnen
oder spiele Karten mit ihnen.

Daftr bekomme ich von der Heimleitung finf Euro pro Stunde.
Dadurch verdiene ich pro Woche noch einmal fiinfunddreiBig bis fiinf-

undvierzig Euro. Das sind im Monat meistens einhundertfiinfzie Euro.«
g g
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Ich war begeistert: »Das sind ja zusammen Uber zweihundert Euro
im Monat. Das ist echt cool.« Ich tiberlegte einen Moment: »Aber bei
mir ist kein Altenheim in der Nihe ...«

»Und du heil3t nicht Marcel und du bist nur ein Madchen«, hinselte er
mich. »Du musst halt weniger dartiber nachdenken, was nicht geht. Du
musst nach Méglichkeiten suchen, nach dem, was sich machen ldsst.«

Da war es schon wieder. Ich musste an die Geschichte von Daryl
denken. Der hatte sich darauf konzentriert, was er weil3, hat und kann.
Und ich hatte mich auf das Altenheim konzentriert, das es bei uns nicht
gab. Das war unverniinftig. Auch Money hatte mit mir immer wieder
dartber gesprochen.

Marcel unterbrach meine Gedanken: »Am besten, du wirst dir klar dar-
tber, was du gerne machst. Und dann iiberlegst du, wie du damit Geld
verdienen kannst. So bin ich ja Gberhaupt erst auf den Brétchenservice
gekommen. Ich fahre sowieso gerne Fahrrad. Jetzt kann ich damit Geld
verdienen. Das ist ein irres Gefiihl. Echt stark. Ubrigens klingele ich jeden
Tag bei einigen Leuten und frage sie, ob sie nicht auch die Brétchen ge-
bracht haben wollen. Mein Ziel ist es, fiinfzig Kunden zu haben. Dann
kénnte ich iber zweithundertfiinfzig Furo im Monat damit verdienen.«

Ich war wirklich beeindruckt. Aber was hatte ich fir Moglichkeiten?
»lch glaube, mir fillt nichts ein, was ich tun kénnte, seufzte ich.

»Was machst du denn gerner«, fragte Marcel.

»Ich schwimme gerne und spiele gerne mit P ...« schnell verbesserte
ich mich, »ich spiele gerne mit putzigen Hunden.«

»Na alsol«, sagte Marcel eifrig, »Und wie kannst du damit Geld verdie-
nenr«

»Mit Hunden Geld verdienen?« Ich hoérte mich wohl nicht sehr intel-
ligent an. »Puppengehirnl, spottete Marcel. »Du musst doch jeden Tag
mit deinem Hund spazieren gehen.«

»Ich muss nicht, ich gehe gerne mit Money spazieren«, widersprach

ich. »Und nenne mich nicht Puppengehirnl«
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»Ebenl, rief Marcel. »Dann kannst du doch gleichzeitig noch einen
anderen Hund ausfuhren. Und das ldsst du dir bezahlen.«

Ich war begeistert: »Das ist genial. Du bist vielleicht ein Frosch-
gesicht, aber ein kluges Kerlchen.« Ich bedankte mich noch schnell und
hingte ein. Denn jetzt musste ich sofort Pline machen.

Ich kannte so ziemlich jeden Hund in der Nachbarschaft und die
Hunde kannten mich auch. Und ich mochte die meisten unheimlich
gerne. Und dass ich jetzt Geld damit verdienen kénnte, mit ihnen spa-
zieren zu gehen ...

Viele Dinge schossen mir durch den Kopf. Bis vor Kurzem hatte ich
noch geglaubt, meine ganze Verwandtschaft sei ziemlich arm. Seit ich
mich aber auf Geld konzentrierte, dachte ich anders. Und so habe ich
Marcel »entdeckt«. Die Sache mit dem Konzentrieren war schon
beeindruckend. Und wer weil3, wohin das alles noch fuhrte. Ich musste
wieder an Daryl denken.

Irgendwann bin ich wohl eingeschlafen.

Am nichsten Tag in der Schule beschiftigte ich mich weiter mit meinen
Plinen. Es gab in unserer Nachbarschaft

»Napoleong, einen Mischling aus Schiferhund, Rottweiler und noch
etwas. Sein Besitzer sah aus wie ein Werwolf. Seit einiger Zeit ging seine
Frau mit Napoleon spazieren und die war gar nicht sehr gliicklich
dartber. Der Hund gehorchte auch nicht und wenn man nicht aufpasste,
dann lief er einfach weg. Vielleicht lag es auch daran, dass die Frau ein-
fach nicht gut mit Hunden umgehen konnte. Ihr Mann hatte einen
leichten Schlaganfall bekommen und konnte nicht mehr gut laufen.

Ich beschloss, mit dem »Werwolf« und seiner Frau zu reden. Ich
wusste aber noch nicht einmal ithren Namen.

Auf dem Heimweg machte ich also einen Umweg und ging zum Haus
von Napoleon. Am Tor des Hauses verlie3 mich der Mut. Was sollte ich

sagen? Wie viel sollte ich verlangen? Konnte ich einfach so nach Geld
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fragen? Ich glaube, ich wire einfach wieder weggerannt. Aber Napoleon,
der im Garten gedést hatte, erkannte mich und kam zum Tor gelaufen.

Er hatte die Angewohnheit, laut zu heulen. Der Besitzer kam ans
Fenster, um zu schauen, wer da gekommen war. Er fragte mich nach
meinem Wunsch. Das war die Gelegenheit. Jetzt oder nie. Ich nahm
meinen ganzen Mut zusammen und es sprudelte aus mir heraus: »Ich
méchte gerne an dem Austauschprogramm fiir die USA teilnehmen und
dazu brauche ich Geld. Das will ich mir verdienen. Ich habe Thre Frau
beobachtet. Die geht, glaube ich, nicht immer gerne mit Napoleon
spazieren. Da habe ich mir gedacht, ich biete Thnen an, Napoleon jeden
Tag auszufithren. Was halten Sie davon?«

Ich traute mich nicht, den alten Mann anzuschauen. Mein Kopf glithte.

Mit freundlicher Stimme lud er mich ein: »Das halte ich fiir eine aus-
gezeichnete Idee. Komm doch zu uns ins Haus, dann kénnen wir in aller
Ruhe dariiber sprechen.« Die Frau 6ffnete die Tur und wir setzten uns
in die Kiiche. Zuerst hatte ich nicht den Mut, den Werwolf anzuschauen.
So grimmig sah er aus. Also war ich froh, dass seine Frau das Gesprich
eroffnete: »Weillt du, mir ist das wirklich zu viel. Jeden Tag dreimal mit
Napoleon spazieren zu gehen. Wenn ein anderer Hund kommt, dann
kann ich ihn oft nicht festhalten. Traust du dir das denn zu?«

»Napoleon bleibt immer bei Money«, erwiderte ich, »und der geht ja
mit. Wir kénnen es ja einmal zusammen ausprobieren.«

»Ich habe gesehen, wie du mit Hunden umgehst«, mischte sich der
alte Mann ein. »Ich glaube, das kann niemand so gut wie du.« Er wandte
sich an seine Frau: »Ella, da kénnen wir vollkommen beruhigt sein. Das
Midchen ist ein Naturtalent, was Hunde betrifft. Ich vermute fast, sie
kann mit ihnen sprechen.«

Ich musste ein Lachen unterdriicken. Wenn der wiisste ... Vorsichtig
betrachtete ich den alten Mann, wahrend er mit seiner Frau redete. Von
Nahem schien er gar nicht so gruselig zu sein. Vielleicht ein bisschen
geheimnisvoll. So als hitte er ein spannendes Leben gehabt. Aber dabei

sah er sehr gutmiitig aus. Und irgendwie sehr weise. Der Mann wandte
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sich an mich: »Wir sollten uns zunichst einmal vorstellen. Wir heilen
Ella und Waldemar Hanenkamp, ohne >h¢ nach dem »ac.«

»lch heille Kira, Kira Klausmuller«, nannte ich meinen Namen.

»Angenehm, junges Friulein.« Herr Hanenkamp nickte wiirdevoll.
»Dann mochte ich dir einen Vorschlag machen: Du gehst jeden Nach-
mittag mit Napoleon spazieren und biirstest ithn. AuBlerdem bringst du
ihm bei zu gehorchen.« Der alte Mann hielt flir einen Moment inne:
»Was verlangst du denn fiir deine Hilfe?«

Ich bekam einen roten Kopf. Dariiber hatte ich mir noch keine
Gedanken gemacht. Die beiden schauten mich erwartungsvoll an. Was
sollte ich blof3 antworten?

»Ich weil3 nicht so recht, sagte ich leise.

»Dann will ich dir ein Angebot macheng, sagte der Mann. »Was hiltst
du von einem Euro pro Tagr«

Ich rechnete im Stillen. Das wiren ja dreiig Euro im Monat. Das
war fast dreimal so viel wie mein Taschengeld. Mensch, war das viel
Geld! Aber die beiden deuteten mein Schweigen falsch. Sie dachten, ich
sei enttduscht. Darum fuhren sie fort: »Und fiir jeden Trick, den du
Napoleon beibringen kannst, erhiltst du noch einmal zehn Euro.«

Diesmal beeilte ich mich: »Das finde ich ganz toll. Ich freue mich
riesig darauf. Sie beide sind total nett.«

Herr und Frau Hanenkamp waren zufrieden. »Gut, dann kannst du
heute Nachmittag gleich anfangen, schlug die alte Dame hoffnungsvoll
vor.

»Selbstverstindlich«, antwortete ich. Dann verabschiedete ich mich
rasch, denn meine Mutter wartete bestimmt schon mit dem Mittagessen.

Wie berauscht lief ich nach Hause. Wie leicht das mit dem Geldver-
dienen sein kann, dachte ich jubelnd. Ich strahlte wie ein Honigkuchen-
pferd. Frohlich sang ich vor mich hin.

Kaum war ich zu Hause, kraulte ich Money zirtlich. Dabei flisterte
ich ihm ins Ohr, dass ich jetzt viel Geld verdienen wiirde. Er gab mir

feierlich seine Pfote. Ich konnte sehen, wie er sich freute.

49



Nach dem Mittagessen rief ich sofort Marcel an. Auch ihm erzdhlte
ich von meinem ersten Job. »Na also, Kira, es geht doch«, war alles, was
er sagte. Ich war ein wenig enttduscht, denn ich hatte erwartet, dass er
mich loben wiirde. Aber dann fiel mir auf, dass er mich zum ersten Mal
nicht mehr »Puppengehirng, sondern bei meinem Namen, Kira, genannt
hatte. Das war schon ein gutes Zeichen.

»Aber ich mo&chte dich auf zwei wichtige Sachen aufmerksam
macheng, horte ich Marcels Stimme. »Erstens solltest du dich nie auf
einen einzigen Job verlassen. Der kann schneller zu Ende sein, als du
denkst. Schaue dich also sofort nach einem zusitzlichen Auftrag um.«

Das schien mir zwar etwas Ubertrieben, aber ich beschloss, seinem
Rat zu folgen.

»Zweitens wird es mit Sicherheit irgendwelche Probleme gebenc, fuhr
mein Cousin fort. »Probleme, mit denen du jetzt noch nicht rechnest.
Dann stellt es sich heraus, ob du ein Puppengehirn-Weichei bist oder ob
du es verdienst, zu Geld zu kommen wie ich. Wenn alles gut lduft, kann
das ndmlich jeder. Aber wenn es schwierig wird, dann zeigt es sich.«

Mit seinem zweiten Tipp konnte ich nicht viel anfangen. Trotzdem
bedankte ich mich héflich und ging mit Money zu Napoleon. Wie ich es
vermutet hatte, war Napoleon ein ganz lieber Kerl. Er freute sich riesig,
dass er mit Money spielen konnte. Die beiden jagten dem Billchen hin-
terher, das ich mitgebracht hatte, bis sie erschopft waren.

Wenn wir an anderen Hunden vorbeikamen, hielt ihn allerdings
nichts mehr. Ich beschloss, ihm in den nichsten Tagen als Erstes beizu-
bringen, sich auf Kommando zu setzen und hinzulegen. Dann wiirde
ich ihm zeigen, dass er sich brav hinlegen sollte, wann immer ein anderer
Hund ihm begegnete.

Als ich schlieBlich wieder nach Hause kam, war meine Tante Erna zu
Besuch. Sie wohnte zwar nur fiinfunddreiBlig Kilometer von uns ent-
fernt, aber wir hatten sie eine ganze Zeit nicht mehr gesehen. Seit wir

Money hatten, war sie nicht mehr hier gewesen.
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Wihrend wir uns begriiBten, fiel ihr Blick auf den weillen Labrador.
Meine Mutter erklirte ihr, dass uns dieser Hund zugelaufen war und wir
den Besitzer nicht hatten ausfindig machen kénnen. Sie schaute ihn sich
sehr intensiv an. Ihre Stirn krduselte sich. Irgendetwas schien nicht in
Ordnung zu sein.

»Wie lange habt ihr den Hund schonr«, fragte sie, ohne Money aus
den Augen zu lassen.

»Ungefdhr neun Monate, erwiderte meine Mutter.

»Ich glaube, ich habe eine wichtige Nachricht fiir euchg, sagte Tante
Erna mit ernster Miene. »Ich bin mir ziemlich sicher, dass ich weil3, wem
der Hund gehortl«

»Mir gehort er, rief ich schnell.

»Nein, der Besitzer ist ein Mann, der bei uns in der Nihe wohnt,
beharrte meine Tante.

Die nackte Angst breitete sich in mir aus. »Er gehort jetzt aber uns,
weil er schon so lange bei uns ist«, schrie ich trotzig.

Meine Mutter schaute mich streng an: »Schrei deine Tante nicht an!
Wo bleiben denn deine Manieren!«

In meinem Kopf rauschte es. Mein Magen drehte sich herum. Ich
empfand ein Gefihl der Panik und der Ohnmacht. Wie von weit weg
hoérte ich meinen Vater sagen:

»Dann werden wir gleich morgen mit Money zu diesem Herrn fahren
und die Angelegenheit in Ordnung bringen.«

Meht brauchte ich nicht zu wissen. Ich stirmte aus dem Raum.
Money lief hinter mir her. Kaum hatte ich mein Zimmer erreicht,
schloss ich mich ein. Ich warf mich auf mein Bett und war wie betaubt.
Aber eines war mir klar: Niemals wiirde ich Money wieder hergeben.
Wir gehorten zusammen. Nach dem, was wir alles zusammen erlebt
hatten. Lieber wiirde ich mit Money weglaufen.

Money legte seinen Kopf auf meine Beine und schaute mich an. Ich
musste gar nicht seine Stimme horen. Sein Blick sagte mir genug. Er

wiurde sich nicht von mir trennen.
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5. Kapitel

Moneys friiherer Besitzer

Am nichsten Tag wollte ich nicht in die Schule gehen. Ich hatte Angst,
dass Money nicht mehr da sein wiirde, wenn ich wiederkdme. Aber mein
Vater versprach mir, mit mir zusammen zu dem Nachbarn meiner Tante
zu fahren.

Monika war es inzwischen gew6hnt, dass ich nicht mehr die Gespri-
chigste war. In der dritten Stunde aber konnte ich meine Probleme nicht
mehr fur mich behalten. Ich erzahlte ihr, welch schlimme Nachricht
meine Tante Uberbracht hatte. Monika fiihlte mit mir.

»Wenn du Money verstecken musst, dann kann er gerne bei uns blei-
beng, bot sie an. Ich war unglaublich erleichtert. Sicherlich wiirde ich
irgendeine Losung finden. Trotzdem hatte ich ein ganz flaues Gefiihl im
Magen, als wir uns auf den Weg zum Haus meiner Tante machten. Mit
ihr zusammen fuhren wir dann zu ihrem Nachbarn. Bald kamen wir an
eine riesige Villa, die mitten in einem hertlichen Park stand. Ein Pfortner
6ffnete das Tor und wir rollten langsam auf das Gebédude zu.

»Wer auch immer hier wohnt, hat sehr, sehr viel Geld«, staunte mein
Vater.

Meine Tante erklirte: »Herr Goldstern hat ein riesiges Vermogen an
der Borse verdient. Ich habe aber gehort, dass er vor einiger Zeit einen
Unfall hatte. Ich weill gar nicht, ob er schon wieder aus dem Kranken-
haus entlassen ist.«

Ich schlang meine Arme um Money und hoffte, dass Herr Goldstern
sich samt seiner Villa in Luft auflésen wirde.

Eine Hausangestellte mit weiller Schiirze war von dem Pfortner von

unserer Ankunft unterrichtet worden und offnete die Haustiir. Meine
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Tante erklirte den Grund unseres Kommens. Bald standen wit vor
Herrn Goldstern. Er war ein kleiner Mann mit einem sehr licben
Gesicht. Ich hatte mir eigentlich vorgenommen, ihn zu hassen. Aber zu
meiner Verwunderung mochte ich ihn sofort. Und er war auch sehr
klug. Er erkannte gleich, dass ich die engste Beziechung zu Money hatte.

»Wie hast du unseren Liebling denn genannt’«, fragte er mich mit
seiner netten Stimme. Ich konnte nicht antworten. Mich Uberkam die
Erkenntnis, dass Money friher ja einen anderen Namen gehabt haben
musste.

»Money«, erwiderte mein Vater.

mMoneyy, das ist gut. Das ist sogar sehr gut, freute sich Herr Gold-
stern. »Das gefillt mir viel besser als sein alter Name. Ich schlage vor,
wir bleiben bei »Money«.«

Ich schaute mir den Mann verwundert an. Er klang schr verntnftig,
Ich fand auch, dass wir unbedingt bei dem Namen Money bleiben sollten.

Herr Goldstern fihrte uns ins Wohnzimmer. Er erzihlte uns, dass er
mit dem Labrador im Auto einige Kilometer von dem Ort entfernt, an
dem wir wohnen, unterwegs gewesen war und einen Unfall hatte. Dabei
wurde er ziemlich schwer vetletzt und verlor das Bewusstsein. Er war
erst im Krankenhaus wieder aus seiner Ohnmacht aufgewacht. Seinen
Hund hatte er seitdem nicht mehr gesehen. Er musste einige Monate im
Krankenhaus bleiben und lie3 nach dem Labrador forschen. Aber nie-
mand hatte irgendetwas von dem Tier gehort.

»Money muss versucht haben, nach Hause zu laufen. Dabei ist er
bestimmt von einem anderen Hund angefallen worden und hat sich in
unseren Garten geschleppt.« Ich berichtete ihm, was ich von Money
wusste. Auch dass er beinahe ertrunken wire. Davon, dass Money spre-
chen konnte, sagte ich natiirlich nichts. Ich hatte zwar das Gefiihl, dass
ich Herrn Goldstern trauen konnte, aber man weil3 ja nie ...

Herr Goldstern erhob sich aus seinem Sessel und kam auf mich zu.
Erst jetzt bemerkte ich, dass er nur schwer mit Schwierigkeiten laufen

konnte. Das war wahrscheinlich eine Folge seines Unfalls. Er ergriff
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meine Hinde und schaute mich dankbar an: »Ich bin ja so froh, dass du
unseren Liebling gefunden hast. Ich weil3, dass er es sehr gut bei dir hat.
Mir fillt ein riesengrof3er Stein vom Herzen.«

Ich wurde rot. »Ich habe Money eben sehr, sehr gerng, stammelte ich
verlegen.

»Das fihle ich und dartber freue ich mich ja so«, erklirte mir der
Mann. »Denn ich muss mich einer ganzen Reihe weiterer Behandlungen
unterzichen. Als Nichstes muss ich noch einmal fir viele Wochen in
eine Rehaklinik gehen. Ich wire darum aullerordentlich erleichtert, wenn
du dich weiter um B... — ich meine, um Money — kiimmern wiirdest.
Selbstverstindlich komme ich fiir alles auf.«

Mein Herz raste vor Freude. Money konnte bei mir bleiben. Aber
dann tat mir plétzlich der Mann leid. »Sie haben Money bestimmt ganz
doll vermisst, nicht wahrr«, fragte ich.

»Allerdings«, seufzte Herr Goldstern. »Darum méchte ich dich um
einen Gefallen bitten: Wiirdest du mich einmal in der Woche mit Money
in der Klinik besuchen kommen? Mein Fahrer kénnte euch abholen und
wieder nach Hause bringen.«

»Gerneg, beeilte ich mich zu sagen. Und wirklich wollte ich dem
Mann gerne diesen Gefallen tun. Aulerdem mochte ich ihn immer
mehr.

Herr Goldstern wandte sich an meinen Vater: »Wiren Sie damit ein-
verstanden, dass der Hund bei Thnen bleibt, und dass mich Kira und er
einmal pro Woche besuchen? Ich erstatte Thnen selbstverstindlich alle
Kosten. Damit meine ich die Aufwendungen, die Sie in der Vergangen-
heit hatten, und die zukinftigen.«

Mein Vater protestierte schwach, dass das nicht notig sei. Aber Herr
Goldstern beharrte energisch darauf. Ich bemerkte bewundernd, wie
viel Autoritit er hatte. Irgendwie freute ich mich schon darauf, ihn ein-
mal pro Woche besuchen zu gehen. Er war so ganz anders als die anderen

Menschen, die ich kannte.
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Herr Goldstern wirkte auf einmal sehr miide. Offensichtlich hatte
ihn die Unterhaltung mehr angestrengt, als wir wahrgenommen hatten.

Meine Tante schlug vor, dass wir uns langsam auf den Heimweg
machen sollten. Herr Goldstern nahm das dankbar auf. Money legte
ihm kurz vorsichtig seinen Kopf auf die Beine. Der Hund spiirte, dass
Herr Goldstern sehr schwach war. Dieser ldutete und blitzartig erschien

die Hausangestellte. Wir verabschiedeten uns und sie brachte uns zur

Tur.

Wir hatten meine Tante in ihrer Wohnung abgeliefert und waren direkt
nach Hause gefahren. Wihrend mein Vater meiner Mutter erklirte, was
sich alles ereignet hatte, ging ich mit Money in den Wald. Es gab so viel
zu fragen. Endlich kamen wir an unserem Versteck an. Ich schob die
Zweige vor dem Eingang weg und wir krochen durch den Gang in der
Hecke zu unserer Hohle.

Als wir dort angekommen, horte ich gleich Moneys Stimme: »Ich
bin froh, dass du dich mit Herrn Goldstern so gut verstehst. Er ist ein
toller Mann. Ich habe viel von ihm gelernt.«

Ich war dberrascht. Dass Money auch einmal etwas lernen musste.
Aber klar: Er war ja nicht klug geboren worden.

»Sag mal, warum hast du mir nie von Herrn Goldstern erzihltr,
wollte ich wissen.

»Wir hatten doch beschlossen, nur Giber Geld zu reden«, erwiderte
Money.

»Ja, aber du musst ihn doch vermisst habenr«, fragte ich ungldubig;

»Nach dem Unfall habe ich gedacht, mein Herrchen sei tot«, erklirte
mir Money. »Uberall war Blut und er lag véllig regungslos. Ich war auch
ganz benommen. Ich schleppte mich unter einen Busch und habe das
Bewusstsein verloren. Ich muss sehr lange geschlafen haben. Denn als
ich wieder aufwachte, waren mein Herrchen und das Auto weg, Ich habe

nicht geglaubt, dass ich ihn jemals wiedersehen wiirde.«
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Jetzt wurde mir einiges klar.

Money fuhr fort: »Nun wollen wir aber wieder tiber Geld reden und
tber nichts anderes. Wenn du sonst noch etwas wissen willst, dann frage
mein Herrchen, wenn wir thn das niachste Mal besuchen.«

Mir stand der Sinn gar nicht wirklich nach dem Thema Geld. So viel
Spannendes war geschehen. Und eigentlich wollte ich die Gelegenheit
nutzen und Money niher befragen, warum er denn sprechen konnte.

Aber Moneys Stimme klang sehr bestimmt: »Wir wollen uns darum
kiimmern, dass deine Eltern weniger finanzielle Probleme haben. Aber
vorher lass uns wiederholen, was wir bisher besprochen haben. Wie
steht es um dein Traumalbum?«

Ich wurde rot. »Ich habe es begonnen. Aber mir fehlten die passen-
den Bilder von einem Laptop und von San Francisco. Auch fir meine
Traumdosen. Ich wollte mir dazu Fotos besorgen. Das habe ich ganz
Vergessen.«

Money schaute mich kritisch an und fragte streng:

»Hast du visualisiert? Und was ist mit deinem Erfolgs-Journal? Hast
du gestern etwas hineingeschrieben?«

»Da hatte ich ganz andere Sorgen«, murmelte ich.

»lch hatte Angst, dass ich dich verlieren wiirde. Da konnte ich mich
nicht auf diese Dinge konzentrieren.«

»Das verstehe ich«, antwortete Money. »Aber das ist eben genau der
Fehler, den viele Menschen machen, die nicht genug Geld haben. Sie
haben immer so viel dringende Dinge zu tun, dass sie keine Zeit haben,
sich um die wichtigen Dinge zu kiimmern.«

»Was gab es denn Wichtigeres, als dass du bei mir bleibst?«, protes-
tierte ich.

»Ich habe doch gesagt, dass ich dich verstehe, horte ich Moneys
Stimme. »Aber wie war es, bevor deine Tante zu Besuch gekommen ist?
Welche Ausrede hattest du da?«

»Da war ich so gliicklich, dass ich so viel Geld verdienen kann, wenn

ich Napoleon ausfiihre«, erwiderte ich.
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Money sah mich ernst an: »Dazu mochte ich dir drei ganz wichtige
Dinge sagen: Erstens solltest du deine Vorsitze auch dann umsetzen,
wenn du Probleme hast. Denn jeder kann solche Dinge tun, wenn alles
in Ordnung ist. Aber wenn wirkliche Probleme auftauchen, dann zeigt
es sich. Nur wenige sind dann so konsequent und ziehen ihre Vorhaben
durch. Und Menschen, die besonders viel Geld verdient haben, waren
sogar in der Lage, ihre beste Arbeit zu tun, wenn sie die meisten Probleme
hatten.«

Ich tberlegte. Das hatte ich schon einmal gehért. Wer hatte noch
dartber gesprochen? Richtig, Marcel. Mit seinem geheimnisvollen zwei-
ten Rat: »Wenn es gut lduft, kann jeder Geld verdienen. Aber wenn es
schwierig wird, dann zeigt es sich.« Ich merkte, dass ich noch viel zu
lernen hatte.

Money nickte mir zu. »Probleme wird es immer geben. Trotzdem
solltest du die Dinge, die fiir deine Zukunft wichtig sind, jeden Tag tun.
Das kostet dich nicht einmal zehn Minuten. Aber diese zehn Minuten
machen den ganzen Unterschied aus. Die meisten Menschen bleiben,
wie sie sind, weil sie sich diese zehn Minuten nicht nehmen. Sie wollen
immer, dass sich die Umstinde fiir sie andern. Und dabei tibersehen sie,
dass sie sich zuerst selber dndern mussen.«

Der Labrador sprach nach einer kurzen Pause weiter:

»Diese zehn Minuten sind dazu da, um dich zu verindern. Am bes-
ten, du versprichst dir selbst hoch und heilig, von jetzt ab immer in dem
Journal zu schreiben und zu visualisieren. Und zwar egal, was passiert.
Jeden Tag« Ich hob meine rechte Hand zum Schwur. Ich wollte von
jetzt ab jeden Tag in meinem Journal schreiben und visualisieren. Dazu
verpflichtete ich mich.

»Zweitens«, fuhr Money unerbittlich fort, »solltest du diese wichtigen
Dinge auch dann tun, wenn es sehr gut lduft.«

Ich schaute ihn verwundert an. Was meinte er wohl damit?

»Als du den Job mit Napoleon bekommen hast, warst du so sehr in

Feierstimmung, dass du auch nicht mehr daran gedacht hast. Du siehst,
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es gibt also tausend Sachen, die einen ablenken kénnen. Darum solltest
du ecinen festen Zeitpunkt am Tag festlegen, wann du regelmiBig diese
Dinge machst«, schlug Money vor.

Ich gribelte. Abends war ich vielleicht zu mide. Tagsiiber gab es
immer etwas anderes. Da blieb eigentlich nur der Morgen. Dann miisste
ich aber frither aufstehen ...

»Vergiss nicht, es sind nur zehn Minuten«, Money las wieder meine
Gedanken.

Ich war einverstanden. Aber ich wusste, dass das nicht einfach
werden wiirde. Ich beschloss, von jetzt ab zehn Minuten friher aufzu-
stehen, mich schnell zu waschen, damit ich wach wiirde, und dann in
meinem Journal zu schreiben.

»Und dann noch etwas«, schob Money unbarmherzig nach. »Weil3t
du, warum du dir die Bilder nicht besorgt hast?« Der Labrador gab sich
selbst die Antwort:

»Weil du dich nicht an die 72-Stunden-Regel gehalten hastl«

»72-Stunden-Regel?«, wiederholte ich.

»Ganz einfach. Wenn du dir etwas vornimmst, dann musst du es in-
nethalb von 72 Stunden tun. Sonst tust du es héchstwahrscheinlich nie.«

Ich dberlegte. Kénnte sein, dass da etwas dran war? Ich habe schon
viele Dinge in meinem Leben geplant, die ich nicht getan habe. Anderer-
seits habe ich auch eine Menge getan. Schon mdglich, dass Money recht
hatte. Und da er eigentlich immer recht hatte, entschied ich mich,
seinem Rat zu folgen. Ich wollte alles, was ich mir vornehme, innerhalb

von 72 Stunden tun.
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6. Kapitel

Schulden — Was meine Eltern
falsch machen

Pl6tzlich dachte ich an Napoleon. Oh verflixt, den hatte ich auch ganz
vergessen.

Ich schlug Money vor, schnell zum Haus von Herrn und Frau Ha-
nenkamp zu laufen und Napoleon auszufithren. Wir beschlossen, erst
nach dem Abendessen tber die Schulden meines Vaters zu sprechen.
Das wiirde bestimmt ganz schon spannend werden. Immerhin war es ja
ciner meiner drei gréften Winsche, meinen Eltern bei ihren Schulden
zu helfen. Und Money hatte gesagt, dass das ganz einfach sei. »Mensch,
das wire ja ein Ding, wenn ich Vater und Mutter unterstlitzen kénnte,
dachte ich. Ich grinste vergniigt vor mich hin.

Herr Hanenkamp wartete schon am Fenster. Kaum sah mich
Napoleon, fing er vor Freude an zu jaulen. Ich begrifite seine Besitzer
und ging mit den beiden Hunden in den Wald. Wir hatten ihn aber noch
kaum betreten, da lief der Mischling wie von der Tarantel gestochen
davon. Er hatte ein Kaninchen aufgesptrt und jagte ihm hinterher. Ich
pfiff, damit er umkehrte. Aber Napoleon hérte nichts und niemanden.
Er sah nur noch das Kaninchen. Mir blieb nichts anderes ibrig, als
zu warten. Ich schwor mir, Napoleon als Erstes das Gehorchen beizu-
bringen.

Nach funf bis zehn Minuten kam er endlich zuriick. AnschlieBend
tbten wir den halben Nachmittag, Ich lobte ihn fiir die kleinsten Fort-
schritte und belohnte ihn oft. Aulerdem fithrte Money jeden Befehl,
den ich gab, ebenfalls aus. Das half eine Menge. Jedenfalls machte

Napoleon nach einigen Stunden schon ganz gut »Sitz«. Ich brachte ihn

61



nach Hause und fiithrte Herrn und Frau Hanenkamp stolz vor, was ihr
Hund gelernt hatte. Frau Hanenkamp wollte es gar nicht glauben.
Begeistert klatschte sie in die Hinde: »Ich dachte schon, bei Napoleon
sei Hopfen und Malz verloren. Aber er macht ja richtig »Sitzd Fantas-
tisch.«

Auch Herr Hanenkamp lichelte zufrieden. Er freute sich, dass er mit
seiner Hinschitzung recht gehabt hatte. Schlief3lich hatte er ja vorge-
schlagen, dass ich Napoleon dressieren sollte. Er griff in seine Hosen-
tasche und zog feierlich seine Geldborse. Der entnahm er einen
Zehn-Euro-Schein und tberreichte ithn mir.

Als ich den Schein in der Hand hatte, schimte ich mich. So viel Geld
fir so wenig Aufwand. Und noch dazu fir etwas, das mir so viel Spal3
gemacht hatte.

Herr Hanenkamp schaute mich etwas enttiduscht an:

»lch dachte, du freust dich tiber das Geld. Aber du siehst gar nicht so
gliicklich aus.«

»lrgendwie ist es so leicht gegangen«, antwortete ich verlegen.

Herr Hanenkamp fing schallend an zu lachen. Jetzt sah er schon
recht furchterregend aus. Sein Gesicht verzog sich zu einer Fratze. Aber
er beruhigte sich bald und schaute mich schmunzelnd an. Sofort wirkte
er wieder sympathisch. »Die meisten Menschen denken, Arbeit muss
etwas Unangenehmes und Hartes seing, erklirte er.

»Dabei kann man nur dann richtig erfolgreich sein, wenn man etwas
tut, das man auch richtig mag.«

Herr Hanenkamp entnahm wohl meinem Gesichtsausdruck, dass ich
nicht so richtig begriffen hatte. Er sah mich abwartend an.

»Meine Mutter sagt immer: >Erst die Arbeit und dann das Spiel. Bei
Thnen hort sich das ganz anders an.«

»Kennst du denn jemand, der Geld mit etwas verdient, das er gerne
tutr, fragte mich der alte Mann.

Mir fiel sofort Marcel ein. Der fuhr gerne Fahrrad und hatte seinen

Brotchenservice gegriindet. Ich erzihlte Herrn Hanenkamp von meinem
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Cousin. Der nickte anerkennend: »Ein gutes Beispiel. Mir scheint, der
wird es noch weit bringen. Bei Gelegenheit erzihle ich dir einmal aus
meinem Leben. Ich habe nidmlich immer getan, woran ich Spal3 hatte.
Und dadurch habe ich viel Geld verdient.« Neugierig schaute ich ihn an.
Irgendwie sah sein Gesicht aus wie ein Abenteuerbuch. Er musste wirk-
lich ein spannendes Leben gehabt haben.

Jetzt wurde es aber Zeit, dass ich mich verabschiedete. Meine Mutter
wartete schon mit dem Essen. Es gab eines meiner Lieblingsgerichte:
Nudelauflauf, und zum Nachtisch Schokoladenpudding. Trotzdem war
ich nicht so richtig bei der Sache. Das war ja auch kein Wunder, wenn
man uberlegt, was ich in kurzer Zeit alles erlebt hatte.

Uber eines jedenfalls war ich mir sicher: Wer sich fiir Geld interes-
siert, der hat ein spannenderes Leben und lernt ganz schén interessante
Leute kennen.

Schnell erledigte ich noch meine Schulaufgaben. AnschlieBend lief
ich mit Money in den Wald zu unserem Versteck. Ich konnte es kaum
erwarten zu lernen, wie ich meinen Eltern helfen konnte.

Allerdings hatte ich ein Problem. Ich wusste eigentlich so gut wie
nichts uber die finanzielle Situation meiner Eltern. Zumindest nichts
Genaues. Mir war nur klar, dass sie in Schwierigkeiten waren. Und sie
redeten oft dartiber, dass die Raten fur ihre Kredite so hoch seien, dass
sie kaum zu bezahlen wiren. Also teilte ich dem Hund alles mit, was ich
wusste.

»Mein friheres Herrchen, Herr Goldstern, hat eine Firma, die Men-
schen berit, wie sie besser mit ihren Finanzen umgehen kdnneng,
begann Money bedeutungsvoll. »Herr Goldstern selber betreut zwar nur
sehr reiche Kunden, aber seine zahlreichen Angestellten arbeiten auch
mit vielen Leuten, die ziemlich gro3e Probleme haben. Da ich immer
Uberall mit hingehen durfte, habe ich oft zugehért. Menschen mit
Schulden miissen im Grunde genommen nur vier wichtige Tipps um-

setzen. Eigentlich ist es ganz einfach zu verstehen.«
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Money holte tief Luft und erkldrte: »Hier sind die vier Grundsitze:
Erstens: Wer Schulden hat, sollte alle Kreditkarten zerreiflen.«
»Warum das denn?«, fragte ich verwundert.

»Weil die meisten Menschen mit Kreditkarten viel mehr Geld ausge-
ben, als wenn sie mit Bargeld bezahlen missten«, erwiderte Money.

Ich beschloss, mir diese Tipps aufzuschreiben. Denn ich war mir
nicht sicher, ob ich sonst alles behalten wirde. Money fuhr fort: »Der
zweite Tipp klingt ein wenig komisch fiir die Erwachsenen: Sie sollten
so wenig wie méglich von ihren Krediten zuriickzahlen. Man nennt das
Raten. Je hoher diese Raten sind, desto weniger Geld haben sie pro
Monat zum Leben.«

»Warum haben meine Eltern denn eine so hohe Rate?«, fragte ich
verwundert. Mir wurde klar, dass Money den Nagel auf den Kopf ge-
troffen hatte. Denn meine Eltern klagten immer dartiber, dass sie so viel
Geld fiir ihre Kreditraten aufbringen mussten.

»Weil sie denken, sie wiirden dann Zinsen sparen, erwiderte Money.
»Angenommen, du hast einen Kredit iber 5000 Euro. Dann musst du
jedes Jahr alleine 300 Euro an Zinsen zahlen. Aulerdem musst du pro
Jahr einen gewissen Teil der 5000 Euro zurtickbezahlen. Man nennt das
Tilgung. 1% Tilgung bedeutet, dass du pro Jahr 1% von den 5000 Euro
zurlickzahlen musst. Ndamlich 50 Euro. Die Rate betrigt also 300 Euro
fir die Zinsen und 50 Euro fur die Tilgung. Das macht 350 Euro.
Sobald du aber den Kredit zurtickbezahlt hast, sind nattrlich auch keine
Zinsen mehr fillig.«

»Klingt doch ganz logisch, dass man dann die 5000 Euro bald zuriick-
zahlen will, dachte ich. »Denn man muss ja mehr Zinsen bezahlen, als
man zuriickzahlt.«

»Auf den ersten Blick ja«, stimmte Money mir zu.

»Wer eine Tilgung von 1% vereinbart, der bezahlt im Laufe der Jahre
dreimal so viel Zinsen wie die Héhe des Kredits, den er aufgenommen
hat. Aber um die 5000 Euro schnell tilgen zu kbnnen, muss man natiir-

lich pro Jahr eine hohere Rate bezahlen. Viele Menschen vereinbaren
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mit der Bank dann eine so hohe Rate, die sie gerade noch verkraften
kénnen. Dadurch ist das Geld immer knapp. Und meistens haben sie
unterschitzt, wie teuer das Leben ist. Wenn dann ein neues Auto her-
muss oder irgendetwas im Haus kaputtgeht, dann nehmen sie dafiir
einen neuen Kredit auf.«

»Du meinst, sie bezahlen dann den alten Kredit, indem sie einen
neuen aufnehmenr«, staunte ich.

»Genaug, antwortete Money und ich konnte ithm ansehen, dass er
sich dariiber freute, dass ich ihn so schnell verstanden hatte.

»Aber was sollen meine Eltern jetzt tun?«, fragte ich.

»Auf mich werden sie wohl kaum héren.«

»Vielleicht kannst du sie dazu bringen, sich dartiber mit Herrn Gold-
stern zu unterhalten. Der kann es leicht fir sie regeln.«

»Vielleicht helfe ich ihnen ja auch, mehr zu verdienen«, sagte ich
tbermiitig.

»Das wire nicht schlecht«, horte ich Moneys Stimme.

»Aber zuerst missen sie lernen, mit dem Geld auszukommen, das sie
jetzt haben. Ansonsten werden sie mit mehr Geld nur noch gréBere
Probleme bekommen. Denn die Ausgaben neigen dazu, mit den Ein-
nahmen mitzuwachsen. Auller wir lernen, unser Geld einzuteilen. Aber
dariiber sprechen wir noch.«

Was Money erklirt hatte, leuchtete mir ein. Ich notierte mir also auf
mein kleines Notizbléckchen:

1. Kreditkarten zerreil3en.
2. Die niedrigste Rate nehmen, die moglich ist. Herrn Goldstern fragen,

ob er meinen Eltern hilft.

Money wartete geduldig, bis ich mit dem Schreiben fertig war. Dann
kam er zum dritten Punkt: »Der dritte Tipp gilt fir die Konsumschulden.
Damit sind Schulden gemeint, die nichts mit dem Hauskauf deiner

Eltern zu tun haben. Wenn man also Kredite aufnimmt fiir ein neues
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Auto, fir Mobel, einen Fernseher oder einfach zum Leben. Da sollten
verschuldete Menschen die Fifty-fifty-Regel beachten. Sie sollten ndmlich
von allem Geld, das sie nicht zum ILeben brauchen, die Hilfte
sparen. Die andere Hilfte ist dann fur die Schulden da.«

»Meine Oma sagt aber immer, man sollte so schnell wie moglich
seine Schulden abbezahlen«, erinnerte ich mich. »Dann musste man aber
alles Geld, das man nicht zum Leben braucht, dafur aufwenden.«

»Und was hast du erreicht, wenn du die Schulden los bist?«, fragte
mich Money.

»Meine Eltern sagen immer, dass ithnen dann eine grofle Last von
den Schultern genommen wire, versuchte ich es zu erkliren.

»Das denken sie«, pflichtete der Hund mir bei. »Tatsdchlich aber
hitten sie, wenn sie ihre Schulden abbezahlt haben, >NULI«, und Null
ist nichts. Und nichts ist kein Ziel.«

Ich staunte: »Was ist denn dann ein Ziel?«

»Nach Amerika zu reisen, der Laptop — das sind Ziele, erliuterte
Money geduldig. »Oder tberhaupt eine Summe Geld anzusparen, die
man nicht ausgibt.«

»Wofir soll man denn Geld ansparen, wenn man es nicht ausgibtr,
fragte ich verblifft.

»Dartiber sprechen wir in einigen Tagen«, vertrdstete mich der
Labrador. »Jetzt noch einmal zuriick zu den Schulden: Deine Eltern
sollten also anfangen zu sparen. Sie brauchen damit nicht zu warten, bis
sie ihre Schulden bezahlt haben. Sie kénnen gleich jetzt beginnen. Nur so
werden sie in der Lage sein, sich Wiinsche zu erfiillen, die sie nicht mit
einem neuen Kredit bezahlen. Sie kbnnen dann die Dinge ohne schlechtes
Gewissen viel besser genieflen.«

»Du meinst, sie sollten sich ruhig eine Traumdose anlegen«, schlug
ich vor.

Money nickte: »Das wire gar keine schlechte Idee. Ubrigens sind alle
Konsumschulden dumme Schulden. Viel kliiger ist es, nur das Geld aus-

zugeben, das man vorher angespart hat.«
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Das leuchtete mir alles ein. Also schrieb ich auf:
3. Finfzig Prozent von allem verfiigharem Geld sparen und die anderen
tinfzig Prozent fur die Konsumschulden nehmen. Konsumschulden

am besten gar nicht erst machen.

»Und dann noch ein letzter Tipp.« Moneys Augen funkelten lustig.
»Wer Schulden hat, sollte sich einen Zettel in die Geldborse kleben, auf
dem steht:H>IST DAS WIRKLICH NOTWENDIG? Dadurch wird man
spatestens an der Kasse daran erinnert, nicht zu viel auszugeben.«

»Das gilt fur alle, die keinen Hund haben wie ichg, lachte ich. Money
wedelte freudig mit dem Schwanz. Ubermiitig leckte er mir iiber mein
Gesicht. Ich gab ihm einen Klaps. Dann notierte ich den vierten Punkt:
4. IST DAS WIRKLICH NOTWENDIG?

Jetzt hatte ich aber eine Menge tber Schulden gelernt. Doch das war
der leichtere Teil, verglichen mit der Aufgabe, dies nun meinen Eltern
beizubringen. Ich war froh, dass Money vorgeschlagen hatte, Herrn
Goldstern zu bitten, mit meinen Eltern dartiber zu reden. Dazu kannte
ich ihn aber noch nicht gut genug. Also beschloss ich, damit einige Zeit
zu watten.

Aber ich nahm mir etwas fest vor: Ich wiirde niemals solche Schulden
machen. Ich wiirde immer vorher fiir etwas sparen. Ich wollte nie in sol-

che Probleme hineingeraten wie meine Eltern.
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/. Kapitel

Bei Herrn Goldstern

Die nichsten Tage vergingen wie im Flug, Ich konnte mich wieder besser
auf die Schule konzentrieren und trainierte mit Napoleon. Am Ende
der ersten Woche bekam ich von Herrn Hanenkamp sieben Euro. Das
war der eine Euro pro Tag mal sieben Tage. Aullerdem erhielt ich noch
dreilig Euro fir die drei Tricks, die ich dem Mischling beigebracht hatte.
Napoleon konnte jetzt »Sitzl«,

»Liegle, und er gab Pfotchen.

Stolz zdhlte ich meine Einnahmen: Es waren siebenunddreiig Euro.
Das war viel Geld. Trotzdem schimte ich mich nicht mehr und es war
mir auch nicht mehr peinlich. Denn fiir die Hanenkamps war das Leben
mit Napoleon jetzt wirklich viel leichter.

Sie waren so zufrieden mit mir, dass sie mich fragten, ob ich ihren
Hund auch noch morgens ausfithren kénnte. Sie wollten mir dafiir noch
einmal einen Euro pro Tag bezahlen. Meine Eltern waren damit einver-
standen.

Money hatte gesagt, dass er eine tolle Idee habe, was ich mit dem
Geld machen konnte. Also versteckte ich es erst einmal sorgfiltig zwi-
schen alten Schulheften.

Aber etwas war fast noch spannender, als so viel Geld zu verdienen.
Heute war der Tag, an dem der Chauffeur von Herrn Goldstern Money
und mich abholen sollte. Ich war riesig gespannt darauf, den reichen

Mann besser kennenzulernen.

Wie verabredet klingelte es ptunktlich um 15.15 Uhr bei uns. Ich war tiber-

rascht: Der Chauffeur war eine altere Frau, die mich sofort freundlich
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anlichelte. Wir stiegen in den wartenden Rolls-Royce. Ich sagte ihr, dass
ich bisher gedacht hatte, Chauffeure mussten immer Minner sein. Sie
lachte: »Herr Goldstern ist ein ganz aullergewShnlicher Mann und er
macht ganz aullergewohnliche Sachen. Ihm ist ziemlich egal, was >manc
macht. Er tut, was er fiir richtig hilt.«

Ich war neugierig geworden. Als hitte die Chauffeurin das geahnt,
fuhr sie fort: »Er hatte zufillic mitbekommen, wie ich mich mit einer
Freundin dartber unterhielt, dass ich atrbeitslos sei. Obwohl er mich
noch nie zuvor gesehen hatte, fragte er mich, ob ich ein Auto fahren
konne. Nattrlich konnte ich das. >Gut, erwiderte er, >wenn Sie wollen,
dann haben Sie jetzt einen Job als mein Chauffeur. Ich suche nimlich
gerade einen.« Das war alles, was er sagte. Ich musste noch nicht einmal
eine Fahrprobe machen. Er kann Menschen gut beurteilen. Dabei hort
er einfach auf seine Intuition, das ist seine innere Stimme, auch Bauch-
getiithl genannt.«

Ich war beeindruckt. »Hatten Sie denn keine Angst, ein so grofB3es
Auto zu fahren?« »Weil3t dug, erklarte die Frau, »Herr Goldstern hat mir
gezeigt, wie ich mein Selbstbewusstsein aufbauen konnte. Alle Men-
schen, die mit ihm arbeiten, schreiben ein Erfolgs-Journal.«

»lch auch, posaunte ich ibermiitig. Jetzt war es an der Chauffeurin,
iberrascht zu sein. Stolz streichelte ich Money. Der leckte mir blitz-
schnell Gibers Gesicht. Das muss ich ihm abgew6hnen, nahm ich mir

VOft.

SchlieBlich kamen wir in der Reha-Klinik an. Ich mochte keine Kranken-
hauser. Aber dieses sah eher aus wie ein exklusives Ferienhotel. Das war
wohl auch so ein Vorteil, wenn man viel Geld hat. Unsere Chauffeurin
brachte uns zum Zimmer von Herrn Goldstern. Er sal3 in einem Sessel
und schien bester Laune zu sein. Money sprang sofort schwanzwedelnd
auf ihn zu. Als Erstes leckte er dem Mann tbers Gesicht.

»Das macht er bei mir auch«, meldete ich mich. »Ich habe mir schon

vorgenommen, e¢s ihm abzugew6hnen.«
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»lch freue mich, dass du gekommen bist«, begriiite mich Herr Gold-
stern.

»Ich habe mich auch auf diesen Tag gefreut«, gab ich ehrlich zu.
Dabei wusste ich noch nicht einmal, warum das so wat. Ich hoffte nattr-
lich auch zu erfahren, warum Money eigentlich sprechen konnte.

Herr Goldstern spielte eine Zeit lang vorsichtig mit dem Labrador.
Offensichtlich hatte er aber noch ziemliche Schmerzen, wenn er sich zu
stark bewegte. Trotzdem schien es thm gutzutun.

Nach einer Weile wandte er sich wieder mir zu. Ihn interessierte alles,
was mit Money zusammenhing, Ich berichtete ihm, welches Futter er
bekam und wie oft wir spazieren gingen. Auch dass wir zusammen
Napoleon ausfihrten und Money mir beim Dressieren half.

Der Mann nickte zufrieden: »Ich habe mir gleich beim ersten Treffen
gedacht, dass du sehr gut mit Tieren umgehen kannst. Darauf kannst du
stolz sein.«

»Ich werde es sogar gleich morgen frih in mein Erfolgs-Journal
schreiben«, platzte es aus mir heraus.

Herr Goldstern schaute mich tiberrascht an. »Du fithrst ein Erfolgs-
Journal? Wie bist du denn darauf gekommen?«, wollte er wissen.

Ich wurde rot. Wie sollte ich ihm das erkliren? Ich durfte doch nicht
verraten, dass Money sprechen konnte und mir viele Dinge beigebracht
hatte.

Der Mann spiirte, dass ich mich unwohl fiihlte. Sofort verschwand
der fragende Ausdruck in seinem Gesicht.

»Wir miissen nicht dariiber sprechen, versicherte er mir.

»Doch, doch«, beeilte ich mich zu sagen. Ich beschloss aber, ehrlich
zu sein: »Ich kann lhnen nur nicht verraten, wer mich auf die Idee ge-
bracht hat.«

Zu meinem Erstaunen akzeptierte das Herr Goldstern ohne Weiteres:
»Ich habe auch meine Geheimnisse. Und ich verstehe es, wenn meine

Gesprichspartner welche haben.«
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Ich hatte ein gutes Gefiihl nach dieser Antwort. Offensichtlich nahm
mich der reiche Mann ernst.

Herr Goldstern sah mich sinnend an: »Ich frage mich, was dich von
den meisten anderen Kindern unterscheidet. Kannst du mir das erkliren?«

Ich dbetlegte einen Moment. Bevor Money zu uns gekommen war,
hitte ich dartber nicht viel sagen kénnen. Da war ich wirklich ganz
»normal«. Aber jetzt war vieles anders geworden. Also antwortete ich:
»Ich denke tiber andere Sachen nach. Ich mochte viel Geld verdienen,
weil ich nach Kalifornien fliegen und einen Laptop kaufen méchte.« Ich
erzihlte Herrn Goldstern von meiner Liste mit zehn Zielen, meinen
Traumdosen, meinem Traumalbum, wie viel Geld ich in der ersten
Woche mit Napoleon verdient hatte. Ich berichtete ihm auch von den
Geldproblemen meiner Eltern und von Marcel.

Herr Goldstern hatte aufmerksam gelauscht. Er war ein sehr guter
Zuhorer. Als ich fertig war, gratulierte er mir: »Kira, ich freue mich iber
das, was du mir geschildert hast. Ich bin mir auch sicher, dass du deine
Ziele erreichen wirst. Du darfst dich nur von niemandem davon abbrin-
gen lassen.«

»Meine Mutter hat mich schon ausgelacht, unterbrach ich ihn und
erzahlte ihm von dem Vorfall, als meine Mutter die Traumdosen ent-
deckt hatte.

»Und es werden noch ganz andere Leute iber dich lachen. Aber
noch viel mehr werden dich respektieren«, beruhigte mich Herr Gold-
stern. »Aullerdem glaube ich nicht, dass deine Mutter das bése gemeint
hat. Es erschien ihr wahrscheinlich einfach sehr verriickt und unrealis-
tisch. Oft ist es leichter, verriickte Ziele zu erreichen als kleine, normale
Ziele. Wenn du dir groBle Ziele setzt, dann ist klar, dass du dich viel
mehr anstrengen musst.«

Money war in den Park gelaufen und tobte durch die Bische.

»Wir haben tber einen wichtigen Punkt noch gar nicht gesprochenc,

sagte der reiche Mann nach einer Weile. »Du hast tber eine lange
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Zeit hinweg Money versorgt. Die Kosten dafiir wiirde ich dir gerne er-
statten.«

»Ich habe das Futter nicht bezahlt, das waren meine Eltern. Aul3er-
dem habe ich Money sehr lieb«, erwiderte ich.

»lch schlage vor, fuhr Herr Goldstern unbeirrt fort,

»dass ich dir fiir deine Eltern einen Scheck gebe. Auflerdem solltest
du deine Eltern einmal mitbringen. Vielleicht kann ich mit ihnen tGber
ihre finanzielle Situation reden.«

Ich war unheimlich erleichtert, dass er diesen Vorschlag gemacht
hatte. Denn ich hatte schon hin und her iiberlegt, wie ich es anstellen
konnte, dass er meine Eltern einmal beraten wiirde.

Herr Goldstern redete weiter: »Natlitlich sollst du auch etwas be-
kommen ... Lass mich mal rechnen. Du hast auf Money eine sehr lange
Zeit aufgepasst. Mehr als ein Jahr. Was hiltst du davon, wenn ich dir
deinen Aufwand mit fiinf Euro pro Tag vergiiter«

Ich war Gberhaupt nicht begeistert. »Ich habe es getan, weil ich
Money sofort ins Herz geschlossen habe, und nicht, um damit Geld zu
verdienenk, entgegnete ich erbost.

Herr Goldstern lachte. Aber ich hatte trotzdem nicht das Gefiihl,
dass er mich auslachte. Das war ein feiner Unterschied. Er erklirte mir:
»Kira, so denken die meisten Menschen und auch ich habe einmal so
gedacht. Aber sag mir einen Grund, warum du nicht Geld verdienen
sollst, wenn du etwas tust, was dir Spal} machtr«

So etwas Ahnliches hatte ich schon mehrmals gehért. Richtig,
Marcel hatte davon gesprochen und auch Herr Hanenkamp. Trotzdem
fihlte ich mich ein wenig schuldig,

»Ich will dir etwas sagen«, fuhr Herr Goldstern fort.

»Eben weil du unseren Money so gern hast, will ich dir die finf Euro
am Tag geben. Ich weil3, dass er es bei dir richtig gut hatte und es auch
weiter gut haben wird. Gerade dein echtes Geftihl macht deine »Arbeitc

so wertvoll.«
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Ich war nicht ganz tiberzeugt. Aber ich konnte der Versuchung nicht
widerstehen einmal auszurechnen, wie viel ich denn fiir das ganze Jahr
bekommen wiirde ...

Ich habe die dumme Angewohnheit, leicht mit dem Kopf zu
wackeln und die Augen zusammenzukneifen, wenn ich rechne. Herr
Goldstern musste lachen und ich fithlte mich ertappt.

Doch dann sagte er mit ernster Stimme: »Ja, das ist viel Geld. Aber
ich méchte daran einen Wunsch kntipfen: Du solltest fiinfzig Prozent
davon sparen.«

»lch spare alles davon«, frohlockte ich. »Schliefilich will ich ja nach
San Francisco. Und zwar schon nichsten Sommer.«

»Das meine ich nicht mit sparen«, widersprach mir der Mann. »Denn
das Geld wirst du ja ausgeben. Und das ist gut so, denn dafiir ist es ja
auch gedacht. Aber abgeschen davon solltest du sparen, um vermégend
zu werden. Du solltest Geld sparen, das du nie mehr ausgibst.«

»Wofiir soll ich denn Geld haben, wenn ich es nicht ausgeben darf?«,
fragte ich verwundert.

»Damit du davon leben kannst«, erklirte mir Herr Goldstern. »Ich
mochte dir dazu eine Geschichte erzihlen.«

Ich setzte mich bequem hin. Geschichten mochte ich gerne. Money
war inzwischen wiedergekommen und legte sich zu uns. Er schien sehr
angetan von dem Thema zu sein, {iber das wir gerade sprachen.

»Hs war einmal ein Béuerlein, das wollte wie jeden Tag im Stall von
seiner Gans ein Ei fiir das Frithstiick holen. An diesem Tag jedoch fand
es in dem Nest ein goldenes Ei. Es konnte es zunichst natiirlich nicht
glauben. Vielleicht wollte thm jemand einen Streich spielen. Vorsichts-
halber brachte es das Ei zum Goldschmied. Der bestitigte jedoch, dass
das Ei durch und durch aus purem Gold sei. Das Biuerlein verkaufte es
und gab ein grofBles Fest.

Am nichsten Morgen ging es frither als sonst in den Stall und tat-

sichlich: In dem Nest lag wieder ein goldenes Ei. So ging das einige
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Tage. Das Biuerlein aber war ein habgieriger Mann. Er haderte mit der
Gans, weil das >ddumme Tier ihm nicht erkliren konnte, wie es die gol-
denen Eier zustande brachte. Dann nidmlich hitte er vielleicht selber
goldene Eier legen kénnen. Oder — so dachte er drgerlich — das faule
Tier kénnte doch wenigstens zwei Eier pro Tag legen. Es ging thm alles
nicht schnell genug. Er steigerte sich so sehr in seine Wut hinein, dass er
in den Stall lief und die Gans in zwei Teile spaltete. Fortan gab es keine
goldenen Fier mehr fiir ihn. Die Moral von der Geschichte? T6te deine
Ginse nicht.« Herr Goldstern lehnte sich abwartend zurtck.

Ich war beeindruckt. »So ein dummer Mannl, rief ich aus. »Jetzt
bekommt er keine goldenen Eier mehr.«

Herr Goldstern freute sich offensichtlich tiber meine Reaktion. Money
wedelte leicht mit dem Schwanz. »Du wirdest dich also nicht so verhal-
ten?«, fragte mich der reiche Mann.

»Natiirlich nicht«, erwiderte ich bestimmt. »Ich bin ja nicht blodl«

»Dann will ich dir erkliren, was diese kleine Fabel bedeutet«, sagte
Herr Goldstern langsam. »Die Gans steht fiir dein Geld. Wenn du dieses
Geld anlegst, dann bekommst du Zinsen. Die Zinsen sind die goldenen
Hier.« Ich war mir nicht sicher, ob ich das so richtig verstanden hatte.
Der reiche Mann fuhr fort: »Die meisten Menschen haben keine Gans,
wenn sie geboren werden. Das heif3t, sie besitzen nicht so viel Geld, dass
sie von den Zinsen dieses Geldes leben kénnten ...«

»Dann musste man aber auch sehr, sehr viel Geld haben, um von
den Zinsen leben zu konnen«, unterbrach ich den Mann nachdenklich.

»Du brauchst eigentlich viel weniger, als du vielleicht glaubst«, erwi-
derte Herr Goldstern. »Wenn du nur 15 000 Euro hittest und 10% Zinsen
bekommen wiirdest, so wiren das 1500 Euro pro Jahr.«

»Wowlk, rief ich begeistert. »Das sind ja 125 Euro jeden Monat. Und
meine 15 000 Euro muss ich gar nicht anrithren.«

»Genaug, pflichtete mir Herr Goldstern bei. »Die 15 000 Euro sind

dann deine Gans und die willst du ja nicht schlachten.«
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Die Idee gefiel mir ganz gut. Allerdings kam mir ein Einwand: »Aber
wenn ich jetzt anfange, eine Gans zusammenzusparen, dann dauert es
viel linger, bis ich nach Kalifornien komme.«

»Das ist die Entscheidung, die du treffen musstl« Der reiche Mann
nickte. »Du kannst immer voller Ungeduld dein Geld nehmen und es
tiir irgendetwas ausgeben. Du kannst also nach Kalifornien fliegen, so-
bald du 1500 Euro hast. Dann aber totest du dein kleines Ginschen.
Oder du kannst dich entschlieen, einen Teil deines Geldes zu sparen,
dann hast du nach einer Weile so viel, dass du nur von den Zinsen jedes
Jahr dorthin fliegen kannst.«

Das fand ich tberzeugend. Trotzdem wollte ich im nichsten Sommer
nach Kalifornien. So eine Gans hitte ich aber auch gerne gehabt. Es
misste beides méglich sein. Ich seufzte: »Es fillt mir sehr schwer, zwi-
schen der Gans und meinen Winschen zu wihlen!«

»Du musst dich gar nicht gegen eins von beiden entscheiden. Es geht
beides zusammen, sagte Herr Goldstern lichelnd. »Angenommen, du
verdienst fiinf Euro. Dann kannst du dieses Geld aufteilen. Den gré3ten
Teil legst du auf die Bank. Und einen Teil nimmst du fiir deine Traum-
dosen und einen Teil zum Ausgeben.«

Ja, das war die Losung. Ich machte mich sofort daran zu tUberlegen,
wie ich die finf Euro am besten aufteilen wiirde. Das war gar nicht so
leicht.

»Wie sollte ich es denn genau machen?«, fragte ich den reichen Mann.

Er antwortete mir sofort: »Das hingt ganz von deinen Zielen ab.
Wenn du immer nur zehn Prozent fiir deine Gans weglegst, dann wirst
du auf jeden Fall wohlhabend. Wenn du aber einmal richtig viel Geld
haben willst, dann kann es auch mehr sein. Ich habe es mir zur
Angewohnheit gemacht, immer fiinfzig Prozent von allem fir meine
Gans zu sparen.«

Ich beschloss, mir Herrn Goldstern als Vorbild zu nehmen. Wie er

lebte, gefiel mir. Und dabei schien er immer guter Laune zu sein — trotz-
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dem er sicherlich manchmal noch ganz schéne Schmerzen haben musste.
Also bestimmte ich: »Ich habe mich entschieden, wie ich mein Geld auf-
teilen moéchte. Ich werde auch fiinfzig Prozent von allem fiir meine
Gans weglegen. Vierzig Prozent werde ich fir meine Ziele in die Traum-
dosen stecken und zehn Prozent gebe ich aus.«

Stolz schaute Herr Goldstern mich an. Ich fithlte mich sehr wohl bei
meinem Entschluss. Eines aber konnte ich nicht so richtig verstehen:
»Wenn nur zehn Prozent reichen wiirden, um vermdégend zu werden,
dann wusste ich zu gerne, warum so viele Menschen Geldsorgen haben?«

»Weil sie niemals so dariiber nachgedacht haben«, erklirte mir der
Mann. »Sinnvollerweise fingt man damit an, wenn man noch ganz jung
ist. Dann wird es am ehesten eine Selbstverstindlichkeit. Am besten, du
machst es gleich richtig. Gehe nichste Woche zur Bank und eréffne ein
Konto. Beim nichsten Mal zeige ich dir dann, was du damit tun kannst.
Dann gebe ich dir auch einen Scheck, den du einlésen kannst. Aber jetzt
misst ihr beiden langsam gehen. Es ist bald Abendessenszeit und ich
werde auch ein wenig mide.«

Herr Goldstern schien tatsidchlich stirkere Schmerzen zu bekommen.
Ich bewunderte ihn fiir seine gute Laune und wie geduldig er mir alles
erkliren konnte. Aber ich fragte ihn noch, warum er nicht auch tber
seine Schmerzen redete.

Herr Goldstern antwortete: »Je mehr ich mich auf meine Schmerzen
konzentriere, desto stirker werden sie. Uber Schmerzen zu reden, ist wie
Dinger auf Pflanzen geben. Darum habe ich mir vor vielen Jahren ab-
gewohnt zu klagen.«

Ich bedankte mich herzlich fir seine Ratschlige. Ich sagte ihm auch,
wie stolz ich war. Dann verabschiedete ich mich schnell. Money lief3 sich
zum Schluss noch von Herrn Goldstern kraulen. Dann fuhr uns die nette

Chauffeurin nach Hause.
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8. Kapitel

Frau Trumpf

Zu Hause angekommen, cilte ich als Erstes auf mein Zimmer. Ich

konnte gar nicht bis morgen frith warten, um in mein Erfolgs-Journal zu

schreiben. Ich notierte:

1.

Die Dinge, die Herr Goldstern mir erkldrt hat, habe ich schnell ver-
standen.

Ich habe eine gute Entscheidung getroffen: Ich werde fiinfzig Pro-
zent sparen — von allem Geld, das ich verdiene.

Ich werde eine Gans besitzen. Ich verstehe jetzt, was es heil3t, reich

Zu sein.

4. Zum ersten Mal in meinem Leben in einem Rolls-Royce gefahren.

Letzte Woche 37 Euro verdient. (Davon gehen 18,50 Euro weg fir
die Gans / 14,80 Euro waren fiir die Traumdosen, also 7,40 Euro fiir
jede Dose / 3,70 Euro zum Ausgeben.)

6. Herr Goldstern hat mich gelobt.

7. Ich werde nichste Woche das Geld dafir bekommen, dass ich

auf Money aufgepasst habe. 5 Euro pro Tag mal 413 Tage sind
2065 Euro. Wahnsinn!

Ich war mir immer noch nicht sicher, ob das wirklich alles »Erfolge«

waren, die ich aufschrieb. Aber ich fihlte mich wohl dabei. Und ich war

stolz auf mich. Ich traute mir auch mehr und mehr zu. Bevor ich mein

Zimmer verlie3, entschloss ich mich, beim Abendessen mit meinen

Eltern vorsichtig tiber das Thema Schulden zu sprechen. Schnell steckte

ich den Zettel mit den vier Tipps zum Umgang mit Schulden in meine

Jeans.
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Kaum sallen alle am Tisch, zog ich feierlich den Scheck heraus, den
Herr Goldstern mir fiir meine Eltern mitgegeben hatte. Mein Vater
nahm ihn in die Hand und las den Betrag, Uberrascht rief er: »Das sind
ja eintausend Euro! Wofiir soll das denn sein?«

»Fir das Futter von Money wihrend der ganzen Zeit, die er bei uns
ist«, erklirte ich.

»Ich weil3 nicht, ob wir das annehmen kdnneng, sagte meine Mutter.
»Schliefilich ist Money doch jetzt so gut wie unser Hund.«

»Andererseits konnen wir es ganz gut gebrauchen«, brummte mein
Vater. »Wir sind bei einem Kredit mit einigen Raten im Riickstand. Da
wiirden diese eintausend Euro schon ein wenig helfen.«

»lch wirde nur finfhundert Euro davon fur den Kredit nehmen.
Die anderen finthundert Euro wiirde ich sparen«, platzte ich heraus.

Mein Vater und meine Mutter horten auf zu essen und starrten mich
an. Sie machten beide ein Gesicht, als hitte ich gerade den ganzen Teller
voll mit Suppe auf den Boden fallen lassen.

»Hort, hortg, sagte mein Vater ironisch. »Unsere Tochter ist einmal
Rolls-Royce gefahren und nun ist sie ein Finanzgenie. Susanne, ich bin
mir nicht sicher, ob das alles so der richtige Umgang fiir unsere Kira ist.«

Ich wurde wiitend: »Es ist halt kliiger, immer nur eine mdglichst
kleine Rate zuriickzuzahlenc, zischte ich trotzig,.

»Klar, damit ich mich an den Zinsen totzahle«, schnappte mein
Vater.

Ich biss mir auf die Lippen. Ich wusste nicht mehr genau, wie
Money mir das erklirt hatte. Nur, dass man immer neue Schulden auf-
nehmen muss, um die Raten der alten bezahlen zu kénnen. Insgeheim
dachte mir: »Am besten rede ich erst wieder mit ihnen, wenn ich in
Amerika war und eine dicke Geldgans besitze.«

»Was wissen Kinder schon von Geld«, murmelte mein Vater.

Da konnte ich nicht mehr an mich halten. »Daryl, ein amerikanischer

Junge, hatte mit siebzehn Jahren schon mehrere Millionen, trumpfte
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ich auf. »Das kann man von dir nicht gerade sagen. Und ich werde auch
einmal sehr reich sein.«

»Wahrscheinlich hat er es geerbt«, vermutete mein Vater.

»Er hat es sich verdient, so wie ich es mir verdienen werdex, rief ich
erregt.

Meine Mutter sah mich besorgt an: »Kira, solche Worte ziemen sich
nicht fiir dich. Wir sind nicht fiir das groe Geld bestimmt. Geld macht
nur ungliicklich. Es ist viel wichtiger, mit wenigem zufrieden zu sein.
Vergiss nicht: Wer als Cent geboren wurde, wird nie ein Euro.«

Ich hatte da meine Zweifel. Herr Goldstern schien mir sehr gliicklich
zu sein. Mutter und Vater hingegen waren sicherlich nicht so glticklich.
Instinktiv dachte ich mir, dass es eher unglicklich macht, wenn man
kein Geld hat. Ich entschied mich, erst einmal den Mund zu halten.
Schweigend af3 ich meinen Teller auf.

Nach dem Abendessen hatte ich keine Lust, zu Hause zu bleiben.
Also rief ich Monika an, um mich mit ihr zu treffen. Sie musste aber erst
noch essen. Also verabredeten wir uns in einer Stunde. Bis dahin wollte
ich ein wenig spazieren gehen. Ich beschloss, bei den Hanenkamps vor-
beizuschauen und Napoleon zu begriiien.

Als Herr Hanenkamp mich sah, rief er mich ins Haus.

»Haittest du Zeit, auf einen weiteren Hund aufzupassen?«, fragte er
mich.

»Natlrlich habe ich Zeit«, versicherte ich schnell.

»Ich habe ndmlich heute Morgen mit Frau Trumpf gesprocheng,
fuhr Herr Hanenkamp bedeutungsvoll fort.

»Das ist die Besitzerin von Bianca, der groflen Altdeutschen Schifer-
hiindin. Sie wiirde gerne fiir zwei Wochen verreisen. Sie weil3 aber nicht,
wohin mit Bianca. Als sie gehort hat, wie gut du mit Napoleon zurecht-
kommst, da hat sie mich gebeten, dich einfach zu fragen. Am besten

gehst du gleich zu ihr und sprichst mit ihr.«
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Ich kannte Frau Trumpf gut. Immer, wenn ich sie traf, versuchte sie
mich in ein Gesprich zu verwickeln. Rasch waren Money und ich dort.
Es sah wirklich aus wie ein Hexenhduschen.

Schon kam die alte Dame in den Garten. Herr Hanenkamp hatte sie
angerufen und iber unser Kommen informiert. Wir gingen gemeinsam
ins Haus. War das eine herrliche Unordnung! Ich fithlte mich sofort
wohl. Uberall lagen Zeitungsausschnitte und Biicher. An den Winden
hingen Tabellen mit komischen Linien. Es liefen zwei Fernseher gleich-
zeitig,

Als Frau Trumpf meinen herumschweifenden Blick bemerkte,
erklirte sie: »Das ist mein Hobby. Ich lese gerne Finanzbiicher und
Borsenmagazine. Als mein Mann damals verstarb, hat er mir eine ordent-
liche Summe Geld hinterlassen. Ich hatte damals keine Ahnung, was ich
damit machen sollte. Und so habe ich angefangen, etwas tiber Geldanla-
gen zu lernen. Das ist eine ungeheuer spannende Sache. Du kannst dein
Geld wunderbar vermehren.«

Zum ersten Mal wiinschte ich mir, dass Frau Trumpf weiterreden
wirde. Aber sie dachte wohl, dass mich das Thema nicht interessierte.

Also sprachen wir tiber Bianca. Die alte Frau wire schon seit einigen
Jahren gerne in Urlaub gefahren. Aber sie hatte nie jemanden gefunden,
der auf ihren Hund aufpasste. Bianca war zwar schr lieb, aber fiir einen
Schiferhund auBlerordentlich grof3. Mit threm tippigen Fell sah sie schon
ein wenig furchterregend aus. Die meisten Menschen hatten wahrschein-
lich einfach Angst vor ihr. Folglich war Frau Trumpf sehr dankbar, dass
ich Interesse zeigte. Sie bot mir an, alles Futter bereits einzukaufen und
mir finf Huro am Tag zu geben. Damit war ich gerne einverstanden.
Natiirlich musste ich noch meine Eltern fragen. Schlieflich wiirde der
Schiferhund zwei Wochen bei uns leben.

Dann verabschiedete ich mich, denn jetzt war es Zeit, Monika zu
treffen. Ich hatte ihr so viel zu erzihlen. Von dem Geld, das ich verdiente.

Von Herrn Goldstern und davon, wie ich jetzt mein Geld aufteilte.
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Monika schaute mich bewundernd an: »Wie du das alles machst. Alle
Achtungl« Sie dachte einen Moment nach und sagte: »Wenn du einmal
zu viel zu tun hast, kann ich dir ja helfen. Ich arbeite dann fir dich.«

Ich musste lachen. Monikas Eltern hatten so viel Geld und sie war
immer so fein angezogen. Und jetzt wollte sie fir mich arbeiten. Das
war schon komisch.

Es war fast schon dunkel, als ich nach Hause ging. So schnell wie
m&glich wollte ich mit meinen Eltern wegen Bianca reden. Mein Vater
meckerte zunichst ein wenig. Er hatte Angst, dass ich mich zu wenig
auf die Schule konzentrierte. Aber meine Mutter half mir.

Da ldutete das Telefon. Meine Mutter nahm den Hérer ab. »Es ist
Marecel fiir dichg, sagte sie verwundert. Marcel hatte mich noch nie ange-
rufen.

Wie sich herausstellte, hatten wit beide viel zu erzahlen. Ich berichtete
ihm von meinen Einnahmen und meinen neuen Jobs. Auch davon, dass
ich mein Geld aufteilte, wie es Herr Goldstern erklart hatte.

»Also eines kann ich dir sagen«, sprach er feietlich, »die Zeiten sind
vorbei, dass du ein Puppengehirn warst. Das mit dem Aufteilen des Gel-
des ist eine richtig gute Idee. Das habe ich noch gar nicht bedacht. Ich
habe mein ganzes Geld auf dem Konto.«

»Ein Konto muss ich auch eréffnen«, murmelte ich.

»Herr Goldstern will mir ndmlich einen Scheck geben. Ich weil3 aber
nicht, wie das geht.«

»Wenn du willst, komme ich morgen vorbei und helfe dir dabei,
schlug Marcel vor. Ich wollte meinen Ohren nicht trauen. Marcel war
immer so abweisend gewesen. Und jetzt bot er freiwillig an, mir behilflich
zu sein. Naturlich hatte er mich vorher auch noch nie besucht, obwohl
er nur sieben Kilometer entfernt wohnte. Wenn seine Eltern zu uns
kamen, hatte er es immer vorgezogen, zu Hause zu bleiben.

»Du willst mich besuchen?«, fragte ich verwundert.

»Bis vor Kurzem bist du mir aus dem Weg gegangen, wann immer du

konntest.«
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»Ich will mich nur mit Leuten befassen, vor denen ich Respekt habex,
sagte er kurz. »Und den habe ich jetzt zum ersten Mal vor dir.«

Ich fiihlte mich michtig stolz.

»Ich habe tibrigens jetzt schon einige Angestellte«, horte ich Marcel
wie einen Erwachsenen reden. »EHinige Jungen in der Nachbarschaft
fahren fur mich Brétchen aus, denn ich habe inzwischen iiber fiinfzig
Kunden. Ich konnte es alleine einfach nicht mehr schaffen.«

Ich musste wieder an Monika denken, die mir angeboten hatte, mir
zu helfen. Ich passte jetzt schon auf Money, Napoleon und Bianca auf.
Da konnte ich ihre Hilfe bestimmt manchmal gebrauchen.

Ich verabschiedete mich von Marcel und freute mich darauf, ihn
morgen zu treffen. Ich biirstete Money noch, der es aulerordentlich ge-
noss. Dann legte ich mich ins Bett und war bald eingeschlafen.

Mitten in der Nacht wachte ich jedoch nass geschwitzt von einem
schrecklichen Albtraum auf. Bése Verbrecher hatten mich gejagt und
wollten Money toten. Monika und Marcel kamen auch in dem Traum
vor und versuchten vergeblich uns zu retten. Ich zitterte eine ganze Weile.
Money hatte irgendetwas gespiirt, war auf mein Bett gesprungen und
leckte meine Hand. Ich schlang meine Arme um ihn. Dieser Traum be-
deutete bestimmt nichts Gutes. Bevor ich endlich wieder einschlief,

nahm ich mir fest vor, am nichsten Tag sehr vorsichtig zu sein.
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9. Kapitel

Das Abenteuer

Der Tag begann schon véllig komisch. Das Wetter war hisslich und ich
war ganz erschopft von dem Traum. Mein Vater war zu spit aufgestan-
den und besetzte noch das Bad. Ich wollte die Zeit nutzen und griff an
die Stelle, an der mein Erfolgs-Journal liegen musste. Es war nicht dort.
Scharf schaute ich Money an. Der tat so, als wiirde er es nicht bemerken.

»Aha«, dachte ich. »Du Schlingel! Ich weil3 genau, dass du es hast.
Gib es mir wiederl«

Aber Money war in Spiellaune und wollte es mir nicht so leicht
machen. Er lief in die Diele, wo er das Journal irgendwo versteckt hatte,
und hielt es lockend im Maul. Ich versuchte ithn zu fangen und ihm das
Heft abzunehmen. Doch Money war viel zu schnell. Mit einem grof3en
Sprung wollte ich mich auf Money werfen. Aber er war mir schon aus-
gewichen. Mit einem lauten Krach landete ich auf dem halb fertigen
Schiffsmodell, das mein Vater gerade aus Streichhélzchen baute. Durch
den Lirm angelockt, liefen meine Eltern herbei. Als mein Vater die
Situation erfasste, brillte er wie ein Besessener:

»Vier Monate Arbeit hast du zerstortl« Tatsdchlich schien nicht ein
Hoélzchen mehr auf dem anderen zu sein. Ich fihlte mich mies. Das
hatte ich nicht gewollt. Ich musste wieder an meinen Traum denken.
Der Tag fing ja gut an.

Dann verpasste ich noch den Schulbus und kam zu spit zur Schule.

Nach dem Mittagessen holte ich Napoleon ab. Ich teilte Herrn und
Frau Hanenkamp mit, dass ich ihren Hund erst spit nach Hause bringen
wirde. Sie waren einverstanden. Um fiinfzehn Uhr wollte Marcel kom-
men. Zur selben Zeit hatte ich Monika bestellt, damit sie auf die Hunde

aufpassen konnte, wihrend ich mit Marcel redete.
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Mit Marcel zusammen ging ich dann zu Frau Trumpf, um Bianca
abzuholen. Sie bat uns ins Wohnzimmer, um mir ausfthtlich zu erkliren,
wie ich ihren Liebling versorgen sollte. Marcel schaute sich wihrenddessen
um. Er sah all die Tabellen an der Wand und pfiff anerkennend.

»Sie investieren in Aktien, stellte er fachkundig fest. Frau Trumpf
schaute meinen Cousin Uberrascht an:

»Du verstehst etwas von Aktienchartsr«

»Nein, aber mein Vater macht mit Aktien rum. Da habe ich manch-
mal etwas aufgeschnappt. Er sagt immer, nirgendwo kann man so viel
Geld verdienen wie mit Aktien. Aber es scheint mir sehr kompliziert
und seht viel Arbeit zu sein«, antwortete Marcel.

»Du hast recht, es ist nicht ganz einfach und man braucht schon ein
bis zwei Stunden am Tag, Man muss es also mégen, lichelte die alte
Frau. »Man kann auch andere fiir sich die Arbeit tun lassen. Dann ist es
kindetleicht, und die Gewinne kann man trotzdem bekommen.«

Marcel war sofort neugierig: »Das klingt ja gut. Wie soll denn das
gehen?«

»Das erklire ich dir gerne«, sagte Frau Trumpf. »Dafiir brauchen wir

aber etwas Zeit. Und in wenigen Stunden geht mein Flugzeug, Ich
schlage darum vor, dass ich dir davon erzihle, wenn ich wieder aus den
Ferien zurtick bin.«

»Mich wiirde das auch sehr interessierens, beeilte ich mich zu sagen.

Frau Trumpf hatte noch etwas anderes auf dem Herzen. Sie fragte
mich: »Kira, wirdest du zwei- bis dreimal meine Pflanzen gieBen, wih-
rend ich weg binr«

Gerne sicherte ich ihr dies zu. Wir verabschiedeten uns und brachten
Bianca zu uns nach Hause.

Dann ging ich mit Marcel zu unserer Sparkasse. Ich war ganz aufge-
regt. Bald wirde ich mein erstes Konto eréffnen. Ich hatte zwar schon
ein Sparbuch, auf das meine GroBeltern von Zeit zu Zeit etwas einzahl-

ten. Aber ein richtiges Konto war etwas vollig anderes. Ich fithlte mich
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sehr erwachsen, als wir die Bank betraten. Es war sehr viel los und viele
Menschen warteten in der Reihe. Ich wollte sofort auf die kirzeste
Schlange zusteuern. Aber Marcel hielt mich zuriick: »Warte, es ist wichtig,
dass du an die richtige Person kommst.«

»Und woher soll ich wissen, wer das istr«, fragte ich ratlos.

Marcel lachte: »Na, die Person, mit der du am besten zurechtkommst.
Sieh dich doch mal um, vielleicht entdeckst du jemanden, der dir richtig
sympathisch ist.«

Ich ging an den Menschenschlangen vorbei und schaute mir die ein-
zelnen Sachbearbeiter an. Die meisten sahen gar nicht zufrieden und
gliicklich aus. Einer verbreitete ganz schone Hektik — vor dem hitte ich
mich regelrecht gefiirchtet. SchlieBlich bemerkte ich eine Frau, die unge-
fihr im Alter meiner Mutter war und einen richtig lieben Eindruck
machte. Ich mochte sie sofort.

»Da miissen wir aber lange warten«, wollte ich Marcel auf meine
Entscheidung vorbereiten.

»Warten ist die dimmste Beschiftigung der Welts, verkiindete mein
Cousin. »Wir sollten tberlegen, wie wir die Zeit nutzen kénnen.«

Wir kamen auf die Idee, dass ich ihm die genaue Aufteilung meines
Geldes erkliren konnte. Ich erzihlte ihm auch die Geschichte von der
Gans, die goldene Eier legt.

»Das ist ja noch cooler, als ich gedacht hatte«, rief Marcel erfreut.
»lst ja ganz klar, wenn ich immer alles ausgebe, dann werde ich nie eine
Gans haben. Und wenn ich keine Gans habe, dann muss ich immer fur
mein Geld arbeiten. Wenn ich aber eine Gans habe, dann arbeitet mein
Geld fiir mich.«

»Das hast du toll gesagt«, erwiderte ich. »Bei Herrn Goldstern ist das
bestimmt so. Sein Geld arbeitet fir ihn. Uberleg mal, wie lange der nach
seinem Unfall gar nicht mehr arbeiten konnte. Und trotzdem kann er
bequem alle seine Rechnungen bezahlen. Mein Vater dagegen sagt

immer, dass alles vorbei ist, wenn er nur zwei Monate nichts verdient.
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Damit meint, er, dass wir dann unser Haus verkaufen mussten.«

»Klar, Herrn Goldstern geht es so gut, weil er eine dicke, fette Gans
hat und dein Vater hat noch nicht einmal einen kleinen Spatz«, lachte
Marcel.

Wir waren so in unser Gesprich vertieft, dass wir gar nicht bemerkten,
dass wir an der Reihe waren. Die nette Dame erkundigte sich nach unse-
ren Winschen.

»Ich wirde gerne ein Konto fiir meine Gans eréffneny, sagte ich.
»Ein Konto fir was?«, fragte die Kundenberaterin entgeistert.

Marcel fing schallend an zu lachen. Ich hitte ihn am liebsten geboxt.
Aber dann steckte mich sein Lachen an. Als wir uns beruhigt hatten,
stellten wir uns erst einmal vor. Die Kundenberaterin hiel3 Frau Heinen.
Dann erklirte ich ihr, warum ich ein Konto fiir »meine Gans« eréffnen
wollte. Ich musste die Geschichte von der Gans und den goldenen
Eiern noch einmal erzihlen. Inzwischen konnte ich sie ganz gut.

Frau Heinen war fasziniert. »Das ist die tollste Idee fur Kinder iber
den Umgang mit Geld, die ich je gehort habex, rief sie begeistert. Sie
dachte einen Moment nach:

»Wahrscheinlich eignet sich diese Geschichte ebenso gut fur Erwach-
sene. Ich werde dich jedenfalls gerne unterstiitzen, wo ich kann.«

Sie bot mir eine kostenlose Kontofiihrung an. Das heil3t, dass die
Bank die ganze Arbeit mit dem Konto fiir mich macht und ich nichts
dafiir bezahlen muss. Besser geht es nicht.

Ich war Uberrascht, wie einfach es war, ein Konto zu eroffnen. Ich
musste nur meinen Pass vorlegen. Frau Heinen fiillte einen Bogen aus,
den ich und eines meiner Eltern unterschreiben mussten. Das war alles.
Ich hitte Marcel gar nicht gebraucht. Es war aber trotzdem schon, dass
er dabei war. Dann nahm ich feierlich die 18,50 Euro aus der Tasche
und zahlte sie auf mein neues Konto ein. Heimlich sprach ich eine Zau-
berformel aus, die ich mir ausgedacht hatte: »Wachse, Giénslein, wachse.«

Ess hatte richtig Spal} gemacht. Wir verabschiedeten uns und machten

uns auf den Heimweg. Ich dachte:
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»Wie gut, dass ich mir eine nette Beraterin ausgesucht habe. Ich

werde mich immer freuen, sie wiederzusehen.«

Jetzt rannten wir aber schnell nach Hause. Wer weil3, wie es Monika mit
allen drei Hunden ergangen war. Schlie@3lich hatte sie nicht so viel Erfah-
rung mit Tieren. Sie besal} zwar Willi, einen kleinen, frechen Zwergpu-
del. Mit gréB3eren Hunden zurechzukommen, war schon etwas anderes.
Meine Sorgen waren jedoch nicht berechtigt. Monika hiel} uns fréhlich
willkommen. Alles war in bester Ordnung, Wir liefen alle zusammen in
den Wald und spielten. Es war so aufregend, dass wir die Zeit vergal3en.
Es dimmerte schon, als wir uns auf den Riickweg machten. Ich bat die
beiden anderen, mit mir an dem Haus von Frau Trumpf vorbeizugehen.
Dort musste ich nimlich noch das Futter fiir Bianca abholen, das die
alte Frau hinter dem Haus fiir mich bereitgestellt hatte. Zu dritt kbnnten
wir es viel leichter tragen.

Wir kamen an das Hexenhduschen. Es lag einige Hundert Meter von
unserem Haus entfernt, nahe am Wald. Das Grundstick war ziemlich
verwildert, Frau Trumpf hatte die Baume und Bische nimlich seit vielen
Jahren nicht mehr beschnitten. Wir gingen um das Haus herum,,weil die
alte Frau das Futter hinten auf die Terrasse legen wollte. Dabei mussten
wir vorsichtig durch eine Hecke krabbeln.

Inzwischen war es fast dunkel. Es war uns ein wenig unheimlich, ob-
wohl wir Money, Napoleon und Bianca bei uns hatten. Willis Gegenwart
verbreitete keine Sicherheit. Er hatte am meisten Angst und dringte sich
so nah wie moglich an Bianca heran. Wir hatten aufgehért zu reden.
Selbst Monika sagte nichts mehr. Und das wollte wirklich etwas hei3en.
Auf einmal fiel mir auf, was so unheimlich war: Es war totenstill. Wir
hielten unwillkiirlich den Atem an ...

Leise schlichen wir weiter. Hin und wieder knackte ein Zweig unter
unseren Fiflen. Endlich waren wir hinter dem Haus. Das Futter stand

tatsichlich auf der Terrasse. Aber irgendetwas war nicht in Ordnung,
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Wir schauten uns dngstlich um. Plétzlich fingen die Hunde an zu knur-
ren. Bianca lief zur Terrassentlir und unsere Blicke folgten ihr. Dabei
sahen wir, dass die Tur nur angelehnt war. Sie driickte die Tiir mit ihrer
Schnauze auf und bellte nach drinnen. Dann sprang sie hinein. Ihr Bellen
wurde bald schwicher. SchlieBlich hérten wir sie nur noch wie von ganz
weit weg, Dann war es still. Wir warteten eine Zeit lang, Aber Bianca kam
nicht wieder. Vorsichtig riefen wir nach ihr. Keine Antwort. Wir standen
wie erstarrt. Ich schaute mich vorsichtig um. Monika war kreidebleich.
Thr kleiner Zwergpudel war ihr in die Arme gesprungen und sie driickte
ihn dngstlich an sich.

Marcel fasste sich als Erster. Er gab mir ein Zeichen, Money und
Napoleon festzuhalten. Ich nahm beide am Halsband. Jetzt war es gut,
dass ich Napoleon trainiert hatte, dachte ich fiir den Bruchteil einer
Sekunde. Marcel driickte sich an die Hauswand und schlich langsam zur
Tir. Vorsichtig setzte er einen Full ins Haus. Innen machte er das Licht
an. Nach einer Weile, die uns wie eine Ewigkeit vorkam, erschien er
wieder an der Tur und winkte uns herbei. »Die Luft scheint rein zu seing,
fliisterte er. Vorsichtig folgte ich mit beiden Hunden.

»lch gehe da auf keinen Fall hinein«, hérten wir Monika.

»Okay, warte hietl«, bestimmte Marcel.

Das war ihr aber erst recht nicht geheuer. Alleine auf der Terrasse zu
bleiben, erschien ihtr noch unheimlicher. Also kam sie mit uns ins Haus.
Wir waren im Wohnzimmer. Die Unordnung erschien uns diesmal nicht
gemiitlich, sondern machte einen bedrohlichen Eindruck.

»Hier ist jemand eingebrochen, stellte Marcel fest.

»Nein, so sieht es hier immer aus«, antwortete ich ebenso leise.

Marcel widersprach: »Schau mal, die Ttire ist aufgebrochen worden.«

Er hatte recht. Der Turrahmen war deutlich beschidigt. Und dann
erkannte ich, warum ich die Unordnung nicht mehr gemitlich fand. Alle
Bilder waren abgehingt und die Mobel verriickt. Es sah aus wie in

einem Agentenfilm, wenn Spione eine Wohnung nach einem Mikrofilm
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durchsucht hatten. Ich erinnerte mich an meinen Albtraum von letzter
Nacht. Ich hatte mir doch vorgenommen, besonders vorsichtig zu sein.
Und jetzt stand ich hier in einem einsamen Haus, in das eingebrochen
worden war. Ob die Eindringlinge noch da waren? Das Blut pochte in
meinen Schlifen.

Plotzlich horten wir leise Schritte auf dem alten Holzboden. Ich er-
starrte. Die knarrenden Schritte kamen naher. Marcel schaute sich rasch
um und bewaffnete sich mit einem alten Fernroht, das neben einem Sessel
lag. Dann sprang die Wohnzimmertiir mit einem Quietschen einige
Zentimeter auf. Wir fuhren herum. Monika stiel3 einen schrillen Schrei
aus. In diesem Moment schob Bianca ihren dicken Kopf durch die Tir.
Wir hatten sie ganz vergessen. Erleichtert atmeten wir auf. Auch Money
und Napoleon begriifiten sie freudig.

Marcel erfasste die Situation wieder am schnellsten von uns allen.
»Wer auch immer hier war, scheint geflohen zu sein, als wir kamen.
Sonst wiren die Hunde nicht so ruhig« Ich schaute mir Money an. Er
schien tUberhaupt nicht aufgeregt zu sein. Ich schlang meinen Arm um
ihn und wurde sofort ruhiger. Selbst Willi war Monika aus den Armen

gesprungen und schniiffelte in einer Ecke herum.
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10. Kapitel

Im alten Keller

Langsam fassten wir wieder Mut. Wir beschlossen, das Haus zu durch-
suchen. Monika wollte zuerst die Polizei anrufen. Aber das konnten wir
spater immer noch tun. Furs Erste siegte die Abenteuerlust. Vorsichtig
begannen wir unseren Streifzug, Wir gingen durch alle Zimmer. Uberall
war die gleiche Verwiistung, aber wir fanden ansonsten nichts Aul3erge-
wohnliches.

»Wisst ihr noch, wie weit Biancas Bellen entfernt war, als sie im Haus
verschwunden ist?«, fragte Marcel. »Es muss irgendwo einen tiefen Keller
geben.«

Monika schauderte: »Vielleicht ist dort auch ein Verlies ...«

Ich musste lachen. Aber so ganz wohl war mir dabei auch nicht. Wir
gingen noch einmal durch das Haus, um den Eingang zum Keller zu
suchen. Schlieflich entdeckten wir die Kellertiir. Sie war unter der Treppe
und sah aus wie eine Schranktiir. Sie war leicht angelehnt. Wir 6ffneten
sie vorsichtig und schauten hinein. Eine steile Treppe fithrte hinunter.
Wir tasteten nach einem Lichtschalter, es schien aber nirgends einen zu
geben.

»Im Wohnzimmer habe ich einige Kerzen gesehen«, erinnerte ich
mich. Marcel nickte.

Schnell gingen wir die Kerzen holen. Monika ziindete sie an und ver-
suchte gleichzeitig uns von unserem Vorhaben abzuhalten: »lhr wollt
doch nicht wirklich dort hinuntersteigen? Ohne michl«

»Okay«, entschied Marcel, »dann wartest du hier oben mit Willi und
Napoleon. Kira und ich werden mit Bianca und Money den Keller er-

kunden.«
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Ich wire auch lieber oben bei Monika geblieben, war aber zugleich
gespannt, was wir da unten entdecken wiirden. Aullerdem wollte ich mir
keine Bl66e vor meinem Cousin geben. SchlieBlich hatte er gerade ange-
fangen, mich zu respektieren. Also stiegen Marcel und ich mit den
Hunden vorsichtig die Treppe hinunter. Es musste ein sehr alter Keller
sein. Die nackten Steine sahen im Kerzenlicht gespenstisch aus.

Endlich waren wir unten. Wir standen in einem groflen Raum, der
mit allerlei Geriimpel und vielen Regalen mit verschiedenen Konserven
und Einmachglisern vollgestellt war. Die Decke war ziemlich niedrig.
Marcel musste seinen Kopf ein wenig einziechen. Aufmerksam schauten
wir uns um. Aber ich konnte nichts Aullergew6hnliches ausmachen.
»Hier gibt es nichts zu entdeckeng, fliisterte ich.

Doch Marcel deutete auf eine kleine Tur in der Wand hinter den
Regalen. Ich war beeindruckt. Die hitte ich niemals bemerkt. Vorsichtig
riickten wir das Regal zur Seite. Wir mussten aufpassen, dass keines der
Einmachglidser auf den Boden fiel. Dann war die Tur frei. Wir ver-
suchten sie zu 6ffnen. Aber sie war fest verschlossen. Marcel sah ent-
tauscht aus: »Da kann man nichts machen. Zu schade, ich hitte zu gerne
gewusst, welches Geheimnis sich dort verbirgt.«

»Wahrscheinlich liegt dahinter ein Schatz«, sponn ich rum.

»Klar, da liegt so viel Gold wie in Fort Knox, kicherte Marcel.

In diesem Moment stupste mich Bianca mit ihrer Schnauze an. Zwi-
schen den Zihnen hielt sie etwas Dunkles. Ich schaute genau hin. Es
war ein Schlissel. Sie wedelte mit dem Schwanz und lie3 ihn auf den
Boden fallen. »Kluger Hundk, lobte ich anerkennend. »Sie hat den
Schliissel wahrscheinlich schon oft fir ihre Herrin geholt.« Allerdings
hatten wir keine Ahnung, wo er versteckt gewesen war.

Marcel sperrte auf und 6ffnete langsam die Tir. Wir leuchteten mit
unseren Kerzen hinein. Der Raum war nicht so grof3 wie der erste und
bis auf eine alte Truhe leer. Marcel niherte sich ihr. Sie war aus kriftigem

Holz gebaut, rundherum mit Eisen beschlagen und mit einem Vorhin-

96



geschloss versehen. Marcel schaute sich das Schloss an. »Das kann ich
leicht 6ffnen — ein Kinderspielk, lachte er. Ich war mir nicht ganz sicher,
ob wir das Recht hatten, in die Truhe zu schauen. Aber Marcel zog
schon einen Dietrich hervor und machte sich an dem Schloss zu schaf-
fen. Meine Neugier siegte. Mit einem knackenden Gerdusch sprang es
auf.

»Von wegen Brotchenservice«, kicherte ich. »Du bist ja ein echter
Einbrecher.«

»Darin wire ich bestimmt auch ganz gut«, protzte Marcel.

Er 6ffnete den Deckel, sah hinein und stief3 einen Pfiff aus: »Junge,
Junge! Jetzt weil3 ich, wonach die Einbrecher gesucht haben.«

Ich schaute auch in die Truhe. Dort lag ein ganzer Stapel Papiere, ein
dickes Bundel mit Finfhundert-Euro-Scheinen und ein Haufen fein
sduberlich gestapelter Goldbarren. Besonders die Goldbarren faszinierten
mich. Kaum zu glauben, dass sie wirklich aus purem Gold bestanden.
Marcel hatte recht. Das musste es gewesen sein, worauf die Eindringlinge
scharf gewesen waren.

»Was sollen wir tun?«, fragte ich besorgt. »Was ist, wenn wir alles
hierlassen und die Einbrecher kommen zurtckr«

Marcel dachte einen Moment nach. »Du hast recht! Wir miissen jetzt
wirklich die Polizei rufen. Die wird dann den Schatz in Verwahrung
nehmen. Wir schreiben vorher aber genau auf, was alles in der Truhe ist.
Man weil3 ja nie ...«

Wir machten uns an die Arbeit. Sorgfiltig zdhlten und notierten wir
alles. Als die Liste fertig war, tiberflogen wir unsere Aufstellung stolz:
50000 Euro in 100 Funfhunderter-Scheinen, 25 Goldbarren, 78 Gold-
minzen, 163 Urkunden, eine Mappe mit Briefen und Kontoausziigen,
ein Sickchen mit 16 Edelsteinen, eine Goldkette und sieben Goldringe.

Befriedigt steckte Marcel die Liste in die Tasche. Er wollte sie fiir
mich so schnell wie méglich abschreiben. Es hitte uns gut gefallen, so

viel Geld und Wertgegenstinde zu besitzen. Darin waren wir uns einig,
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»Frau Trumpf ist ganz schon reichg, staunte ich. Sie hatte das uns
gegeniiber zwar kurz erwihnt, aber all diese Reichtiimer mit eigenen Au-
gen zu schen, das war doch etwas anderes. »Warum bewahrt sie wohl
solch ein Vermdgen hier unten auf ?«, fragte ich verwundert.

»Alle reichen Leute tun so etwas«, belehrte mich Marcel. »Ich wette,
Frau Trumpf hat noch viel, viel mehr Geld, das sie irgendwo angelegt
hat. Das hier ist wahrscheinlich ihr Notgroschen.«

»Ganz schon viel fiir einen Notgroschen«, meinte ich zweifelnd.

»Jedenfalls ausreichend, um damit zu spielen«, beharrte mein Cousin.
»Denk an Dagobert Duck. Der betrachtet es als eine seiner Lieblingsbe-
schiftigungen, im Geld zu schwimmen.«

Ich erinnerte mich an die vielen Comics, die ich gelesen hatte. Und
ich musste auch daran denken, dass meine Mutter mich immer auffor-
derte, mir die Hinde zu waschen, wenn ich Geld angefasst hatte. »Ich
glaube, reiche Leute empfinden Geld gar nicht als schmutzig, tiberlegte
ich laut.

Marcel stimmte mir zu: »Ich glaube auch, dass Frau Trumpf sich
ganz toll fuhlt, wenn sie sich von Zeit zu Zeit ihre Truhe anschaut. Mir
wirde es jedenfalls auch so gehen.«

Ich musste kichern. Ich stellte mir die alte Frau vor, wie sie in den
Keller ging, die Truhe 6ffnete und mit den Goldbarren und dem Geld
spielte. Ich glaube, es wiirde mir sogar Spall machen, die Minzen und
Barren zu putzen, dachte ich.

Plétzlich bellte Money. Sofort stimmte Bianca ein. Die beiden Hunde
standen mit dem Riicken zu uns, schnupperten Richtung Tir und bellten
immer heftiger. Marcel ging zur Tur und rief in den groBen Kellerraum
hinein:

»Monikal Bist du es? Komm her, wir wissen jetzt, wonach die Ein-
brecher gesucht haben.«

Money und Bianca hérten auf zu bellen und begannen zu knurren.
Marcel sah plotzlich ganz verstort aus. »Was ist blof3 los?«, fragte er. »Die

Hunde wiirden doch Monika nicht anknurren.«
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In diesem Augenblick durchfuhr uns ein riesiger Schreck. Minner-
stimmen schallten durch den Keller. Moneys Fell straubte sich. »Sei still,
Money, zischte ich. Aber der Hund lief3 sich nicht beruhigen. Er knurrte
weiter. Rasch kamen die Stimmen niher und wurden lauter. Es gab fur
uns kein Entkommen. Schlie3lich sahen wir den Schein einer groflen
Taschenlampe durch den kleinen Kellerraum geistern. Dann stach mir
der Lichtstrahl unmittelbar in die Augen. Ich schrie auf.

»Schau, schau! Wen haben wir denn da?«, rief eine tiefe Stimme aus.

»Das geht Sie gar nichts an«, briillte Marcel trotzig. Der Lichtstrahl
blendete uns so sehr, dass wir nichts erkennen konnten. Dann vernah-
men wir eine andere Stimme, die noch tiefer und rauer klang,

»Habt ihr etwas gefunden? Das wiirde uns viel Arbeit ersparenl«

Die Lampe wanderte zu der Truhe. Der Mann stieB3 einen Uberra-
schungsschrei aus.

»Bernd, sich her, rief er. »Das Midchen hatte recht. Hier liegt ein
richtiges Vermogen.«

»Lassen Sie Ihre schmutzigen Finger davon! Es gehort einer alten
Fraul« Ich raste vor Wut.

»Junges Friulein, Sie verwechseln da etwas. Wir sind die Guteng,
horten wir die erste Stimme lachen. Der Lichtstrahl wanderte von der
Truhe zu der zweiten Stimme. Wir sahen einen — Polizisten.

Marcel fasste sich zuerst. Ich lachte nervés. Mir wurde erst jetzt
bewusst, wie angespannt ich war. Ich setzte mich auf den Boden. War
ich erleichtert!

»Hure Freundin hat ihren Vater angerufen, und der hat uns
alarmiert, teilte uns der erste Polizist mit.

Das erklirte alles. »Wo ist Monika jetzt?«, fragte mein Cousin.

»Sie ist oben mit ihrem Vater und den anderen Beamten.« Der Mann
ging in den grof3en Kellerraum und rief zu einem Kollegen, der auf den
Stufen ins Erdgeschoss stand: »Alles in Ordnung! Die Kinder sind hier.

Keinem ist etwas passiertl«
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Wir gingen alle nach oben. Mindestens zehn Polizisten standen im
Flur und im Wohnzimmer verteilt. Auch Monikas Vater war dort. Monika
hatte sich dngstlich an ihn gedriickt.

Sie erklirte uns, dass sie eine Zeit lang gewartet hatte. Dann hatte sie
vorsichtig die Treppe hinuntergerufen. Als sie keine Antwort bekam,
war sie Uberzeugt, dass uns etwas passiert sein musste, und rief ihren
Vater an.

Streng schaute uns Monikas Vater an: »lhr seid ganz schon leichtsinnig
gewesen! Ihr hittet sofort die Polizei informieren sollen.«

Wir wussten keine Antwort. Ich blickte zu Monika. Sie tat mir leid.
Sie musste schreckliche Angste ausgestanden haben. Wir hatten die Zeit
vollig vergessen, wihrend wir die Schitze zihlten.

Ein Schlosser wurde bestellt, der die Ttir reparierte. Die Truhe trans-
portierten die Beamten vorsichtig ab. Die Polizei hatte noch eine ganze
Weile zu tun. Wir mussten auch viele Fragen beantworten. Die Minner
waren aber alle sehr freundlich und lobten uns. Sie sagten, dass wir die
Einbrecher eindeutig in die Flucht geschlagen hatten. Marcel und ich
schauten uns stolz an. Dann wurden wir im Streifenwagen nach Hause
gefahren. Meine Mutter hatte sich schon Sorgen gemacht und stand am
Fenster. Sie muss das Schlimmste vermutet haben, als wir ausstiegen.

Aber die Beamten klirten die Sachlage bald auf. Dann brachten sie
Marcel und Napoleon nach Hause. Meine Mutter rief schnell ihre
Schwester, die Mutter von Marcel, an und die Hanenkamps. Sie wollte
vermeiden, dass die den gleichen Schreck bekommen wiirden wie sie,
wenn plotzlich ein Polizeiauto vor threm Haus hielt.

Ich erzdhlte meinen Eltern alles sehr ausfithrlich, war véllig iber-
dreht und hitte sowieso nicht schlafen kénnen. Aullerdem musste ich
mir wieder anhéren, dass wir besser sofort die Polizei hitten anrufen

sollen.
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Achtung

Sicher kennst Du jemanden, dem diese Geheimnisse und Strategien

helfen konnen.

Dabher habe ich eine Bitte an Dich: Gib EIN HUND NAMENS MONEY
an diese Menschen weiter. Hilf ihnen, Kontrolle Uber ihre Zukunft zu

bekommen.

Doch VORSICHT: Gib ithnen NICHT dieses Buch!
Sondern: Schicke ihnen folgenden Link:

9 ein-hund-namens-money.de e

Denn nur so kénnen sie sich ebenfalls die wertvollen Geschenke sichern,

die Du mit diesem Buch bekommen hast.
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1. Kapitel

Meine Eltern verstehen nicht ...

In der Schule war am nichsten Tag die Hoélle los. Monika hatte sofort
allen von dem Abenteuer erzihlt. Es gab kein anderes Thema. Auch ich
wurde begliickwiinscht. Einige Jungs sagten: »Du hast ein Gliick, dass
du so etwas Aufregendes erlebt hast. Ich wiinschte, mir wiirde einmal so
etwas passieren.«

Ich war mir nicht sicher, ob es Gliick war. Jedenfalls hatte ich den
Eindruck, dass all dies nicht geschehen wire, wenn ich nicht mit meinen
Traumdosen begonnen hitte. Sonst hitte ich nicht einmal nach einer
Verdienstmoglichkeit gesucht, die Hanenkamps nicht kennengelernt
und ich hitte nicht von Frau Trumpf den Job bekommen, auf Bianca
aufzupassen, denn die Hanenkamps hatten mich ja empfohlen. Mir
schien es eher so, als habe unser weiser Geschichtslehrer recht, wenn er
immer sagt:

»Gliick ist bei nidherer Betrachtung nur ein Ergebnis von Vorberei-
tung und Arbeit.«

Jedenfalls waren Monika und ich fir einige Tage die Helden der
Schule. Es kam sogar ein Reporter der Ortlichen Zeitung vorbei, der uns
fotografierte. Am nichsten Tag standen wir in der Zeitung, Ausfiihrlich
wurde beschrieben, wie mutig wir gewesen waren. Ich fand es nur schade,
dass Marcel nicht mit auf dem Bild war. Als meine Eltern den Artikel
lasen, waren sie michtig stolz. Sie erzihlten es iiberall herum.

Eines Morgens dachte ich tiber unser Erlebnis nach, wihrend ich in
mein Erfolgs-Journal schrieb. Es stimmte schon, dass es ein tolles Aben-
teuer war. Und ich war auch stolz darauf. Aber ich stellte etwas Interes-
santes fest: Ich hatte das sichere Gefiihl, dass mein ganzes Leben ein

einziges Abenteuer geworden war. Und das machte mir so richtig Spal3.
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Es hatte sich viel verindert, seit ich mich mit Geld beschiftigte. Mein
Leben war aufregender geworden. Ich lernte Menschen auf eine andere
Weise kennen. Ich hatte sogar tolle Gespriche mit Erwachsenen. Ich
hatte viel gelernt — und das war anders als in der Schule. Diese Dinge
interessierten mich wirklich, denn ich wusste, ich konnte sie gebrauchen.
Es war halt spannender zu erfahren, wie ich Geld verdienen konnte, um
nach Amerika zu fliegen, als im Geschichtsunterricht trocken etwas
tber Karl den Grofien zu lernen. In einigen Fichern passte ich jetzt
auch besser auf: Englisch machte jetzt geradezu Spal3. Denn bald wiirde
ich es ja brauchen.

Ich dachte tiber vieles nach, was mir frither vollig gleichgtltig gewesen
war. Das Wichtigste war: Ich fihlte mich einfach supergut. Ich spiirte
plotzlich, dass es gar nicht in erster Linie ums Geld ging. Es ging darum,
dass jeder Tag spannend war. Es ging darum, zu erfahren, was alles
méglich war. Und ich machte mir Gedanken dartber. Ich erkannte viele
Dinge durch das Erfolgs-Journal. Lingst schrieb ich nicht mehr »nur«
meine Erfolge auf. Ich beschrieb auch oft, was zu diesen Erfolgen ge-
fuhrt hatte. So stellte ich zum Beispiel fest, dass ich durchaus mutig war.
Hs storte mich auch nicht, dass ich Angst gehabt hatte. Denn Herr
Hanenkamp hatte mir einmal erkldrt, dass der Mutige nicht ohne Angst
sei. Mutig sei man erst, wenn man Angst habe und trotz der Angst vor-
wirtsgehe.

Ich war bereit, hart zu arbeiten, es musste mir aber Spaf3 machen.
Meine Eltern hatten immer behauptet, dass ich ziemlich faul sei. Damit
hatten sie aber nur teilweise recht, denn jetzt war ich fleilig, Ich arbeitete
jeden Tag mit drei Hunden, fiitterte sie, biirstete sie, ging mit ihnen spa-
zieren und dressierte sie. Das war kein Zuckerschlecken, aber ich liebte es.

Vor allem hatte ich zum ersten Mal die Gewissheit, dass ich mein
Bestes gab. Wahrscheinlich machte das den groflen Unterschied aus.
Frither hatte ich mir immer gesagt: »Wenn ich wirklich einmal viel tbe

und lerne, dann kann ich ohne Weiteres sehr gut in der Schule sein.« Ich
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spirte, dass dies nur eine Ausrede gewesen war, hinter der ich mich ver-
steckte. Jetzt, wo ich tatsidchlich mein Bestes gab, hatte ich diese Ausrede
nicht mehr. So kam zum Vorschein, wozu ich in der Lage war.

Es ging im Grunde genommen noch weiter, denn ich tat ja Dinge,
die ich eigentlich noch gar nicht tun konnte. Wie Geld verdienen. Erst

indem ich es tat, erkannte ich, dass es mir mdglich war.

Die nichsten Tage vergingen wie im Flug, Ich hatte viel Spal3 mit »meinen«
drei Hunden und auch viele tolle Gespriche mit Marcel, den Hanen-
kamps und Herrn Goldstern. Auf meine vielen Fragen lernte ich jedes
Mal erstaunliche neue Dinge kennen.

Ich hatte von Herrn Goldstern einen Scheck tber 2065 Euro be-
kommen und fthlte mich immer noch ein wenig komisch, daftir Geld zu
erhalten, dass ich Money versorgt hatte. Nichts hitte ich lieber getan.
Aber Herr Goldstern erklirte mir: »Wenn du deinen Hund verlieren
wirdest, dann wirst du doch auch froh, wenn sich jemand wie du kiim-
mern wirde. Gerade, dass du es auch unentgeltlich getan hittest, macht
deine Arbeit ja so wertvoll.« Ich musste ihm recht geben, Money konnte
es nirgendwo besser haben als bei mir.

Jedenfalls habe ich den Scheck auf die Bank gebracht. Und dann
habe ich das Geld aufgeteilt, wie ich mir vorgenommen hatte. Die Hailfte,
also 1032,50 Euro, blieben auf dem Konto, damit meine Gans wachsen
konnte. Die anderen 1032,50 Euro hob ich wieder ab. Davon legte ich
jeweils 413 Euro in meine Traumdosen und hatte immer noch 206,50
Euro iibrig zum Ausgeben. Es war ein unglaubliches Gefiihl, 413 Euro
in meine San-Francisco-Dose zu stecken und weitere 413 in meine
Laptop-Dose. Am liebsten hitte ich meine Mutter gerufen, damit sie
mir zuschauen konnte. Aber ich hatte mich dafiir entschieden, sie lieber
zu Uberraschen.

Auch wenn ich Geld von den Hanenkamps erhielt, teilte ich es nach

dem gleichen Schema auf. Und das waren immerhin zwei Euro am Tag
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plus zehn Furo fir jeden Trick, den ich Napoleon beibrachte. Manch-
mal erlaubte ich mir den Luxus, Monika einzuspannen, und gab ihr dafiir
die Hilfte von dem Geld, das ich bekam.

Ich fand das zuerst ein wenig ungerecht. Schlieflich brauchte ich ja
dann gar nichts tun. Monika machte die ganze Arbeit, aber trotzdem
verdiente ich genau soviel wie sie. Aber Marcel hatte mir dazu etwas
Wichtiges gesagt: »Zu arbeiten, ist immer nur maximal die eine Hilfte
von dem, was die Bezahlung ausmacht. Die andere Hilfte liegt in der
Idee und dem Mut, diese Idee umzusetzen.« Ich hatte das Monika erklart.
Ich schlug ihr auch vor, sich selber einen Hund wie Napoleon zu suchen.
Aber sie meinte, sie hitte niemals den Mut, jemanden darauf anzuspre-
chen. Auflerdem bekam sie 75 Euro Taschengeld. So war sie zufrieden.

Ich beschloss, meinen Kindern spiter einmal auf keinen Fall zu viel
Taschengeld zu geben. Dafiir wollte ich sie aber anleiten, das Erfolgs-

Journal zu schreiben und selber Geld zu verdienen. Je frither, desto besser.

Etwas aber verwirrte mich. Die Gespriche mit Money wurden immer
weniger. Es gab so viel zu tun und ich redete so oft mit meinem Cousin,
Herrn und Frau Hanenkamp, und auch die Treffen mit Herrn Goldstern
wurden immer linger. Dadurch suchten Money und ich unser Versteck
fast gar nicht mehr auf. Natirlich gingen wir viel spazieren und spielten
ausgiebig miteinander. Aber wir unterhielten uns fast nicht mehr. Viele
Fragen, die ich dem Labrador stellen wollte, waren mir auch schon von
Herrn Goldstern und den anderen beantwortet worden.

Money schien das aber tiberhaupt nichts auszumachen. Ganz im Ge-
genteil. Er fand das wohl in Ordnung und genoss es offensichtlich. Er
schien es zu mogen, wie ein ganz normaler Hund behandelt zu werden.
Er war auch sehr gerne mit Napoleon und Bianca zusammen. Er konnte
mit ihnen so richtig toben. Besonders wenn ich die drei zusammen
spielen sah, wirkte Money wie einer von ihnen. Er kam mir fast »normal

vor. Ich trostete mich damit, dass es wahrscheinlich so sein sollte.
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Ich sal} mit meinen Eltern am Esstisch. Sie sprachen kein Wort und
starrten beide griesgrimig auf ihren Teller. So sahen sie immer aus, wenn
sie sich gestritten hatten. Ich hatte mir vorgenommen, noch einmal mit
meinen Eltern Uber ihre Schulden zu reden. Dazu hatte ich mir extra
noch einmal die Liste mit den vier Tipps, die ich von Money erhalten
hatte, angeschaut. Aber es schien mir jetzt doch nicht der ideale Zeit-
punkt zu sein.

Mein Vater brach das Schweigen: »Kira, ich habe einen Auszug von
deinem Konto gesehen. Da ist viel Geld drauf.« Er sah mich forschend
an. »Sehr viel Geldg, sagte er bedeutungsvoll.

»Das habe ich von Herrn Goldstern dafir erhalten, dass ich Money
so gut gepflegt habe«, klirte ich meinen Vater auf.

»Siehst du, es gibt dafiir einen plausiblen Grund.« Meine Mutter
wirkte erleichtert.

»Und du hast 1032,50 Euro abgehoben«, fuhr mein Vater fort.
»Kannst du mir sagen, was du damit gemacht hast?«

Ich fihlte mich unbehaglich. Nicht, dass ich irgendwie ein schlechtes
Gewissen gehabt hitte, aber ich spiirte, dass mir Misstrauen entgegen-
schlug. Unberechtigterweise.

Ich zwang mich, ruhig zu bleiben. Ich erklirte, wo ich mein Geld
verdiente. Und ich berichtete auch, dass ich alle meine Einnahmen auf-
teilte. Fiinfzig Prozent waren fiir meine Gans. Vierzig Prozent fiir meine
kurz- und mittelfristigen Trdume und zehn Prozent zum Ausgeben.
Natirlich musste ich wieder die Geschichte von der Gans und den golde-
nen Eiern erzdhlen. Sonst hitten meine Eltern nur Bahnhof verstanden.

Mein Vater sah mich tberrascht an. Aber er schien auch beruhigt,
dass er eine Erklirung erhielt. Meine Mutter verzog ihr Gesicht sogar zu
einem stolzen Grinsen: »Siehst du, meine Tochter hat meinen Verstand
mitbekommen.« Mein Vater seufzte: »Ich winschte, ich konnte mein
Einkommen auch so aufteilen.«

»Und warum tust du es nicht?«, fragte ich.
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»Weil unsere Kosten alles Geld sofort aufsaugenc, erklirte mein Vater.
»Was glaubst du, wovon wir die Raten fiir das Haus, das Essen, den
Strom usw. bezahlen?«

»Aber du kénntest doch wenigstens das Geld, das du nicht fiir diese
Sachen brauchst, so aufteilen, wie ich es tue. Selbst wenn es nur zehn
Prozent wiren. Dann wiirdest du eben diese zehn Prozent aufteilen.«
Ich war Giberzeugt, dass dies moglich sein musste.

»Da bleibt nichts tibrig. Ich kann keinen Cent sparen« brummte mein
Vater. »Uber fiinfzig Prozent gehen alleine fur die Raten unserer Kredite
drauf.«

»Die Raten sollten ja auch so niedrig wie moglich sein«, wagte ich
einen erneuten Versuch.

»Was weilit du schon von Kreditvertrigenl«, maulte mein Vater.

Meine Mutter eilte mir zur Hilfe: »Na, jedenfalls vom Geldverdienen
versteht meine Tochter etwasl«

»Da hat sie einfach nur Glick gehabt«, giftete mein Vater.

»Mein Geschichtslehrer sagt immer«, beeilte ich mich zu erginzen,
»Glick ist bei niherer Betrachtung immer nur ein Ergebnis von Vorbe-
reitung und Arbeit.«

Mein Vater starrte mich nachdenklich an. Ich schien irgendetwas in
ihm beriihrt zu haben. Dazu muss man wissen, dass mein Vater eigent-
lich ein guter Mensch ist. Er hat nur leider die Angewohnheit, alles und
jeden fiir seine Situation verantwortlich zu machen. Dadurch fihlte er
sich als Opfer, und die anderen hatten halt Gliick.

Jetzt aber 6ffnete er sich ein wenig. »Ein Unternehmer, den ich belie-
fere, hat mir auch einmal etwas iber Glick gesagt. Wie war das noch ...
Ach ja, er sagte: »Hinmal Gliick hat nur der Dumme. Der Kluge hat oft
Gliick« Ich habe damals nicht verstanden, was Glick mit Klugheit zu
tun haben soll. Aber jetzt macht es Sinn. Wenn Glick nidmlich das
Ergebnis von Vorbereitung und Arbeit ist, dann habe ich umso mehr

Gliick, je mehr ich mich vorbereite und arbeite.«
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Meine Mutter konnte ihm nicht so ganz folgen. »Wie bereitest du
dich denn darauf vor, so viel Geld zu verdienenr«, wollte sie von mir
wissen.

Ich erzihlte von meinem Erfolgs-Journal, in das ich jeden Morgen
schrieb. Ich schob vorsorglich nach, dass die Chauffeurin und alle anderen
Angestellten von Herrn Goldstern dies ebenfalls taten.

»Und was soll das bringen?« Mein Vater sah keinen Sinn darin.

»Wie viel wir verdienen, hidngt mit unserem Selbstvertrauen zusam-
men. Und das hat damit zu tun, ob wir uns auf die Dinge konzentrieren,
die wir kénnen, oder auf die Dinge, die wir nicht kénnen. Ohne mein
Erfolgs-Journal hitte ich mich nie damit beschiftigt, wo ich tiberall Geld
verdienen konnte.«

Mein Vater nickte vor sich hin. Es wirde mich nicht wundern, wenn
er heimlich angefangen hitte, ebenfalls ein Erfolgs-Journal zu fithren.
Aber er hitte es sicherlich nicht so leicht zugegeben.

Ich sptirte, dass er jetzt offen war fiir meine Idee. »Papa, warum redest
du nicht einmal mit Herrn Goldstern tiber deine Finanzen?«, schlug ich
vof.

»lch glaube nicht, dass er daran Interesse hitte«, zweifelte er.

»Ich habe mit ithm schon dariiber gesprochenc, beeilte ich mich zu
sagen. »Er wiirde sich sehr freuen.« Und um es meinem Vater leichter zu
machen, fiigte ich noch hinzu: »Das gibt Herrn Goldstern die Moglich-
keit, auch etwas fiir dich zu tun, nachdem wir seinen Hund aufgenommen
haben.«

»Aber tiber Geld spricht man nichtl, zitierte meine Mutter einen der
platten Spriiche, die man ihr einmal beigebracht hatte, als sie selbst noch
ein Kind war.

Ich war mutig geworden. »Habt ihr einmal tberlegt, wie oft ihr am
Tisch tUber eure finanziellen Probleme diskutiert habt? Immer ging es
darum, kurzfristig irgendwie tber die Runden zu kommen. Es wire

sicherlich schlauer, einmal tiber eine kluge langfristige Lésung zu reden.«
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Meine Mutter und mein Vater schauten sich bedeutungsvoll an. Vor
Kurzem noch hitte es schon lingst ein Donnerwetter gegeben, wenn
ich so etwas gesagt hitte. Aber jetzt hatten meine Eltern begonnen,
mich zu akzeptieren. Sie horten mir wirklich zu und dachten tber meine
Worte nach. Ich fihlte, wie wichtig es ist, Geld zu verdienen und gut
damit umzugehen, wenn man ernst genommen werden will.

Meine Mutter war als Erste einverstanden, mit Herrn Goldstern zu
sprechen. Ich glaube, das hatte stark damit zu tun, dass sie ihn bisher
noch nicht kennengelernt hatte und sehr neugierig war. Ich rief also den
reichen Mann an und vereinbarte fir meine Eltern einen Termin.

Ich jubelte innerlich. Denn ich konnte mir sicher sein, dass Herr
Goldstern meinen Eltern helfen wurde. Das heil3t, verbesserte ich mich

in Gedanken, er wiirde ihnen zeigen, wie sie sich selbst helfen kénnen.
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12. Kapitel

Frau Trumpfs Riickkehr

Dann kam der Tag, an dem Frau Trumpf wieder nach Hause zuriick-
kehrte. Ich richtete es so ein, dass ich bei ihrer Ankunft anwesend war.
Denn ich wollte sie auf das Geschehene vorbereiten. Zwei Polizisten
waren auch schon dort. Die hatten sich Uber die Riickkehr informiert
und wollten mit der alten Dame die Formalititen regeln. Sie nahm es
erstaunlich gut auf. Thre ersten Worte, nachdem sie von den Einbrechern
gehort hatte, waren:

»Die dummen Burschen. Sie sollten lieber an die Bérse gehen. Dort
gibt es mehr Geld zu holen als bei mir.« Sie war schon eine tolle Frau.

Die Polizisten berichteten tiberschwinglich von dem groflen Mut
von Marcel, Monika und mir. Sie zeigten ihr auch den Zeitungsartikel
von dem Ereignis. Dann tibergaben sie ihr eine Aufstellung der sicher-
gestellten Schitze aus der Truhe im Keller. Alles war sorgfiltig in einem
Polizeitresor aufbewahrt worden.

Frau Trumpf war gerthrt und bedankte sich liebevoll bei mir. Als die
Polizisten gegangen waren, konnte ich endlich ungestért mit ihr reden.

»Warum sind Sie so ein Risiko eingegangen und haben so viel Geld
und das Gold zu Hause aufbewahrt?«, dringte es mich zu wissen.

»Das hat mehrere Grinde«, erlduterte mir die alte Dame. »Erstens
habe ich Lust, manchmal damit zu spielen. Ich mag Gold und Bargeld.«

Kritisch schaute ich mir Frau Trumpf an. Ich war mir nicht sicher,
ob es in Ordnung war, Geld so zu mégen. Und dass sie es so offen zu-
gab ... Aber dann erinnerte ich mich, wie viel Spaf3 es Marcel und mir
gemacht hatte, den Inhalt der Truhe zu bewundern, zu zihlen und die

cinzelnen Goldbarren zu betasten. Warum sollte eigentlich eine altere
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Dame nicht das gleiche Gliicksgefiihl haben, wenn sie ithre Truhe 6ffnete?
Zumal alles ihr gehorte.

Frau Trumpft fuhr fort: »Zweitens ist das so eine Art Notgroschen.
Ganz gleich, was passiert, in meiner Truhe habe ich immer genug, um
einige Jahre zu leben.«

»Ganz schon viel fiir einen Notgroscheng, lachte ich.

»Das hingt davon ab, wie viel Geld jemand insgesamt besitzt«, meinte
Frau Trumpf. »Es wire unsinnig, mehr als finf bis zehn Prozent seines
Geldes in bar zu Hause zu verwahren.«

Ich pfift leise durch die Zihne. Die alte Frau musste ganz schon viel
Geld haben.

»Drittens lege ich einen groflen Teil meines Vermdgens in Aktien
und Aktienfonds an. Das beinhaltet ein gewisses Risiko. Darum ist es
klug, wenigstens einen Teil flissig zu haben. Aber das werde ich dir bei
Gelegenheit erkliren.«

Frau Trumpf schien es tiberhaupt nicht eilig zu haben, aufzurdumen.
Sie liebte es eben zu reden.

»]a, aber jetzt wire es fast gestohlen worden, erinnerte ich sie.

»Das wire in der Tat schade gewesen. Denn die Diebe hitten nicht
lange Freude daran gehabt, sagte die alte Frau bestimmt.

»Aber sie hitten doch den ganzen Schatz gehabt«, wunderte ich
mich. »Warum sollten sie daran keine Freude haben?«

»Das ist schwer zu erkliren. Lass es mich so versuchen: Geld bleibt
nur bei dem, der sich darauf vorbereitet hat. Jemand, der es unrechtmiBig
erhalten hat, der wird sich damit sogar schlechter fithlen als ohne Geld.«

»Das verstehe ich nicht«, erwiderte ich verwirrt.

»Warum unternehmen dann Einbrecher tiberhaupt diese ganzen An-
strengungenr«

Frau Trumpt dachte einen Moment nach: »Weil sie denken, dass sich
ihre Situation verindert, wenn sie mehr Geld haben. Sie glauben, dass
Geld gliicklich macht.«

114



»Meine Eltern glauben das auch, sinnierte ich. »Sie sind davon tbet-
zeugt, dass sie ohne Geldsorgen ein tolles Leben hitten.«

»Dann begehen deine Eltern den gleichen Denkfehler wie viele Men-
schen. Wer ein glicklicheres und erftllteres Leben will, der muss sich
selbst dndern. Geld kann dies nicht fir ihn tbernehmen. Geld an sich
macht weder glicklich noch ungliicklich. Geld ist neutral, weder gut
noch schlecht. Erst in dem Moment, in dem es jemandem gehért,
bekommt Geld eine gute oder schlechte Bedeutung fiir einen Menschen.
Dann wird es entweder flr gute oder weniger gute Zwecke eingesetzt.
Ein glicklicher Mensch wird mit Geld noch glicklicher. Ein negativer
Mensch, der sich Sorgen macht, wird mit mehr Geld noch mehr Sorgen
haben.«

»Meine Mutter sagt immer, dass Geld den Charakter verdirbt«, wandte
ich ein.

»Geld zeigt den Charakter«, widersprach Frau Trumpf. »Geld ist wie
ein VergroBerungsglas. Es hilft dir, stirker auszuleben, was du bist. Als
guter Mensch kannst du mit Geld viele gute Dinge tun. Wenn du ein
Einbrecher bist, dann wirst du das Geld wahrscheinlich fir unintelligente
Dinge verplempern.«

Ich musste eine Weile iber die Worte der alten Frau nachdenken.
Mir hatte Geld geholfen. Meine Eltern, mein Cousin, Marcel, die Kun-
denberaterin in der Bank, Frau Heinen, der reiche Herr Goldstern und
die Hanenkamps: Sie alle hatten mir gegentiber Respekt gezeigt. Aul3er-
dem respektierte ich mich selbst. Ich konnte mich mit interessanten
Menschen unterhalten. Mein Leben war spannender geworden. Ich
dachte iiber mehr Dinge nach. Insgesamt war ich gliicklicher und hatte
ein gré3eres Selbstwertgefiihl.

Als ob Frau Trumpf meine Gedanken gelesen hitte, sagte sie: »Geld
kann eine sehr hilfreiche Kraft in unserem Leben sein. Geld hebt gewis-
sermallen unser gesamtes Leben auf ein hoheres Niveau. Alle anderen

Bereiche des Lebens werden durch Geld unterstiitzt. Wir konnen unsere
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Ziele und Triume mit Geld leichter umsetzen. Das gilt natiirlich fiir die
guten wie die schlechten Ziele.«

Ich schloss daraus, dass es mir also deshalb besser ging, weil ich gute
Ziele hatte. Jetzt begriff ich erst so richtig, warum Money gleich am An-
fang darauf bestanden hatte, dass ich als Erstes meine Ziele festlegen
sollte. Ich war nun davon tUberzeugt, dass Geld meinen Charakter nicht
verderben wiirde.

Dankbar schaute ich zu Money hinunter, der sich neben meinen
FiBen bequem zum Schlafen hingelegt hatte.

Die alte Dame kniipfte an unser voriges Thema an:

»lch habe nur einen Teil meines Bargeldes in der Truhe. Den anderen
Teil habe ich in einem Safe in der Bank. Die Einbrecher hitten mich
also niemals in Schwierigkeiten bringen kénnen.«

Plétzlich hatte sie eine Idee: »Ich wiirde mich gerne bei euch bedan-
ken. Ich mochte es aber gerne so tun, dass ihr euer ganzes Leben etwas
davon habt. Darum schlage ich vor, dass deine Freunde und du mit mir
zusammen einen Investmentclub griinden.«

»Hinen was?«, fragte ich.

»Das heil3t, wir investieren zusammen. Jeder gibt zum Beispiel 25 Euro
pro Monat in einen gemeinsamen Topf und wir legen das Geld zusam-
men an.«

Jetzt hatte sie mich begeistert. »Sie zeigen uns, wie wir goldene Hier
von unseren Ginsen bekommeng, rief ich aufgeregt.

Jetzt war es an Frau Trumpf, verwirrt zu sein. Ich erzihlte ihr darum
die Geschichte von der Gans und den goldenen Eiern. Frau Trumpf
war beeindruckt.

»Diese Geschichte beschreibt eigentlich genau das, was ich mache,
freute sie sich. »Ich habe es aber auf die harte Tour lernen mussen. Du
weilit gar nicht, wie gut du es hast, dass du den richtigen Umgang mit
Geld schon so friih begreifst.«

Wias sie sagte, machte mich natiirlich stolz. Gliicklich schaute ich auf

Money, der im Halbschlaf leicht mit dem Schwanz wedelte. Ich nahm
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mir vor, dieses Kompliment morgen frih in mein Erfolgs-Journal zu
schreiben. Uberhaupt ertappte ich mich immer hiufiger dabei, dass ich
wihrend des Tages schon nach meinen Erfolgen Ausschau hielt.
Wiahrend mir frither zuerst in den Sinn gekommen war, warum etwas
nicht funktionieren wiirde, konzentrierte ich mich jetzt viel stirker auf
die Dinge, die ich konnte. Dadurch suchte ich viel mehr nach Wegen als
nach Entschuldigungen.

Ich hitte gerne schon einiges tUber die Investmentgruppe gelernt,
aber Frau Trumpf wollte lieber uns dreien zusammen alles erklaren. Ich
versprach mit Monika und Marcel einen Termin auszumachen, um mit
der alten Frau den Investmentclub zu griinden.

Bevor ich mich verabschiedete, gab sie mir 70 Euro. Funf Euro fiir
jeden Tag, an dem ich auf Bianca aufgepasst hatte. Rasch lief ich mit
Money zur Bank, um die Hilfte dieses Geldes auf mein Gans-Konto
einzuzahlen.

Kaum war ich im Gebiude, kam auch schon Frau Heinen auf mich
zugelaufen. Sie hatte von uns in der Zeitung gelesen und wollte mich
endlich begliickwiinschen und mir sagen, wie stolz sie auf mich war. Sie
war gerade dabel, in ihre Pause zu gehen, und lud mich zu einer Limo-
nade ein. Gerne ging ich mit ihr.

»Dein Kontostand hat sich aber hervorragend entwickelt«, lobte
mich Frau Heinen. »Mich beeindruckt, wie klug du sparst. Du verdienst
zwar nicht ganz so viel wie die Erwachsenen. Aber du behiltst viel mehr
Ubrig als die meisten.«

Ich wurde vor Freude ein wenig rot. Die nette Bankerin dachte einen
Moment nach: »Aber was machst du eigentlich mit all dem Geld, das du
nicht fir die Gans brauchstr«

»Das teile ich in finf Teile auf. Einen Teil gebe ich aus und von den
anderen vier Teilen lege ich jeweils zwei in eine meiner Traumdosen.
Sonst kann ich ja nicht nach San Francisco und ein Laptop wire auch

nicht drin.«
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Frau Heinen schaute mich begeistert an. »Dein System ist ja noch
kliger, als ich es zundchst vermutet hatte. Warte einen Moment, ich
muss ein Telefonat machen.«

Nach einigen Minuten kam sie zuriick und strahlte. Geheimnisvoll
sagte sie: »Kira, ich glaube, dass alle Kinder von deinem System wissen
sollten. Das wiirde ihr Leben so viel leichter und schéner machen. Also
habe ich mir iiberlegt, wie wir méglichst viele erreichen kénnen. Dazu
musst du wissen, dass ich im Elternbeirat der Schule meiner Kinder bin.
Dort wird in einigen Tagen eine groB3e Veranstaltung fiir alle Schiiler
und ihre Eltern stattfinden. Das wire ein guter Moment, um von
deinem System zu erzdhlen. Darum habe ich gerade den Schulleiter an-
gerufen und es ihm vorgeschlagen. Er hat ja gesagtl«

Verstindnislos schaute ich Frau Heinen an.

»Na, du wirst vor ihnen eine Rede haltenc, klirte sie mich auf.

Mir wurde ganz heif}. Meine Ohren fingen an zu glihen und mein
Magen krampfte sich zusammen. Ich stellte mir vor, wie ich vor einen
Raum voller Menschen treten und einen Vortrag halten sollte.

»Das werde ich aber auf gar keinen Fall tunl, sagte ich entschieden.
»Da wiirde ich vor Angst sterben.«

Frau Heinen lachte.

»Und auBlerdem weil3 ich gar nicht, was ich da erzihlen kénnte.«

Die Kundenberaterin schien sich aber nicht so schnell von ihrer Idee
l6sen zu wollen. Nachdenklich schaute sie aus dem Fenster. »Weil3t du,
begann sie nach einer Weile, »ich bekomme durch meine Arbeit mit, wie
die meisten Menschen mit Geld umgehen. Und viele schiitten mir auch
ihr Herz aus. Du glaubst gar nicht, wie viel Kummer und Leid dadurch
entstehen, wenn man den Umgang mit Geld nicht lernt. Es stimmt zwar,
dass Geld vielleicht nicht das Wichtigste im Leben ist. Aber in dem Mo-
ment, in dem es an allen Ecken und Enden fehlt, da wird es ungeheuer
wichtig. So wichtig, dass alle anderen Bereiche des Lebens darunter leiden.

Menschen werden buchstiblich krank, zanken sich in ihren Beziehungen
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und fiihlen sich elend und nutzlos. Es gibt nun mal niemanden, der den
Menschen beibringt, wie leicht es ist, Geld zu einer positiven Kraft zu
machen. Es misste eigentlich schon in der Schule ein Fach tber den
Umgang mit Geld geben.« Frau Heinen seufzte. »Aber das ist nicht der
Fall. Darum wire es so wichtig, dass du dein System nicht fiir dich be-
haltst.«

Wias sie sagte, leuchtete mir ein. Ich hatte selber festgestellt, wie viel
interessanter mein Leben geworden war, seit ich gelernt hatte, mit Geld
umzugehen. Aber ich war mir sicher, dass ich niemals eine Rede halten
konnte. »Ich wiirde aber kein einziges Wort herausbekommenc, sagte
ich verzweifelt.

»Was hiltst du denn von folgender Idee: Du und ich gehen gemeinsam
nach vorne. Ich stelle dir Fragen und du beantwortest sie. Du brauchst
dabei immer nur das erzihlen, was du erlebt hast. Und wenn du ins
Stocken geritst, kann ich einspringen und dir helfen.«

Ich war nicht Gberzeugt. »Warum erkliren Sie nicht besser alles alleine?
Sie kennen sich aus, Sie arbeiten in einer Bank.«

»Weil es einen viel gréferen Eindruck hinterlassen wiirde, wenn du
es sagst, erwiderte Frau Heinen. »Von mir wiirde es wie das altkluge
Geschwitz einer Bankfrau klingen. Aber mit dir kénnen sich die Kinder
identifizieren. Du machst etwas, was alle anderen Kinder eigentlich auch
tun kénnen.«

»Trotzdem wiirde ich wahrscheinlich nur herumstottern«, wandte ich
ein. »Ich habe einfach zu viel Angst davor.«

»Ich wiirde mich jedenfalls sehr freuen, wenn du noch einmal dariiber
nachdenkst. Kein Mensch will dich zwingen, etwas zu tun, was du nicht
willst. Nur du kannst dich selbst zwingen.«

Ich verabschiedete mich und verlie3 nachdenklich die Bank. Beson-
ders tiber den letzten Satz von Frau Heinen gribelte ich: »Du selbst

kannst dich zwingen.« Warum sollte ich mich zwingen?
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Ich war noch ganz in Gedanken, als ich bei den Hanenkamps ankam.
Ich wollte Napoleon abholen. Aber der hatte eine entziindete Pfote und
musste sich schonen. Herr Hanenkamp lud mich zu einem Stiick
Kuchen ein. Seine Frau hatte gebacken und es duftete herrlich. Ich ver-
schlang drei Stiicke, redete aber nicht viel.

»Du bist so schweigsam, stellte der alte Mann fest.

»Hast du ein Problem?«

Ich berichtete von dem Vorschlag von Frau Heinen und von meiner
Angst.

»lch wiirde es auf jeden Fall tung, rief der Mann sehr entschieden.

»Aber Sie selber haben doch gesagt, dass Sie immer nur die Dinge
getan haben, die Thnen Spal3 gemacht haben.«

»Stimmt genaug, erwiderte er. »Ich hatte eine Leidenschaft, und das
war fotografieren. Also habe ich meine Lehre abgebrochen und bin drei-
zehn Jahre durch die Welt gezogen. Es war eine herrliche Zeit. Aber ich
habe nicht viel Geld verdient. Dann wollte ich sehen, ob ich auch als
Geschiftsmann tauge, und erdffnete ein Fotogeschift. Den habe ich
dann nach einigen Jahren erfolgreich verkauft und mir ein kleines Hotel
in der Karibik gekauft. Wieder in Europa habe ich dann mit Immobilien
gehandelt. Wieder habe ich gut verdient. Nur Geld anlegen konnte ich
niemals gut. Aber dafiir hat meine Frau das Naschen und die Lust.«

Ich staunte, was der alte Mann alles erlebt hatte. Das musste ein sehr
spannendes Leben gewesen sein. »Aber das bestitigt doch nur, dass Sie
immer nur das getan haben, wozu Sie Lust hatten«, beharrte ich.

»Lust jal«, bestitigte Herr Hanenkamp. »Aber auch fast immer eine
gehorige Portion Angst. Oder glaubst du, es ist mir leicht gefallen, meine
Lehre abzubrechen und einfach fortzugehen? Ich hatte vor Angst
Magenschmerzen. Ich hatte auch Angst davor, mich in der Geschifts-
welt zu versuchen — mit all den steifen Typen.«

Er schaute mich eindringlich an: »Die schénsten Dinge in meinem

Leben ergaben sich, weil ich etwas gemacht habe, wovor ich Angst hatte.«
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Ungliubig starrte ich ihn an. Nur die Dinge zu tun, die einem Spal3
machen, hatte ich mir schéner und vor allem einfacher vorgestellt.

»Schau dir meine Frau an«, fuhr der alte Mann fort.

»Sie war schon als junges Ding sehr schon. Ich hingegen war niemals
eine attraktive Erscheinung. Ich sah sie zum ersten Mal in einem Zug.
Ich vertliebte mich sofort in sie und ich wusste, dass ich sie wahrscheinlich
nie wiedersehen wiirde, wenn ich jetzt nichts unternahm. Das Abteil war
voll besetzt und ich sal3 ihr gegeniiber. Ich glaube, ich habe nie einen
schrecklicheren Moment der Angst erlebt, als sie vor den anderen Leuten
anzusprechen. An der nichsten Station musste ich aussteigen und ich
hatte nicht mehr viel Zeit. Ich wire fast gestorben. Was, wenn sie mich
abweisen wirde! Vor all den anderen Reisenden. Was fiir eine Blamage!
Aber ich habe es gewagt. Und schau dir an, welch eine Belohnung ich
dafiir bekommen habe. Das Wertvollste in meinem Leben.« Liebevoll
streichelte er seiner Frau Uber die Hand.

Frau Hanenkamp fligte hinzu: »Die kostbarsten Geschenke machen
wir uns selber. Wer die Angst vor Blamagen tUberwindet, dem steht die
Welt offen.«

Das mochte ja alles stimmen, aber es befreite mich nicht von diesem
fiesen Gefiithl im Magen. Wenn ich nur an die Zuhérer dachte!

Herr Hanenkamp hatte eine Idee: »Kira, stell dir einmal vor, du
hittest keine Angst. Du wirst auch kein bisschen nervés. Wirdest du
dann Spal} daran haben, deine Geschichte zu erzihlen?«

Ich musste daran denken, wie oft ich inzwischen die Geschichte von
der Gans zum Besten gegeben hatte. Und immer hatte ich Freude daran
gehabt. Darum antwortete ich: »Wenn nur ein oder zwei Personen zuho-
ren, dann macht es mir wirklich Spaf3.«

»Du miusstest also nur etwas tun, das du kannst. Denn wer sich mit
zwei Personen unterhalten kann, der kann sich auch mit zweihundert
unterhalten. Es hindert dich also nur deine Angst daran, etwas zu tun,
das dir Spal3 machtl«, triumphierte der alte Mann. »Du kannst aber nur

wachsen, wenn du sie Uiberwindest.«
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Ich erinnerte mich, sie sehr mir davor gegraut hatte, in den Keller
von Frau Trumpf zu gehen. Und wie stolz ich hinterher war. Dadurch
verschwand meine momentane Angst aber nicht.

»Das Leben ist manchmal schwierigg, stéhnte ich.

»Und herrlichl« Frau Hanenkamp titschelte versonnen die Hand ihres
Mannes.

Ich hatte den Eindruck, dass die beiden sehr gliicklich waren. Es war

leicht, von ihnen zu lernen.

122






13. Kapitel

Die grof3e Krise

Als ich nach Hause kam, merkte ich sofort, dass etwas nicht in Ordnung
war. Mein Vater lief aufgebracht umher. Meine Mutter saf} iiber den
Kichentisch gebeugt und weinte bitterlich. Money hatte sich vorsichts-
halber in den Buschen im Garten versteckt. Als er mich sah, rannte er
sofort hinter mir her ins Haus.

Vorsichtig erkundigte ich mich nach der Ursache fiir all die Aufre-
gung. Meine Mutter schluchzte anstelle einer Antwort nur noch lauter.
Mein Vater nahm sich zusammen und weihte mich mit Katastrophen-
miene ein: »Wir sind mit unseren Raten fiir das Haus im Rickstand.
Jetzt haben wir einen bosen Brief von der Bank erhalten. Darin werden
wir aufgefordert, innerhalb einer bestimmten Frist zu zahlen, oder man
wird uns den Kredit aufkiindigen.«

»]a und?«, fragte ich. »Was passiert dannr«

»Dann wird man uns das Haus wegnehmen, weil wir so viel Geld
nattirlich nicht aufbringen kénnen.« Die Augen meines Vaters schim-
merten feucht. Es sah so aus, als wenn er auch jeden Moment anfangen
wirde zu heulen.

»Dann werden wir wieder in einer kleinen Wohnung leben miissen.
Diese Blamagel«, jammerte meine Mutter erbarmungswiirdig,.

»Und wir kommen unser Leben lang nie mehr von unseren Schulden
runter.« Mein Vater sah die Zukunft in disteren Farben.

»Und wir werden uns nichts mehr leisten kénnen«, erginzte meine
Mutter weinend.

»Das wird nicht passieren«, versuchte ich halbherzig zu beruhigen.
Ich fihlte, dass ich gerade nicht viel ausrichten konnte. Darum lief ich

schnell mit Money in den Wald. Jetzt brauchte ich wirklich seinen Rat.
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Wir gingen zu unserem Versteck. Es schien so lange her zu sein, dass
mir Money hier die ersten Ratschlidge tiber den Umgang mit Geld gege-
ben hatte. So viel hatte sich verindert.

»]a, du hast gro3e Fortschritte gemacht«, horte ich Moneys Stimme.

»Wie schon es ist, wieder mit dir zu reden, sagte ich und schlang
meine Arme zirtlich um ihn.

»Ich werde nur so lange zu dir reden, wie du mich brauchst, teilte
mir der Labrador mit.

»Aber jetzt brauche ich dich sehr, erwiderte ich bestimmt.

»Eigentlich brauchst du mich tberhaupt nicht mehr. Die meisten
Lektionen tber Geld hast du aus Gesprichen mit Leuten gelernt, die
selber vermogend sind. Das sind die besten Lehrmeister. Dir fehlt nur
noch eine grofle Lektion: nidmlich wie du Geld anlegen kannst. Und
dafiir hast du geniigend Menschen, die dir dabei gerne helfen werden.
Ich musste dich gewissermallen nur auf die Spur setzen. Du hast alles
alleine geschafft.«

»]a, ja, aber das ist alles nicht so wichtig«, widersprach ich. »Ich brauche
jetzt deine Hilfe, sonst verlieren wir unser Haus.«

»Papperlapapp.« Money verzog Nase und Obetlippe, als ob er etwas
ScheuBliches essen sollte. »Du hast doch die entscheidenden Schritte
schon getan. Du hast fiir morgen einen Termin fir deine Eltern mit
Herrn Goldstern ausgemacht. Der wird alles in Ordnung bringen.«

Das hatte ich ja ganz vergessen. Klar, zu dem reichen Mann hatte ich
Vertrauen. Der konnte meinen Eltern sicher leicht helfen.

»lch glaube, du hast gerade noch einen guten Grund dafiir gefunden,
wohlhabend zu werden, stellte Money fest.

Verstindnislos schaute ich den Hund an.

»Damit du zu einem Menschen wirst, der anderen helfen kann und
von dem man sich auch gerne helfen ldsst, weil man thm vertraut, fihrte
Money seinen Gedanken fort.

»Du meinst, ich kann zu einem Typ wie Goldstern werden?«, fragte

ich entgeistert.
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»Ja und neing, antwortete Money. »Ja, weil du imstande bist, alles zu
erreichen, was du dir vornimmst. Und nein, weil du ja nicht genauso wie
Herr Goldstern sein wirst, sondern deine eigene Personlichkeit entwi-
ckelst. Aber du kannst genauso erfolgreich werden wie er, wenn du so
weitermachst wie bisher.«

Jetzt war ich richtig baff. Daran hitte ich selbst im Traum nicht ge-
dacht. Aber Money musste es wissen. Ich beschloss, dieses Lob morgen
sofort in mein Erfolgs-Journal zu schreiben. Das war das grofite Kom-
pliment, das ich in meinem ganzen Leben bekommen hatte. Ich kénnte
so erfolgreich werden wie Herr Goldstern. Was fiir ein Gedanke!

»Es liegt nur daran, dass du entscheidest, was du willst.«

»Das ist nicht schwer, erwiderte ich spontan.

»Natiirlich wiirden die meisten Menschen dazu Ja sagen. Aber nicht
alle wiren bereit, das Notwendige dafiir zu tun. Sie wollen nicht den
Preis daftr zahlen.«

»Was muss ich denn daftir tunr«, erkundigte ich mich neugierig;

»Das Gleiche, was du jetzt auch schon tust. Wichtig ist, dass du nicht
authorst, in deinem Erfolgs-Journal zu schreiben, nachdem du bereits
einige Erfolge gehabt hast.«

Damit war ich gerne einverstanden.

»Das ist nicht so leicht, wie du jetzt vielleicht denkst, hérte ich Money
eindringlich sagen. »Erfolge kénnen tberheblich machen. Wenn du
tiberheblich und eingebildet wirst, dann hérst du auf zu lernen. Und wer
nicht mehr lernt, hort auf, als Personlichkeit zu wachsen.«

Er lieB seine Worte wirken und fuhr dann fort: »Solange du an
deinem Erfolgs-Journal schreibst, machst du dir tiefere Gedanken tber
dich selbst, die Welt und die GesetzmaBigkeiten des Erfolges. Dadurch
verstehst du dich und deine Wiinsche immer besser. Das versetzt dich
dann erst in die Lage, auch andere zu verstehen. Sich selbst und die
Geheimnisse der Welt vollig zu begreifen, ist ein Ideal, das wir nie voll-
kommen erreichen. Wir kénnen uns diesem Ideal nur immer ein Stick-

chen weiter annahern.«
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»Hs macht mir aber riesigen Spal3, in dem Journal zu schreiben,
dachte ich laut.

»Gutl« Moneys Stimme klang sehr ernst. »Aber zusitzlich darfst du
vor Problemen nicht davonlaufen. Angst vor Schwierigkeiten, Fehlern
und Blamage hat das Leben von unzihligen Menschen zerstort.«

Ich wurde rot. »Da ist etwas, wovor ich tatsichlich grof3e Angst habe.
Und das, obwohl mir Frau Heinen und die beiden Hanenkamps schr
eindringlich zugeredet haben.« Ich erzihlte ihm von dem Vorschlag der
Bankerin.

»lch weil3, dass ich auf dieser Versammlung reden sollte, ich habe
aber einfach zu viel Angst. Ich schaffe es nicht.« Der weille Labrador
gab mir eine ungewdhnliche Antwort: »Komm, wir gehen dein Erfolgs-
Journal holen.« Sprach’s und verschwand. Verdutzt beeilte ich mich, ihn
einzuholen. Trotzdem ich so schnell rannte, wie ich konnte, hatte ich
gegen den Hund keine Chance. Money war natlrlich lange vor mir zu
Hause. Ich griff rasch nach dem Journal und wir liefen wieder zuriick in
den Wald.

Vollig auBer Atem erreichte ich unser Versteck.

»Hs gibt etwas, dass du immer tun kannst, wenn du glaubst, etwas
nicht zu schaffen, sprach der weille Labrador, nachdem ich mich etwas
erholt hatte. »Du blitterst einfach in deinem Erfolgs-Journal und suchst
nach den Beweisen in deiner Vergangenheit, dann kannst du auch in
Zukunft alles bewiltigen.«

Ich schaute die Aufzeichnungen in meinem Heft durch. Wovor hatte
ich nicht alles Angst gehabt, was sich hinterher als recht einfach heraus-
gestellt hatte: Als ich Herrn Hanenkamp vorschlug, Napoleon auszu-
fithren, als ich Herrn Goldstern kennenlernte. Angst in den Keller von
Frau Trumpf zu gehen, und dann davor, von meiner Mutter ausgelacht
zu werden, wie damals, als sie meine Traumdosen entdeckte. Ganz
schlimm war die Angst, Money zu verlieren ...

»Glaubst du nicht auch, dass du zu viel mehr in der Lage bist, als du

manchmal denkst?«, forschte der Hund. Es war eigenartig. Tatsichlich
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spiirte ich zum ersten Mal weniger Angst davor, auf der Versammlung
zu sprechen. Je mehr ich mich daran erinnerte, was ich alles schon be-
wiltigt hatte, desto zuversichtlicher wurde ich. Pl6tzlich merkte ich, dass
ich gar keine lihmende Angst mehr hatte, sondern nur sehr nervés und
aufgeregt war, wenn ich an die Rede dachte. Aber ich spiirte plotzlich,
dass ich es schaffen konnte.

Money hatte mich aufmerksam beobachtet.

»Das ist ja wie Zauberei, staunte ich. »Eben war ich noch fest davon
tberzeugt, dass ich es niemals wiirde tun kénnen. Und jetzt will ich es
sogar irgendwie. Obwohl ich irrsinnig nervos sein werde.«

Ich hatte ein tolles Gefithl im Bauch. Auch die Hanenkamps und
Frau Heinen wiirden bestimmt sehr stolz auf meine Entscheidung sein.

Money leckte mir freudig tibers Gesicht. Ich hatte es ihm immer
noch nicht abgewthnt und glaube auch nicht, dass ich das jemals hin-
kriegen werde.

Ich konnte es noch gar nicht fassen: »Wie ist das moglichr«, fragte
ich.

Money schien zu licheln. »Angst entsteht immer dann, wenn wir uns
ausmalen, wie etwas nicht kommen soll. Je mehr wir Gberlegen, was alles
schieflaufen kénnte, desto mehr Angst haben wir. Wenn du nun aber in
dein Erfolgs-Journal schaust, dann konzentrierst du dich auf deine
Erfolge. Dadurch stellst du dir automatisch vor, wie es kommen soll.«

Ich war mir nicht sicher, ob ich das richtig verstanden hatte. Money
fasste seine Erklirung noch einmal zusammen: »Wihrend du an positive
Ziele denkst, kann keine Angst aufkommen.«

»Richtig begriffen habe ich das nicht.« Ich zuckte die Achseln. »Aber
sichetlich ist es wie mit der Elektrizitat. Es reicht, wenn ich weil3, dass es
funktioniert.«

Money kniff zustimmend die Augen zusammen.

Wir verlieBen unser Versteck wieder. Aber diesmal rannten wir nicht.

Bevor ich schlafen gehen konnte, hatte ich noch eine Menge zu tun.
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Ich musste meine Eltern beruhigen. Als ich sie an Herrn Goldstern
erinnerte, horte meine Mutter wenigstens auf zu heulen. Dann rief ich
Marcel und Monika an und erzihlte ihnen von dem Angebot von Frau

Trumpf, eine Investmentgruppe mit uns zu griinden.

Am nichsten Morgen holte die nette Chauffeurin meine Eltern ab. Herr
Goldstern sagte, es sei wohl besser, wenn er sich alleine mit meinen
Eltern unterhilt. Ich weil3 nicht genau, was er mit ihnen im Einzelnen
besprochen und geregelt hat. Sie waren sehr lange weg. Aber als sie
wiederkamen, sahen sie seht, sehr erleichtert aus.

Sie teilten mir nur mit, dass Herr Goldstern eine Aussetzung ihrer
Zahlungen fur einige Monate erreicht und ihre Raten um 32 Prozent
gesenkt hatte. Dadurch hatten sie jetzt monatlich mehr Geld zur Verfi-
gung, Davon wollten sie eine Hilfte fir Notfille sparen und mit der
anderen Hilfte eine eigene Gans schaffen.

Ich umarmte meine Eltern gliicklich. Und dann schloss ich Money in
meine Arme. Sie konnten nicht wissen, dass ich mich auf diese Weise
bei Money bedankte. Lange streichelte ich den schénen weillen Labrador.
Er genoss es schweigend. Und dann hat er mir doch tatsichlich wieder
mitten tibers Gesicht geleckt ...

Ich ging auf mein Zimmer und war in Partystimmung, Ich nahm den
Zettel mit meinen Zielen aus meinem Erfolgs-Journal heraus. Hier stand
es: Eins meiner drei wichtigsten Ziele war es gewesen: meinen Eltern bei
ihren Schulden zu helfen. Das hatte ich getan — zwar durch Herrn Gold-
stern, aber das Treffen hatte ich zustande gebracht. Feierlich nahm ich
einen roten Stift und setzte einen grof3en Haken dahinter. Dann machte
ich eine auBlerordentliche Eintragung in mein Erfolgs-Journal. Irgend-
wie schien mir das die Sache aber nicht ausreichend zu wirdigen. Also
schrieb ich auf die letzte Seite meines Erfolgs-Journals eine gro3e Uber-
schrift: MEINE ALLERGROSSTEN ERFOLGE. Darunter notierte
ich:
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Meinen Eltern dazu verholfen, dass sie unter ihren Schulden nicht mehr

leiden und gleichzeitig anfangen zu sparen.
Dann schaute ich voller Stolz auf meine Traumdosen. Bald wurde es

so weit sein, und ich wurde sie »schlachten« konnen. Es war schon alles

verrickt.
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14 Kapitel

Der Investmentclub

Am Nachmittag war es endlich so weit: Marcel, Monika, ich — und na-
tirlich Money — trafen uns bei Frau Trumpf. Die alte Dame hatte einen
runden Tisch mit einer dunkelgriinen Tischdecke fiir uns vorbereitet
und einen alten Leuchter mit sechs Kerzen daraufgestellt. Das gab dem
Ganzen einen festlichen Anstrich. Fiir jeden von uns war ein Platz vorge-
sehen, auf dem ein kleiner Ordner mit einem Umschlag lag,

Wir durften zunichst nichts anrithren. Wir waren unglaublich
gespannt, was nun kommen wiirde.

»Hiermit er6ffnen wir unsere erste Investment-Sitzunge, sprach Frau
Trumpf feierlich. »Als Erstes brauchen wir einen Namen fiir unsere
Gruppe.«

Da war sie bei uns richtig. Wir hatten viele Ideen. Von Geldspeicher
und Goldene Gans bis za Zanberlebhrlinge und Dukatentenfelchen. Dann hatten
wit noch Investment-Dreamteam, Die goldenen Vier, Geldrakete und Kimamo
Trumpf. Bei Kimamo hatten wir einfach jeweils die ersten beiden
Anfangsbuchstaben unserer Namen genommen und daraus ein Wort
gemacht. Wir verstindigten uns schlieBlich darauf, dass der beste Vor-
schlag von Monika kam: Geldmagier. Wir waren uns alle einig, dass Geld
wie aus dem Nichts geschaffen wurde, wenn man unsere Zauberformel
kannte:

* Entscheiden, dass man Geld mag und will.

* Selbstvertrauen, Ideen und etwas tun, was man liebt.

* Das Geld ecinteilen fiir tigliche Ausgaben, Traumziele und Gans-
Konto.

* Dann klug investieren

* und alles genie3en.
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Wir nahmen den bereitgelegten Stift und schrieben »Geldmagier«
und unseten Namen auf unseren Ordner. Marcel musste lachen. Es
handelte sich um Stifte, die goldfarben schrieben, und alle stimmten mit
ein. Frau Trumpf hatte wirklich an alles gedacht.

Dann durften wir den Ordner 6ffnen. Auf der ersten Seite notierten
wir unsere Zauberformel. Dann sagte die alte Frau sehr ernst: »Wir
brauchen einige Regeln, damit wir sicher sein kénnen, mit unserer
Investmentgruppe grof3en Erfolg zu haben. Ich habe die Regeln auf der
zweiten Seite aufgeschrieben.« Wir schlugen die Seite rasch um und lasen:
1. Treffen einmal pro Monat.

2. Anwesenheit ist Pflicht.

3. Jeder bringt einen Betrag an Bargeld mit.

4. Das Geld darf nicht entnommen werden, da wir eine Gans wachsen
lassen wollen.

5. Alle Entscheidungen werden zusammen getroffen.

Wir machten also einen bestimmten Tag aus, an dem wir uns einmal
im Monat treffen wollten. Dann legten wir fest, dass jeder 50 Euro pro
Monat einlegen sollte. Das konnten wir alle locker schaffen. Marcel und
ich, weil wir sehr gut verdienten, und Monika, weil sie so viel Taschen-
geld bekam. Wir wollten zusammen ein Konto eréffnen, tiber das wir
nur zusammen verfigen konnten.

Wir notierten alle Dinge, die wir beschlossen.

Frau Trumpf machte es spannend: »Ich habe mir iberlegt, wie ich
euch fiir euren Mut bei dem Einbruch danken kann. Da bin ich auf die
Idee gekommen, dass ich jedem von euch eine Ersteinlage fiir unseren
Investmentclub schenke. Ihr kénnt jetzt die Umschlidge aufmachen.«

Das lieBen wir uns nicht zweimal sagen. Wir wollten unseren Augen
nicht trauen: In jedem Umschlag lagen finf 500-Euro-Scheine. Was
auch immer wir uns heimlich vorgestellt hatten, mit 2500 Euro hatte
keiner gerechnet. Mir wurde ein wenig schwindelig, So viel Geld hatte

ich noch nie auf einem Haufen gesehen.
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»Das konnen wir nicht annehmen, sagte Marcel zaghatt. Und Monika
gab ihm recht: »Wir haben doch eigentlich gar nichts gemachtl«

Frau Trumpf sah das ganz anders: »Ihr habt mir einen grof3en Dienst
erwiesen. Wire das Geld gestohlen worden, hitte mir das nicht so viel
ausgemacht. Aber an meinem Schmuck, den ich von meinem Mann
geschenkt bekommen habe, hinge ich doch sehr. Immer, wenn ich ein
Teil davon trage, fallen mir die wunderschénen Momente ein, die mein
Mann und ich zusammen hatten.«

Ich fiihlte mich auch ein wenig unbehaglich. Ich spirte aber, wie
wichtig es Frau Trumpf war, uns dieses Geld zu schenken. Darum stand
ich einfach spontan auf und umarmte sie. Es musste eine Zeit her gewe-
sen sein, dass sie jemand in die Arme genommen hatte, denn sie war
ganz gerithrt. Monika schloss sich mir sofort an. Ich gab Marcel einen
Wink und er gehorchte zégernd.

Nachdem wir uns bedankt hatten, setzten wir uns wieder hin. Die
alte Frau wirkte ubergliicklich. Wir spielten eine ganze Weile mit den
500-Euro-Scheinen. So viel Geld!

»Wir kénnen also jetzt zusammen 10000 Euro anlegen«, schlussfol-
gerte Frau Trumpf, denn sie wollte ihrerseits natiirlich auch 2500 Euro
beisteuern. »Dazu kommen dann von jedem 50 Euro pro Monat, also
200 Euro zusammen. Das sind pro Jahr 2400 Euro. In sechs Jahren
haben wir auf diese Weise insgesamt 24400 Euro gespart, wenn wir die
10000 Euro hinzurechnen. Da wir das Geld aber anlegen werden, wird
es mehr. Viel mehrt.«

»Wie viel denn?«, wollte Monika wissen.

»Das erkldre ich euch nachher«, antwortete die alte Frau. »Jetzt aber
sollten wir schnell zu einer Bank gehen, um ein gemeinsames Konto fiir
dieses Geld zu er6ffnen. Wer kennt einen netten Bankerr«

»lchlg, beeilte ich mich zu sagen. Denn wer kénnte besser sein als
Frau Heinen? Also steckten wir unser Geld in die Tasche und gingen zur

Bank. Da staunte Frau Heinen aber, als wir alle unsere finf grofen
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Scheine auf den Tisch legten. Sie fand die Idee natiirlich hervorragend.
Sie ermdglichte es uns, dass das Konto »Geldmagier« hie3. Auch auf
den Kontoauszligen wiirde »Geldmagier« stehen. Als die anderen schon
gehen wollten, blieb ich noch einen Moment, denn ich wollte Frau Heinen
ja noch etwas mitteilen. Ich erzihlte ihr von meinem Entschluss, auf der
Schulveranstaltung zu sprechen.

Die Bankerin schaute mich stolz an. Wir verabredeten uns fur einen
Abend, an dem sie zu mir nach Hause kommen wollte, um die Rede zu
proben.

Rasch lief ich den anderen hinterher und holte sie bald ein. War das
ein Gefiihl, als wir zusammen durch die Stralen gingen. Wir Geldmagier.
Monika schlug vor, dass wir uns nur noch mit »Geldmagier« anreden
sollten. Das war Marcel doch ein wenig zu viel. Aber Monika lief3 sich

nicht davon abbringen.

Wieder im Hexenhiduschen angekommen, erwartete uns unsere erste
Schulung. Wir mussten ja nun entscheiden, wie wir unser Geld anlegen
wollten.

Frau Trumpf begann, nachdem wir uns alle an den runden Tisch
gesetzt hatten: »Geld zu investieren ist viel leichter, als die meisten Men-
schen denken. Denn im Grunde genommen miissen wir nur drei Dinge
beachten. Ich habe sie auf der Seite 3 in eurem Ordner notiert.«

Rasch schlugen wir die Seite 3 auf. Ich las laut vor:

»1. Mein Geld soll sicher angelegt sein.«

»Klar«, kommentierte Marcel das, »sonst ist die ganze Kohle futsch.«
»Stimmt genau, pflichtete Frau Trumpf bei. Ich las den nichsten

Punkt:

»2. Mein Geld soll viele goldene Eier legen.«
Frau Trumpf erklirte: »Wir wollen natiirlich, dass sich unser Geld ver-

mehrt. Also sollten wir schauen, wo wir die besten Zinsen bekommen.
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Dazu miusst ihr wissen, dass die grofiten Gewinne immer mit Aktien

gemacht werden.« Uns fehlte nur noch der letzte Punkt.

»3. Unsere Anlagen sollen leicht verstindlich sein.«

»Und leicht zu handhaben«, vervollstindigte ich. »Wie ein Konto auf der
Bank, erginzte Frau Trumpf. »Es muss alles spielend leicht gehen.« Das
fand besonders Monika schr wichtig. Sie hatte nimlich insgeheim Angst
gehabt, dass sie nicht alles verstehen wiirde.

»Also legen wir alles in Aktien an«, schlussfolgerte Marcel.

»Was sind eigentlich Aktienr«, erkundigte sich Monika.

Marcel schaute sie tiberheblich an: »Jedes Kind weil3 doch, was Aktien
sindl«

Frau Trumpf forderte ihn auf: »Dann sei doch so nett und erklire es
Monika kurz.«

»Kein Problem«, begann Marcel. »Aktien sind, wenn man, ... dhm,
ja, wenn man an der Borse, ah, dh, ... also wenn man spekuliert ...«

Er war knallrot geworden und stockte. Die alte Frau sagte freundlich:
»Genau das ist auch das Problem bei vielen Erwachsenen. Alle wissen
etwas iiber Aktien, aber nur wenige kennen sich damit aus.«

Ich musste eingestehen, dass ich auBler dem Wort »Aktien« Gber-
haupt nichts dartiber wusste.

»Stellt euch vor, fuhr Frau Trumpf fort, »Marcel will fiir seinen
Broétchenservice einen Computer fiir 1250 Euro kaufen. Das wiirde thm
die Arbeit sehr erleichtern und er wiirde viel Zeit sparen. Er will aber
nicht sein eigenes Geld dafiir verwenden. Also kann er sich das Geld
leihen. Entweder bei einer Bank, dann nimmt er einen Kredit auf. Aller-
dings muss er den Kredit regelmiBig zuriickzahlen und aulerdem Zinsen
entrichten. Wenn man aber nichts zahlen will, gibt es noch eine ganz
andere Moglichkeit: Er fragt euch beide. Er bittet euch, thm Geld fiir seine
Firma zu geben, ohne euch etwas zuriickzuzahlen und ohne euch dafiir

Zinsen zu geben. Angenommen, jeder von euch gibt ihm 400 Euro.«
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»Warum sollten wir das tun?«, fragte Monika verdutzt.

»Genau das ist der Punkt«, beeilte sich Frau Trumpf zu erkliren. »Ihr
solltet es nur tun, wenn ihr etwas davon habt. Wenn Marcel euch dafir
an seiner Firma beteiligt, dann kann das Sinn machen.«

»Wie kann so etwas aussehen?«, wollte ich wissen.

»Zum Beispiel konntet ihr verabreden, dass jedem von euch 10 Pro-
zent von seiner Firma gehoren. Sagen wir, seine Firma hat einen Wert
von 5000 Euro.«

»Und woher wissen wir den Wert?«, fragte ich.

»Der Wert bestimmt sich einzig und alleine daran, wie viel jemand
bereit ist, fir etwas zu bezahlen«, erklirte die alte Frau.

Marcel hatte sofort eine Idee dazu: »Vielleicht kauft die Firma ja ein
anderer Bicker, damit er neue Brotchenkunden bekommt. Weil die dann
womoglich noch ganz andere Dinge bei ihm kaufen, wirde sich das
bestimmt lohnen.«

Frau Trumpf nickte zustimmend. »Du denkst sehr geschiftstiichtigg,
lobte sie ihn. Marcel freute sich sichtlich. Dann fuhr Frau Trumpf fort:
»Wenn er nun die Firma verkauft und jemand ist bereit, daftir 5000 Euro
zu bezahlen, dann behilt er seine 80 Prozent, also 4000 Euro. Jeder von
euch beiden bekommt aber seine 10 Prozent also 500 Euro.«

»Dann wiirde ich ja 100 Euro mehr kriegen, als ich ihm gegeben
habel«, frohlockte Monika.

»Schlaues Kindl«, kicherte Marcel. Monika schickte thm einen stra-
fenden Blick.

»Das heil3t aber«, sinnierte ich, »dass ich nur Geld verdienen kann,
wenn die Firma verkauft wird?«

»Nicht ganz«, erwiderte die alte Dame. »Es kénnte auch sein, dass
jemand dir deine 10 Prozent abkaufen will. Dann bestimmst du den
Preis, zu dem du verkaufen willst. Angenommen, du willst 550 Euro
dafiir haben, dann hast du sehr schnell einen guten Gewinn gemacht.«

»Dann verlange ich lieber 1000 Eurox, rief Monika.

»Das wire logischy, pflichtete Frau Trumpf bei.
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»Aber dann konnte es sein, dass dir niemand deine 10 Prozent ab-
nimmt. Man kauft ndmlich nur, wenn er glaubt, dass er irgendwann teurer
verkaufen kann. Und genau das geschieht jeden Tag an den Borsen.
Borsen sind Orte, an denen sich die Leute treffen, die Anteile an
Firmen kaufen und verkaufen. Immer in der Hoffnung, dass irgend-
jemand sie thnen in der Zukunft fir mehr Geld abkaufen wird.«

»Aber das kann niemand genau wissen«, warf ich ein.

»Das ist korrekt«, stimmte mir die alte Frau zu. »Aber man kann
schon erahnen, ob die Firma von Marcel das Zeug hat, ihren Wert zu
steigern.«

»Und wenn sich der Wert meiner Firma erhoht, dann werden auch
eure Anteile, also eure 10 Prozent mehr wert«, erkannte Marcel. »Und in
der Hoffnung, dass sich der Wert noch weiter steigert, bezahlt jemand
unter Umstinden noch mehr Geld fur die Anteile.«

Ich schaute ihn bewundernd an. »Wie schnell du solche Dinge be-
greifstl«

»]a, das tut etl«, lobte ihn Frau Trumpf erneut.

»Nicht jedem fillt das so leicht.«

»Mir zum Beispiel fillt das tiberhaupt nicht leichtl«, meckerte Monika.

»Und genau das ist das Gute an den Aktien«, frohlockte die alte Frau.
»Man braucht nicht selber eine Firma zu griinden; man kann sich ein-
fach an einer beteiligen. Indem man Anteile, also Aktien erwirbt.«

»lch kann also praktisch andere mit meinem Geld fiir mich arbeiten
lasseng, freute sich Monika.

Ich war noch nicht so ganz tiberzeugt. »Was ist aber, wenn niemand
meine Anteile kaufen will?«

»Dann musst du mit dem Preis so lange runtergehen, bis jemand
sagt, jetzt lohnt es sich auf jeden Fall. Kidufer gibt es immer, aber die
Frage ist, zu welchem Preis, erklirte die alte Dame.

»Ich kann also dabei auch Geld verlieren, kritisierte ich. Das gefiel

mir iberhaupt nicht.
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»Das ist richtig, stimmte mir Frau Trumpf zu. »Aber du machst nur
Verluste, wenn du verkaufst. Wenn du die Anteile behaltst, kann es sein,
dass in Zukunft doch jemand bereit ist, mehr dafiir zu bezahlen.«

»Und in der Zwischenzeit habe ich gar nichts davon?«, wunderte ich
mich.

»Du bist in der Zwischenzeit an allen Gewinnen beteiligt«, wider-
sprach mir die alte Dame. »Immer, wenn Gewinne gemacht werden, teilt
man die unter allen auf, die Anteile besitzen. Man nennt das Dividenden.«

»Das heil3t, Marcel muss uns regelmiBig etwas von seinem Verdienst
abgeben?«, freute sich Monika.

»Bei den Firmen sieht das so aus, dass einmal im Jahr ausgerechnet wird,
wie viel Gewinn erwirtschaftet wurde. Dann wird festgelegt, was mit dem
Geld gemacht wird. Es kénnten zum Beispiel mit einem Teil des Geldes
neue Dinge angeschafft werden, damit die Firma noch besser arbeiten kann.
Und der andere Teil wird unter allen aufgeteilt, denen die Anteile geh6ren.«

»Und wer bestimmt dasr«, wollte Monika wissen.

»Alle die, denen Aktien gehdren. Die Mehrheit entscheidet. Man
nennt das Aktiondrsversammlungg, belehrte sie Frau Trumpf.

»Mir gefillt der Gedanke, dass ich nicht selber alle die Dinge kénnen
muss, die Marcel in seiner Firma tut«, fasste Monika das Gesprich fiir
sich zusammen. »Trotzdem kann ich mit meinen Anteilen genauso viel
verdienen wie er. Das ist schon genial.«

»Aber man muss schon ziemlich viel tiber die Firma wisseng, erginzte
ich. Ich schaute noch einmal auf das Blatt mit den drei Kriterien fir eine
gute Geldanlage.

»Aktien scheinen mir nach allem, was Sie uns erklart haben, weder
besonders sicher zu sein und auch nicht immer leicht zu verstehen und
zu handhaben. Nur der zweite Punkt ist offenbar erfillt: hohe
Gewinnméglichkeit.«

»Wenn man selber Aktien kaufen will, dann stimmt das«, pflichtete
Frau Trumpf mir bei. »Aber man kann auch andere die Firmen aussu-

chen lassen, von denen Anteile gekauft werden sollen.«
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»lch glaube, das ist eher etwas fir mich«, empfand ich. »Wer kénnte
denn so etwas flir uns tunr«

»Das werde ich euch in Ruhe erkliren, wenn wir uns das nichste Mal
treffeng, sagte Frau Trumpf bestimmt.

»Fir heute haben wir bereits eine Menge gelernt und auch schon das
Geld auf die Bank gebracht. Im nichsten Schritt werde ich euch zeigen,
wie jedes Kind bereits von den Gewinnen der Aktien profitieren kann,
ohne tatsichlich irgendetwas Genaueres dartiber zu wissen.«

Marcel war tiberhaupt nicht einverstanden: »Als kluger Geschifts-
mann mochte ich aber mein Geld nicht einfach nur so auf der Bank
liegen lassen. Da bringt es doch tiberhaupt keine Zinsen.«

Die alte Frau lachte. »Du machst mir Spaf3l Du konzentrierst dich
wirklich darauf, Gewinne zu machen. Darum gelingt dir das auch ganz
gut. Denn worauf wir uns konzentrieren, das wird in unserem Leben
wachsen.«

»Also sollten wir doch unser Geld sofort investieren?«, fragte mein
Cousin.

»Neinl«, widersprach Frau Trumpf. »Man muss sein Geld nicht im-
mer sofort anlegen. Bevor ihr investiert, misst ihr genauer wissen, was
ihr tut. Ehe wir unsere ersten Investitionen machen, will ich euch eine
geniale Anlageform erkliren. Aulerdem will ich euch Unterlagen darii-
ber besorgen. Es gibt ndmlich eine Méglichkeit, wie ihr an allen Firmen
teilhaben konnt, die Kindern Spal3 machen.«

»Ich mag McDonald’s und Coca-Colag, beeilte ich mich zu sagen.

»Und ich mag Legox, rief Monika.

»Dann werde ich euch zeigen, wie ihr euch an diesen Firmen und an
weiteren beteiligen kénnt, versprach die alte Frau geheimnisvoll.

Wir waren uns alle einig, dass wir uns am liebsten schon wieder mor-
gen treffen wollten. Aber Frau Trumpf erbat sich einige Tage, um die
Unterlagen zu besorgen. Also beschlossen wir Geldmagier, uns in funf

Tagen wieder zu versammeln.

141






15. Kapitel

Die Rede

Inzwischen hatte mich Frau Heinen besucht. Wir sprachen tber die Rede,
die ich halten sollte. Ich war der Meinung gewesen, dass ich am besten alles
Wort fiir Wort aufschreiben sollte. Aber Frau Heinen hatte Erfahrung mit
Reden. Sie riet mir davon ab, da sonst alles so unnatiirlich wirken wiirde.

So beschlossen wir, bei unserem ersten Plan zu bleiben. Frau Heinen
wollte mir Fragen stellen und ich wiirde sie beantworten. Wir legten die
Fragen fest und ich probte die Antwort. Das war alles.

Der Samstag, an dem die Veranstaltung stattfinden sollte, rickte
immer naher. Ich wurde immer nervoser. Fast wiinschte ich mir, krank
zu werden oder dass die ganze Sache ausfallen wiirde.

Schliefflich kam der Samstagmorgen. Ich hatte ganz miserabel
geschlafen. AuBlerdem wachte ich viel zu frith auf. Die Zeit schien still-
zustehen. So langsam steigerte ich mich in eine Panik hinein. Ich konnte
keinen klaren Gedanken mehr fassen. An Frihstick war tberhaupt
nicht zu denken. Ich hitte keinen Bissen hinuntergebracht.

Was ich da vorhatte, war der reine Wahnsinn. Warum hatte ich mich
blofB3 dazu tiberreden lassen? Ich musste kurzfristig den Verstand verloren
haben. Mutig sein — doch so ein Rumoren im Magen konnte nicht gut
sein. Es war einfach zu viel.

Da drickte sich Money schwanzwedelnd an mich.

»Du kannst mir jetzt auch nicht helfen, seufzte ich.

»Da habe ich mir etwas eingebrockt. Ich habe noch nie irgendwo
eine Rede gehalten und jetzt muss ich ausgerechnet gleich vor ein paar
Hundert Menschen sprechen.«

Dann fiel mir auf, dass Money etwas im Maul trug. Es war mein

Erfolgs-Journal.
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»lst ja lieb von dir, Money«, sagte ich und schiittelte energisch den
Kopf. »Aber das geht jetzt nicht. Ich kann mich auf nichts konzentrieren.«

Money blieb hartnickig, Auffordernd schaute er mich mit dem Journal
im Maul an. Nervos driickte ich ihn ein wenig von mir weg.

Money machte ein flinkes Ausweichmandver und lie3 das Heft in
meinen Schof fallen. Als ich es weglegen wollte, bellte Money schnell
ein paarmal.

Ich musste lachen. Sofort fithlte ich mich etwas besser. Unwillkiirlich
dachte ich daran, was sich bei unserem letzten »Gesprich« ereignet hatte.
Dadurch, dass ich in dem Journal blitterte, hatte ich tberhaupt erst den
Mut fiir die Entscheidung bekommen, den Vortrag zu halten.

Versonnen schlug ich mein Heft auf und fing an einer zufillig ge-
wiahlten Stelle an zu lesen. Was hatte ich nicht alles schon erreicht! Das
Geld, das ich verdient hatte, die Jobs, die ich bekommen hatte, das
Abenteuer im Hexenhduschen, die neuen Konten auf der Bank, wie ich
mit Geld umging, wie ich mitgeholfen hatte, dass es meinen Eltern besser
ging ... Ich hatte mich wider Erwarten in das Journal vertieft und wurde
von meinem bevorstehenden Vortrag abgelenkt. Es schien so, als konnte
ich so ziemlich alles, was ich mir vornahm, schaffen.

Ich hatte bestimmt eine halbe Stunde in meinem Erfolgs-Journal ge-
lesen und fithlte mich viel, viel besser. Dann war es Zeit. Ich zog mich
an und wollte mein Fahrrad aus der Garage holen.

Da kamen meine Eltern aus der Kiiche. Offensichtlich hatten sie vor,
mit mir zu fahren. Ich dachte, mich trifft der Schlag. Ich wire im Traum
nicht darauf gekommen, dass meine Eltern zuh6ren wiirden. Fast
willenlos stieg ich mit Money zu ihnen ins Auto. Es war nur eine kurze
Fahrt. Ich kuschelte mich an Money, was mich beruhigte. Am Schulein-
gang wartete Frau Heinen schon auf mich. Sie begrifite mich freudig
und nahm mich bei der Hand. Wir gingen in die Aula. Sie war geram-
melt voll. So viele Menschen! Wir setzten uns in die erste Reihe. Obwohl

ich noch gar nicht dran war, schien mich jeder anzustarren.
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Plotzlich horte ich eine bekannte Stimme. Ich drehte mich um. In
dem Gang hinter mir sah ich in ein sehr vertrautes Gesicht. Herr Gold-
stern sal3 in seinem Rollstuhl. Seine freundliche Chauffeurin schob ihn
auf uns zu. Erfreut begriifite ich ihn.

»Kira, das ist ein ganz besonderer Tag fiir dichl, meinte er. »Ich
wollte es mir nicht entgehen lassen, dabei zu sein. Deine Eltern haben
mir davon erzihlt.«

Ich konnte vor Rihrung nichts sagen. Da erst erkannte ich, dass
Herr Goldstern von einer ganzen Gruppe von guten Bekannten begleitet
wurde. Marcel, Monika, Frau Trumpf, Herr und Frau Hanenkamp. Alle
waren gekommen. Ich begrifite alle. Zwar war ich noch unglaublich
nervos, aber es gab mir Sicherheit, alle meine Freunde hier zu sehen.
Obwohl ich tausend Schmetterlinge im Bauch hatte, wusste ich plotzlich,
dass mir nichts passieren konnte.

Frau Heinen gab mir ein Zeichen. Wir waren an der Reihe. Ich stand
auf und gab Money spontan zu verstehen, dass er mir folgen sollte. Es
mag ein wenig komisch ausgesehen haben, dass ich mit dem Hund auf
die Bithne ging. Aber ich fand es angebracht.

Wir stellten uns an ein Mikrofon und Frau Heinen begann zu sprechen:

»Liebe Schulerinnen und Schiiler, liebe Eltern, liebe Lehrer. Sie wissen,
wie sehr es mir am Herzen liegt, dass bereits Kinder den richtigen Um-
gang mit Geld erlernen. Lange habe ich nach einer geeigneten Form
gesucht, thnen das Thema Geld nahezubringen. Dann ist mir eines Tages
eine sehr junge Kundin begegnet, die besser mit Geld umgeht als die
meisten Erwachsenen. Sie verdient jeden Monat viel Geld und hat ein
hervorragendes System, dieses Geld aufzuteilen. Ich rede von einem
ganz normalen Midchen, das vor Kurzem noch Schwierigkeiten hatte,
mit ihrem Taschengeld zurechtzukommen. Aber dann hat sie einige
gute Tipps erhalten und verfligt heute bereits iiber so viel Geld, dass sie
sich zwei ihrer grofiten Wiinsche mit ihrem eigenen Geld finanzieren

kann: eine Reise nach Kalifornien und einen Laptop.
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Diese junge Dame hei3t Kira und hat sich bereit erklirt, euch und
Thnen von threm System zu berichten.«

Dann wandte sich Frau Heinen an mich: »Willkommen in unserer
Schule, Kira. Herzlichen Gliickwunsch zu deinem Erfolg Ich freue
mich, dass du uns einige Fragen beantworten willst. Meine erste Frage
lautet: Wie teilst du dein Geld ein?«

Ich erzihlte den Zuh6rern von meinem System und die Geschichte
von der Gans, die goldene Eier legt. Frau Heinen stellte weitere Fragen,
die sich auf meine Verdienstideen fiir Kinder, auf mein Erfolgs-Journal
und vieles mehr bezogen.

Ich schaute bei der Beantwortung vor allem auf Herrn Goldstern,
der fleiBlig nickte, und auf Marcel, der dauernd mit dem Daumen nach
oben zeigte. Damit wollte er andeuten, wie gut er meine Antworten
fand. Meine ganze Nervositit war verschwunden.

Nachdem ich schlieBlich meinen letzten Satz gesagt hatte und Frau
Heinen sich ausdriicklich bei mir bedankte, brach ein riesiger Applaus aus,
in den Money kriftig hinein bellte. Ich wollte schnell von der Bihne lau-
fen, aber Frau Heinen hielt mich fest. So musste ich mich widerstrebend
eine ganze Zeit lang feiern lassen. Das war schon ein eigenartiges Gefiihl.

Als ich bei meinen Freunden war, sammelte ich Lob ein. Meine Mutter
nahm mich in ihre Arme, wihrend mein Vater mir durchs Haar wuschelte.
Nachdem sich der erste Ansturm gelegt hatte, sagte Herr Goldstern ein-
dringlich: »Ich bin stolz auf dich.«

Verschimt wehrte ich ab: »Ich war sehr nervés und habe eine ganze
Menge von den Dingen vergessen, die ich sagen wollte.«

Herr Goldstern lie3 nicht locker: »Du hast viel Talent zu sprechen
und die Menschen héren dir gerne zu. Niemand weil3, was du noch alles
hittest erwihnen konnen oder wollen. Und du solltest versuchen, mein
Lob einfach anzunehmen. Was ich dir nimlich gerade gesagt habe, sage
ich nicht oft: Ich bin wirklich stolz auf dich.«

Er machte eine kurze Pause, damit seine Worte so richtig wirken

konnten. Dann fuhr er fort: »Du hittest aber nie erfahren, wozu du in
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der Lage bist, wenn du dich gedriickt hittest. Die Dinge, auf die wir am
meisten stolz sind, sind am schwierigsten zu tun. Vergiss das nie.«

Ich lichelte selig. War ich froh, dass ich es gemacht hatte!

Nach der Veranstaltung dringelte sich noch eine Frau zu mir durch.
Sie stellte sich als Leiterin eines Verlags vor. Sie schlug mir vor, meine
Geschichte als Buch zu veréffentlichen.

Marcel hatte mitgehért und war sofort Feuer und Flamme: »Ich hitte
auch schon einen Titell WVom Puppengehirn zum Geldmagier««

Ich warf ihm einen strafenden Blick zu. Im Grunde war ich wenig
begeistert, gab ihr aber meine Telefonnummer. Ich konnte doch nie-
mandem verraten, dass ich alles Money zu verdanken hatte.

Ich verabschiedete mich schnell von der Frau und sagte meinen Eltern,
dass ich zu Fufl nach Hause gehen wiirde. Ich hatte einfach das dringende

Bediirfnis, mit Money alleine zu sein.

Stumm ging ich mit meinem Labrador durch die Stralen. Zwischendurch
kaufte ich ihm ein extragroBes Paket Hundekuchen. Dann machten wir
noch einen Umweg zu unserem Versteck.

Kaum hatte ich mich dort auf den Boden gesetzt, 16ste sich die ganze
Anspannung, und ich weinte leise. Aber es war mir nicht unangenehm.
Vielmehr war ich sehr glicklich und sehr stolz auf mich. Meine Gefiihle
hatten mich einfach tberwiltigt. Zum ersten Mal in meinem Leben
spirte ich, dass ich richtig viel bewegen konnte.

Hin Gefihl grofler Dankbarkeit erfiillte mich. Wie sich mein Leben
verindert hatte!

Noch ganz ergriffen schaute ich Money an. Dabei iiberkam mich das
unbestimmte Geftihl, dass sich bald etwas an meiner Beziehung zu dem
weillen Labrador andern wiirde. Aber was es auch immer sein wiirde, es

beunruhigte mich nicht.
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16. Kapitel

Der Club investiert

Endlich trafen wir uns wieder im Hexenhduschen von Frau Trumpf. Wir
konnten es kaum erwarten, unser Geld anzulegen.

Die alte Frau hatte bereits alles vorbereitet: unsere Plitze und die
Kerzen. Als wir uns an den Tisch gesetzt hatten, eréffnete Frau Trumpf
feierlich die Sitzung:

»liebe Geldmagier, heute ist ein groBer Tag. Wir werden zum ersten
Mal unser Geld investieren.«

Wir sal3en alle regungslos da. Keiner sagte etwas.

»10000 Euro sind viel Geld, erklang die Stimme von Frau Trumpf.
»Darum ist es wichtig, dass wir klug vorgehen. Ich mé&chte euch einen
Vorschlag machen. Investieren werden wir aber nur, wenn alle damit
einverstanden sind.«

»Ich bin mit allem einverstanden, sagte Monika schnell.

»Wir werden seheng, sagte Frau Trumpf. »Zunichst moéchte ich euch
die Anlage vorstellen, die euch die Méglichkeit eréffnet, an den Firmen
teilzuhaben, die euch gefallen.«

»Wir kaufen von all diesen Firmen Aktien«, schlug Marcel vor. »Zu-
sammen haben wir ja genug Geld.«

»Hrinnert ihr euch, dass ich euch einen einfacheren Weg versprochen
hatter« Frau Trumpf dbernahm wieder das Gesprich. »Die Lésung
heil3t »Fonds«.«

»Fongs?«, wunderte sich Monika.

»Fonds, das wird zwar >Fongs« gesprochen, aber Fonds geschriebeng,
erlduterte die alte Frau. »Ich habe euch ein Blatt zusammengestellt, auf
dem das Wichtigste steht.«
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Es war an mir, vorzulesen.

»Ein Fonds ist wie ein groBer Topf, in den viele Anleger ihr Geld
einlegen, weil sie nicht die Zeit, das Wissen oder Spaf3 daran haben, selber
Aktien zu kaufen. Das Geld in diesem Topf wird von Geldprofis, den
sogenannten Fondsmanagern, in Aktien investiert. Alles wird sehr genau
vom Staat Uberpriift und die Fondsmanager miissen sich an bestimmte
Richtlinien halten. So mussen sie zum Beispiel mindestens 20 verschie-
dene Aktien kaufen.«

»Warum denn das?«, unterbrach Marcel.

»Weil es mit einer Firma immer einmal schlecht laufen kann, erklirte
die alte Frau. »Angenommen, du hast 500 Euro und erwirbst davon
20 Aktien, jede zu 25 Euro. Wenn jetzt die Aktie 40 Prozent verliert,
dann kannst du sie nicht mehr fir 25 Euro verkaufen, sondern nur noch
fur 15 Euro. Wirdest du verkaufen, dann hittest du nur noch 300 Eutro.«

»Dumm gelaufen«, kommentierte Marcel.

»Genau darum miussen Fondsmanager Aktien von mindestens 20
verschiedenen Firmen kaufen. Bleiben wit also einmal bei unserem
Beispiel mit den 500 Euro. Angenommen, es werden dafiir 20 verschie-
dene Aktien gekauft. Wenn jetzt eine Aktie 40 Prozent von ihrem Wert
verliert und die anderen auf dem gleichen Stand bleiben, dann hitten
wir immer noch 490 Euro.«

Marcel rechnete das schnell nach: »Dann hitten wir auf die ganzen
500 Euro gerechnet nur 2 Prozent verloren.«

»Genau, du hast es erfasstlg, lobte ihn Frau Trumpf.

»In Wahrheit werden einige Kurse fallen, einige steigen und einige
ziemlich unverdndert bleiben. Insgesamt aber tberwiegen die Kurse, die
steigen, weil die Fondsmanager sich ziemlich gut auskennen.«

»Und was ist, wenn alle Kurse zurtickgehen?«, fragte ich angstlich.

»Dann darfst du nicht verkaufen«, legte mir die alte Frau dar. »Erin-
nerst du dich an das, was wir beim letzten Mal gesagt haben, als wir iber
Aktien sprachen? Du machst nur Verluste, wenn du in einem solchen Mo-

ment tatsachlich verkaufst.«
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Marcel dachte laut vor sich hin: »Dann dirfen wir nur das Geld in
cinen Fonds legen, das wir nicht bald wieder brauchen, stimmt’s?l

»Stimmt genaul, freute sich die alte Frau. »Wir planen eine Anlage in
einen Fonds, weil wir beabsichtigen, unser Geld fiir mehr als 10 Jahre
dort zu belassen. Wer so viel Zeit hat, fir den ist ein Fonds eine Anlage
mit ganz wenig Risiko.«

»Klar, weil die meisten Aktien in dem Fonds innerhalb von so viel
Zeit immer einen guten Gewinn macheng, folgerte Marcel.

Monika war unverhaltnismafBig ruhig geblieben. Jetzt regte sie sich:
»Was, wenn ein Fondsmanager mit unserem Geld abhaut?«

»Das kann er gar nicht, weil er das Geld niemals selber bekommt,
lichelte Frau Trumpf. »Das Geld wird direkt zu einer Depotbank tiber-
wiesen und auch dort verwaltet. Es ist hundertprozentig sicher.«

Wir waren alle mit den Erkldrungen zufrieden. Ich las weiter vor:

»Fonds erfiillen alle Anforderungen fiir Investitionen. Sie sind so
aufgebaut, dass sie sich auch ausgezeichnet fir Kinder und Jugendliche
eignen. Sie sind sicher, wenn auf das Geld mehr als 10 Jahre verzichtet
werden kann. Sie bringen gute Gewinne ...«

»Was heif3t gute Gewinne — wie viel ist das?«, unterbrach mich Marcel.

»8 bis 12 Prozent sind im Schnitt pro Jahr moglich«, antwortete unsere
Lehrerin. »Das wissen wir, weil es viele erfolgreiche Fonds gibt, die solche
Gewinne iber viele, viele Jahre hinweg gemacht haben.«

»Wie viel ist 12 Prozent?«, erkundigte sich Monika.

»Doppelt so viel wie 6 Prozent«, schulmeisterte Marcel.

»Das stimmt diesmal nicht ganz, es ist im Ergebnis sogar wesentlich
mehr«, erwiderte Frau Trumpf. »Ich will euch aber zunichst ein Beispiel
geben, wie sich unser Geld bei nur 8 Prozent vermehren wiirde. Nach
25 Jahren wiren unsere 10000 Euro fast siecbenmal so viel geworden.
Also rund 68000 Euro.«

»Wowl, platzte Marcel heraus.
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»Das wire aber schon eine ganz schon fette Gans«, frohlockte ich.
Die Geschichte mir der Gans, die goldene Eier legt, war mir inzwischen
sehr vertraut.

»Und auBerdem spart ja jeder von uns 50 Euro pro Monat. Das sind
zusammen 200 Euro. Wenn wir dafiir auch nur 8 Prozent bekommen,
dann sind das nach 25 Jahren rund 260000 Eurok, erginzte die alte
Dame.

Wir salen still, wie vom Blitz getroffen. Das war so unglaublich viel
Geld, dass wir es gar nicht richtig begreifen konnten.

Natlrlich war es zuerst Marcel, in den wieder Leben kam. »Dann
haben wir ja zusammen iiber eine Viertelmillionl«

»Wir kénnen uns dann aber zurecht >Geldmagier« nennenl, strahlte
Monika.

»Jeder von euch hitte dann gentigend Geld, um das Eigenkapital fiir
eine Wohnung einzubringen. Und ihr wirt nicht einmal 40 Jahre alt.«
Frau Trumpf freute sich tber unsere Begeisterung. »Solltet ihr euch
aber dann entscheiden, das Geld noch einmal 10 Jahre lang anzulegen,
dann wird es sich noch einmal mehr als verdoppeln auf knapp 600000
Euro.«

Mir wurde schwindelig. So viel Geld! Es gehorte uns natiirlich allen
zusammen. Aber der Anteil eines jeden von uns betrug immerhin rund
65000 Euro nach 25 Jahren und rund 150 000 Euro nach 35 Jahren. Das
war schon cool. Ich fand, dass wir den Namen unseres Clubs gut ge-
wihlt hatten. Wir waren wirklich Ge/dmagier.

Alle schauten mich an. Da fiel mir erst auf, dass ich vor lauter Freude
ganz vergessen hatte, weiterzulesen. Ich wurde rot. Rasch fuhr ich fort:

»Auch das dritte Kriterium wird durch einen Fonds erfullt. Fonds
sind sehr leicht zu handeln. Es geht fast so einfach vonstatten wie bei
einem normalen Konto.«

Damit hatte ich ja bereits Erfahrung. Es war wirklich kinderleicht.

Frau Trumpf schaute uns der Reihe nach an: »Was haltet ihr davon,

wenn wir unser Geld in solchen Fonds anlegen?«
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Monika war sofort einverstanden. Zu unserer Uberraschung hatte sie
die Vorteile auch gleich verstanden.

»Da ist unser Geld sicher, bringt uns tber eine Viertelmillion in 25 Jah-
ren und alles ist so leicht abzuwickeln, als wiirden wit mit einem normalen
Bankkonto arbeiten.«

Ich war natiirlich ebenfalls begeistert.

Marcel zégerte noch. »Die Anlageform ist fiir uns optimal, aber woher
wissen wir, welchen Fonds wir auswihlen sollen? Wahrscheinlich gibt es
viele verschiedene, genau wie es so viele verschiedene Aktien gibt.«

»Du hast recht. Es gibt Tausende von verschiedenen Fonds, pflichtete
Frau Trumpf ihm bei. »Aber wenn wir genau hinschauen, kommen gar
nicht so viele infrage. Ich habe ein Blatt vorbereitet, auf dem ich aufge-
schrieben habe, welche Kiriterien unser >optimaler« Fonds erftllen muss.«

Sie schaute mich an. Also schlug ich die nichste Seite auf und las
wieder laut vor:

»Was wir beachten miissen, wenn wir nach einem guten Fonds Aus-
schau halten:

1. Der Fonds sollte schon mindestens 10 Jahre bestehen. Wenn er tber
einen solch langen Zeitraum gute Gewinne gemacht hat, dann kénnen
wir davon ausgehen, dass er auch in Zukunft gut laufen wird.

2. Es sollte sich um einen grof3en internationalen Aktienfonds handeln.
Solche Fonds kaufen ihre Aktien auf der ganzen Welt. Dadurch
streuen sie das Risiko breit und sind sehr sicher.

3. Auf Rennlisten werden die Fonds verglichen. Wir sollten uns an-
schauen, welche Fonds wihrend der letzten 10 Jahre am besten abge-

schlossen haben.«

Wir waren fur einen Moment still und priagten uns ein, was wir
beachten sollten.

Marcel runzelte die Stirn. Das tat er immer, wenn er angestrengt
nachdachte. »Wo finden wir eine solche Rennliste? Und woher wissen

wir, welche Fonds »grof3e internationale Aktienfonds« sindr«
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»Wir wissen das«, sagte Monika geheimnisvoll, »indem wir die néchste
Seite aufschlagen.« Sie hatte schon vorgeblittert.

Tatsdchlich hatte Frau Trumpf eine Rennliste in unsere Ordner ge-
heftet.

Wir studierten sie eifrig. Es war ganz einfach, die besseren Fonds zu
finden. Einige hatten eben viel mehr Gewinne gemacht als die anderen.

»Was bedeutet »Volatilitit hier in der letzten Spalte?«, wollte Monika
wissen.

»Das sind die Schwankungen. Je stirker die Kurse schwanken, umso
héher ist die Zahl in dieser Spalte. Dadurch kann der Anleger sehen, ob
er gute Nerven braucht. Je gréBer die Schwankungen, desto grofer das
Wechselbad der Gefithle. Da steigt der Kurs plétzlich sehr stark und
einige Tage spiter ist er unter Umstinden stark gefallen.«

»Koénnten wir sagen, je niedriger die Volatilitit, desto niedriger das
Risiko?«, erkundigte sich Marcel.

»In gewisser Weise stimmt das schong, bejahte die alte Frau. »Eine
niedrige Volatilitit gibt auf jeden Fall ein groBeres Gefiithl der Sicher-
heit. Die Gewinne wachsen gleichmiBiger.«

»Warum nennt man es nicht einfach Schwankungen? Warum muss es
so einen schwierigen Namen bekommen?«, meckerte Monika.

Wir mussten ihr recht geben.

Frau Trumpf lachte. »Die Finanzleute sind schon manchmal ein
merkwiirdiges Volk. Vielleicht fiihlen sie sich wichtiger, wenn sie mit
Begriffen um sich werfen, die auler ihnen keiner versteht. Schade ist
nur, dass dadurch viele Menschen meinen, eine Anlage nicht zu verstehen.
Und was sie nicht verstehen, dem vertrauen sie nicht. Dabei ist es in
Wahrheit so unglaublich einfach.«

Wir konnten also jetzt ablesen, wie viel Gewinne die Fonds gemacht
hatten und wie bestindig und ruhig sie sich entwickelt hatten.

Aber das zu wissen reichte uns ja nicht. »Woher wissen wir denn,
welche von diesen Fonds wirklich grof3 sind und iberall auf der Welt

Aktien kaufen, sodass sie sehr sicher sindr«, frage Marcel.
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Monika meldete sich: »Indem wir auf die nichste ...«

»Schlaues Kinde, unterbrach ich sie und schlug schnell die nichste
Seite auf. Frau Trumpf hatte uns eine Liste von 20 Fonds vorbereitet,
auf der die GroBe der Fonds festgehalten war und die Gewinne der letz-
ten 10, 5 und 3 Jahre. Aullerdem konnte man nachlesen, wo der Fonds
tiberall Aktien kauft. Sogar von welchen Firmen er besonders viele Aktien
besal3, stand dort.

»Hehehe«, horten wir Marcel. »Hier ist ein interessanter Fonds, der
seiner Beschreibung nach auch fiir Einsteiger geeignet ist. Der kauft
aber gar keine einzelnen Aktien, sondern nur andere Fonds. Schaut euch
mal an, welche Fonds da drin sind. Das sind ja dieselben, die wir hier in
unserem Ordner haben. Da ist auch der drin mit den Firmen, die uns
am meisten interessieren: Coca-Cola, Lego, Disney, McDonald’s und so
weiter.«

Wir studierten alle das Blatt.

»Mann, der ist auch ganz schén grofl und hat super Gewinne ge-
macht in den letzen Jahren, freute sich Monika.

»Mehr als 10 Prozent pro Jahr und er schwankt auch noch viel
weniger«, erganzte ich. »Wie geht denn dasr«, fragte ich Frau Trumpf.

Frau Trumpf antwortete mit einem Schmunzeln auf den Lippen:
»Nun, das ist ein Dachfonds. Der heif3t so, weil der Fondsmanager unter
einem Dach andere Fonds zusammenbringt. Er kauft also keine einzel-
nen Aktien, sondern die besten Fonds, die er finden kann. Das ist sehr
sicher. Stellt euch vor, dass jeder einzelne Fonds ca. 100 verschiedene
Aktien erwirbt. Der Fondsmanager des Dachfonds kauft nun wiederum
15 verschiedene Einzelfonds, die alle ca. 100 unterschiedliche Aktien aus
der ganzen Welt gekauft haben. Dann hittet ihr in einem einzigen Dach-
fonds rund 1500 verschiedene Aktien. Thr wirt dann mit euren
10000 Euro an all diesen Firmen beteiligt, wire das nicht tollr«

Wir waren uns schnell darin einig, dass dieser Dachfonds fiir uns

optimal wire.
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Frau Trumpf lichelte zufrieden. »Ich hatte mir insgeheim genau
diesen Fonds ausgesucht. Toll, dass wir zu dem gleichen Ergebnis ge-
kommen sind.«

Sie schaute uns priifend an. »Wisst ihr eigentlich, was es heil}t, wenn
wir auch in Zukunft tber 10 Prozent Gewinne machen wiirden?«

Wir zuckten mit den Achseln.

»Es gibt eine ganz einfache Formel. Wenn ihr die anwendet, dann
kénnt ihr es euch sparen, in komplizierte Tabellen zu schauen. Es han-
delt sich um die 72-Formelg, erlduterte die alte Frau. »Ihr teilt einfach 72
durch die Prozente, die ihr pro Jahr fir euer Geld bekommt. Was ihr
dann erhaltet, ist die Zahl der Jahre, bis sich euer Geld verdoppelt.«

»Ha?«, maulte Monika.

»Wie viel ist 72 geteilt durch 10?«, fragte Frau Trumpf.

»7,2«, rechnete Marcel blitzschnell.

»Korrekt! Das heif3t, nach rund 7 Jahren hat sich dein Geld verdop-
pelt, wenn du pro Jahr 10 Prozent Gewinne machst.«

Marcel griibelte: »Wenn ich wissen will, wie das bei 15 Prozent aus-
sieht, dann muss ich also 72 durch 15 teilen. Das sind ... 4,8 Jahre.«

»Sagen wir einfach, in 5 Jahren verdoppelt sich euer Geld, wenn ihr
es mit 15 Prozent anlegt, vereinfachte Frau Trumpf die Rechnung
»Das heil3t, wenn wit in Zukunft auch 10 Prozent erhielten, dann wiirden
unsere 10000 Euro in 7 Jahren bereits auf 20000 Euro angewachsen
sein. In 14 Jahren wiren es 40000. In 21 Jahren

80 000 und in 28 Jahren 160000.«

»Das ist ja noch viel mehr, als wir angenommen haben, als wir von
8 Prozent ausgegangen sind, freute ich mich.

»Und daftir brauchen wir es eigentlich nur in dem Dachfonds zu
lassen. Das ist schon ein geniales Systeml« Monika war begeistert.

Nachdem wir uns einmal entschieden hatten, war der Rest ein Kinder-
spiel. Wir fillten ein Formular aus, auf dem wir alle vier unterschrieben.

Das schickten wir zu der angegebenen Adresse. Die Fondsgesellschaft
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antwortete innerhalb von ein paar Tagen, dass sie fir uns ein Konto
eroffnet hatte, und teilte uns die Kontonummer mit. Auf dieses Konto
tberwiesen wir dann die 10000 Euro.

Wir hitten nun die 200 Euro, die wir monatlich sparen wollten, auch
in diesen Fonds einzahlen kénnen. Aber Frau Trumpf Gberzeugte uns,
dass wir besser noch einen zweiten, etwas risikoreicheren Dachfonds
nehmen sollten. So hatten wir das Risiko besser gestreut und gleichzeitig
unsere Gewinnchancen erhéht.

Ich hatte in der letzten Zeit viel in mein Erfolgs-Journal schreiben
koénnen. Meine Rede und dass ich mich tberhaupt dazu durchgerungen
hatte. Die Komplimente. Mein Einkommen, das gestiegen war. Meine
ersten Investitionen zusammen mit den Geldpagiern . ..

Ich brauchte auch nicht mehr lange nachzudenken. Es schien so: Je
mehr ich in mein Journal schrieb, desto mehr Erfolge erzielte ich. Das
musste damit zusammenhingen, dass ich mir immer mehr zutraute.

Mit Money hatte ich schon eine ganze Weile nicht mehr geredet.
Aber ich vermisste es nicht wirklich. Es reichte mir, mit ihm zu spielen
und spazieren zu gehen. Ich liebte es einfach, ihn um mich herum zu
haben. Selbst wenn ich Hausaufgaben machte, legte er sich zu meinen
FiBen und schaute mich aufmerksam an. Irgendwann schlief er dann

cin und es ging etwas Beruhigendes von ihm aus.
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17. Kapitel

Die GroBeltern streuen das Risiko

Wir trafen uns natiirlich weiterhin regelmaflig. Es gab immer viel zu lernen
und zu besprechen. Wir notierten auch einmal im Monat die Kurse der
Fonds. So wussten wir genau, was wir bekidmen, wenn wir verkaufen
wurden.

Frau Trumpf war der Meinung, dass dies in Zukunft nicht nétig sei.
Aber am Anfang lernten wir dadurch viel dazu. Sie sagte immer: »Am
besten, wir investieren in einen groflen internationalen Dachfonds und
schen ihn uns 5 bis 10 Jahre gar nicht an. Wenn wir dann nachschauen,
wo die Kurse stehen, werden wir auf jeden Fall dicke Gewinne gemacht
haben.«

Eine ganze Zeit dumpelten die Kurse vor sich hin. Es passierte so
gut wie nichts. Keine Gewinne, keine Verluste. Aber im Oktober waren
die Kurse unseres Fonds plotzlich drastisch gefallen. Unsere Anteile
waren nur noch 8000 Euro wert. Wir hatten ca. 20 Prozent verloren.

Betroffen sallen wir mit hingenden Képfen am Tisch. Wir Geldmagier
glichen eher sterbenden Schwinen. Damit hatten wir nicht gerechnet. Wir
hatten uns vorgestellt, dass wir in einer steilen, geraden Linie auf die
ersten 50 000 Euro zusteuern wirden.

»Wir sollten die Kerzen ausblasen, schlug ich vor.

Mir war nimlich absolut nicht feietlich zumute.

Auch Marcel war merkwiirdig still. Nur Monika fing sich ziemlich
schnell. »Mein Vater hat heute am Kiichentisch dazu etwas gesagt. Ich
weil3 nicht mehr genau, was das war, aber er schien jedenfalls nicht be-
unruhigt. Er meinte, jetzt kénne er zu einem guten Preis kaufen. »Unter

Wert, hat er gesagt.«
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»Da hat er rechtl«, horten wir Frau Trumpfs Stimme. Wir schauten
sie an. Erst jetzt fiel uns auf, dass sie schr ruhig und gelassen wirkte.
Uberhaupt nicht besorgt.

»lhnen scheinen die Verluste tiberhaupt nichts auszumachenr«, er-
kundigte sich Marcel.

»Weil wir keine Verluste haben.«

»Haben wir doch. Und zwar ziemlich genau 2000 Euro. Und das ist
fir meinen Geschmack tberhaupt nicht cool, erwiderte Marcel trotzig,

»Verluste hitten wir nur, wenn wit heute verkaufen wiirden. Aber das
tun wir ja nicht, sagte Frau Trumpf.

»Trotzdem ist mir hundeelend zumute.«

»Was haben Hunde damit zu tun?«, fragte ich ungehalten.

Die Stimmung war sehr gereizt.

Frau Trumpf lachte vergntigt. »Beim ersten Kurseinbruch habe ich
genauso reagiert. Ich habe den Tag verwiinscht, an dem ich meine
Papiere gekauft hatte. Ich hatte aulerdem eine riesige Angst, dass die
Kurse noch weiter fallen kénnten. Bei einem Kurseinbruch sind die
Zeitungen ja voll von negativen Prognosen. Vom Beginn einer Weltwirt-
schaftskrise wird da geredet. Vom ewigen Bérsenwinter.«

Marcel und ich schauten uns betroffen an. Daran hatten wir ja noch
gar nicht gedacht. Die Kurse kénnten noch weiter fallen!

Frau Trumpf gluckste fréhlich vor sich hin. Wenn sie so albern lachte,
konnten wir uns gar nicht so richtig Sorgen machen. »Von diesen soge-
nannten Krisen habe ich einige erlebt. Aber in ein bis zwei Jahren hatten
sich die Kurse immer wieder erholt. Jedes Mal. Und so bin ich in-
zwischen sehr gelassen, wenn sich ein neuer Kurseinbruch ereignet.«

Ich war Gberhaupt nicht tiberzeugt. »Was aber, wenn wir wirklich einen
ewigen Bérsenwinter etleben, wie Sie eben erwihnt haben?«

»Wie das Wort schon sagt: »"Winter«. Das ist eine Jahreszeit. Eine von
vier Jahreszeiten. Und solange ich lebe, kam nach jedem Winter ein

Frihling und ein Sommer und auf jeden Sommer ein Herbst und ein
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Winter. So wie in der Natur, so wechseln sich diese Jahreszeiten auch an
der Borse immer wieder ab. Das war immer so und es wird auch immer
SO sein.«

»Dann wire es aber doch am besten gewesen, wir hitten gewartet
und wiren erst im Winter eingestiegenc, sinnierte Marcel.

»Wenn wir vorher gewusst hitten, dass ein Winter vor der Ttr steht —
ja. Aber wir wussten es nicht. Die Kurse hitten auch steigen kénnen.
Dann hitten wir uns gedrgert, wenn wir nicht dabei gewesen wiren,
denn es wiren uns viele gute Gewinne entgangen. Nun ist der Zeitpunkt
gekommen, um nachzukaufen. Genau wie Monikas Vater gesagt hat.
Wir kénnen davon ausgehen, dass sich die Kurse in den nichsten drei
bis finf Jahren nicht nur wieder auf den alten Stand zubewegen, sondern
dariiber hinaus auB3erdem noch 20 bis 30 Prozent zulegen.

Unsere urspriinglich investierten 10000 Euro werden dann 12000 bis
13 000 Euro wert sein. Wenn wir aber jetzt noch einmal 10000 Euro in-
vestieren konnten, dann wiirden wir mit diesen 10000 in der gleichen
Zeit 50 bis 60 Prozent Gewinn machen. Diese zweiten 10000 wiirden
dann nidmlich auf 15 000 bis 16000 Euro anwachsen.«

»Weil wir dann unter Wert kaufen«, wiederholte Monika, was sie von
ihrem Vater gehért hatte.

»Was heil3t unter Wert kaufenc«, fragte ich.

»Das heil3t«, erklirte die alte Frau, »dass wir jetzt Aktien und Fonds
fur weniger Geld kaufen kénnten, als sie wert sind. Und in kurzer Zeit
ist auch wieder jemand bereit, so viel daftir zu bezahlen, wie sie in Wahr-
heit wert sind. Dann hitten wir einen satten Gewinn gemacht.«

Marcel wollte wie immer eine schnelle Entscheidung treffen und
handeln. »Wir sollten uns beeilen und kaufen, solange die Kurse noch
unter Wert liegen. Lasst uns sehen, ob jeder von uns 2500 Euro hat, damit
wir noch einmal 10000 Euro investieren konnen. Ich fir meinen Teil
habe das Geld. Wie steht es mit euch?«
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Wir hatten alle gut verdient. Monika hatte aulerdem mal wieder viel
Geld geschenkt bekommen. Far Frau Trumpf war es sowieso kein Pro-
blem. Auch ich hatte einiges auf dem Konto, das ich investieren konnte.
Trotzdem reichte es bei mir nicht ganz. Mir fehlten noch 1370 Euro.
Und an meine Traumdosen wollte ich nicht herangehen.

An mir sollte es aber nicht scheitern. Fieberhaft griibelte ich. Da fiel
mir ein, dass meine Grofeltern ein Sparbuch fiir mich angelegt hatten,
auf das sie regelmiBig einzahlten. Es sollte fur meine Ausbildung sein.
Da waren mindestens 3000 oder 3500 Euro drauf.

Ich teilte den anderen meine Uberlegungen mit. Wir beschlossen,
uns am ndchsten Tag zu einer aul3erordentlichen Versammlung zu treffen.
Bis dahin wollte ich mit meinen GroBeltern sprechen. Denn das Spar-
buch war bestimmt nicht der geeignete Ort, um Geld aufzubewahren.
Herr Goldstern nannte Sparbiicher immer »Geldvernichtungsmaschinenc.

Nachdem ich das Hexenhiduschen verlassen hatte, warteten einige
Hunde auf mich, die ich versorgen musste. Nach dem Abendessen aber
konnte ich endlich zu meinen GroBeltern gehen. Ich bekam leckere
Kekse vorgesetzt und den Spezialkakao von meiner Oma. Niemand auf
der Welt konnte so guten Kakao machen.

Ich war mir sicher, dass meine GroBeltern sofort einsehen wiirden,
dass jetzt ein guter Moment zum Kaufen war. Da hatte ich mich aber
gewaltig getduscht.

Meine Eltern hatten schon viel von meinen Erfolgen berichtet. Des-
halb konnte ich gleich zum Wesentlichen kommen. Wihrend ich mich
durch die Kekse futterte, erzihlte ich von unserem Investmentclub. Ich
hatte den Ordner dabei, den Frau Trumpf fir uns zusammengestellt
hatte. So war es moglich, unsere Anlagen und die Entwicklung unserer
beiden Fonds gut zu erkliren. Die Kurse hatten wir ja immer notiert.

Mein GrofBvater war entsetzt: »Kira, Kind, das ist doch viel zu ge-
fahrlich! Da wirst du dein ganzes Geld verlieren.«

Ich versuchte ihm klarzumachen, was ich gelernt hatte: Dass ich nur

vetlieren kénnte, wenn ich in einem Crash verkaufen wiirde. Dass sich
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die Kurse stets wieder erholen, dass es immer einen Borsensommer und
cinen Borsenwinter gibt, dass die Tendenz an der Bérse langfristig aber
immer steigend ist, dass es in der Vergangenheit schon viele Krisen
gegeben hat, auch richtig ernste, und dass die Kurse trotzdem immer
wieder und immer weiter gestiegen sind.

Nichts von alldem konnte meinen GrofB3vater tiberzeugen. Zumal er
Rickendeckung von meiner Grofmutter erhielt: »Kira, das Wichtigste
ist die Sicherheit. Wir haben in unserem langen Leben schon manchen
gesehen, der sein ganzes Geld verloren hat, weil er einem Betriger auf-
gesessen ist.«

»Aber Oma, das kann man doch gar nicht vergleichen«, protestierte
ich. »In den Fonds werden Milliarden verwaltet. Niemand kann mit dem
Geld durchbrennen. Es wird vom Staat und von der Bank kontrolliert.«

»Aktien sind gefdhtlich.« Mein Grof3vater horte mir gar nicht richtig
zu. »Lass blof3 die Finger davonl«

»lhr habt doch keine Ahnungg, entfuhr es mir. »Wie kann man nur so
blind sein! Ihr miisst euch doch eine Anlage zuerst einmal anschauen,
bevor ihr urteilt. Nur weil es fiir euch fremdartig ist, muss es doch nicht
gefihrlich sein.«

Meine GroBmutter hob warnend den Finger: »Die Jugend muss
lernen, auf die Alten zu héren. Wir haben viel Erfahrung in unserem
langen Leben gesammelt.«

Mein Grof3vater setzte noch eins drauf: »Hochmut kommt vor dem
Fall. Lieber den Spatz in der Hand als die Taube auf dem Dach.«

Ich hitte am liebsten laut geschrien. So verabschiedete ich mich bald
und ging vollig frustriert nach Hause. Ich hatte mein Anliegen nicht ein-
mal vortragen kénnen. Es war tiberhaupt nicht daran zu denken, dass
ich von ihnen Geld fir unseren Investmentclub bekommen wiirde.
Stattdessen wollten meine Grofleltern mir sogar bei meinen Anlagen
hineinreden. Ich wusste nicht mehr weiter. Auflerdem war ich doch ein

wenig verunsichert.
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Zu Hause angekommen, rief ich sofort Herrn Goldstern an. Der
hatte zum Glick gleich Zeit fiir mich. Ich berichtete ihm von dem Kurs-
verlust und von den Einwinden meiner Grof3eltern.

Er amusierte sich kostlich. »Du musst deine Grof3eltern verstehen,
sie meinen es gut mit dir. Sie wollen dich nur vor einem Verlust bewahren.
Und das tun sie so gut, wie sie es eben wissen.«

»Aber das ist doch einfach dumm. Sie wollten mir gar nicht richtig
zuhoren.«

»Sie haben in ihrem langen Leben wahrscheinlich ein paar schlechte
Erfahrungen gemacht und wollen jetzt sich selbst und dich beschiitzen.
Das ist doch verstindlich. Aber im Ernst, du solltest deinen GroBeltern
dankbar sein, denn durch sie wurdest du vielleicht von einem Fehler ab-
gehalten.«

»Von welchem Fehlerr«

»lch halte es fiir keine gute Idee, wenn ihr jetzt mit 10000 Euro nach-
kaufen wiirdet. Ich glaube, dass 5000 Euro mehr als genug wiren.«

»Warum denn das? Wir konnten doch viel mehr verdienen, wenn wir
mit mehr Geld einsteigen wiirden.«

»Natiirlich«, erklirte mir Herr Goldstern geduldig.

»Aber was ist, wenn die Kurse weiter fallen? Dann wire es gut, wenn
du nicht zu viel investiert hattest. AuBerdem kann es nicht schaden,
wenn du immer noch Geld hittest, um erneut nachzukaufen.«

»Aber wir wissen doch nicht, ob die Kurse witklich noch weiter fallen.«

»Genau, wir wissen es nicht. Niemand weil3 es. Alle Experten, die
sich darin versuchen, die Zukunft vorauszusagen, haben sich immer
wieder verhauen. Es kommt so oft anders, als wir denken. Und genau
aus diesem Grund solltest du immer Bar-Reserven haben. Du solltest
nie dein ganzes Gans-Geld in Aktien oder Aktienfonds investieren.«

»Ich habe gedacht, dass Aktienfonds eine absolut sichere Anlage
sind«, murmelte ich zweifelnd.

»Sie sind auch sehr sicher. Vor allem, wenn du genug Zeit mitbringst.

Selbst wenn die Kurse vortibergehend im Keller sein sollten, so werden
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sie sich doch immer wieder erholen. Aber aus Grinden der Risiko-
streuung ist es sinnvoll, immer einen Teil deines Geldes in absolut sichere
Anlagen zu investieren.«

»Sagen Sie bloB, ich soll Geld auf ein Sparbuch tun, entfuhr es mir
uberrascht.

»Nein. Du kennst meine Meinung zu Sparbiichern. Da haben die
Banken viel bessere Angebote. Du kannst zum Beispiel Tagesgeld kaufen.
Darauf bekommst du Zinsen — je nach Marktlage. Zurzeit sind es
ca. 3,5 Prozent. Uber dieses Geld kannst du aber jederzeit verfiigen.«

»3,5 Prozent — das haut mich aber nicht gerade vom Hocker. So werde
ich nie reich.«

Herr Goldstern lachte herzlich. »Nein, reich wirst du auf diese Art
sicher nicht. Tatsichlich wiirdest du dein Vermdgen sogar tiberhaupt
nicht vermehren. Denn die Inflationsrate wiirde deine Zinsen komplett
auffressen.«

»Was ist Inflation?«

»Wenn dein Geld weniger wert wird. Du kannst heute ein Brétchen
fir 25 Cent kaufen. Angenommen, es kostet in einigen Jahren 50 Cent.
Dann wurdest du fir deine 25 Cent nur ein halbes Brétchen bekommen.
Dein Geld ist also nur noch halb so viel wert. Das nennt man Inflation.«

»Und woher weil} ich, wie hoch die Inflation ist, die mein Geld
frisstr«

»Die liegt zurzeit bei ungefihr 3 Prozent. Wenn du nun wissen willst,
was das genau bedeutet, dann habe ich eine ganz einfache Formel fir
dich. Die 72-Formel ist sehr praktisch, denn mit ihr kénnen wir ausrech-
nen, wie viele Jahre es dauert, bis sich unser Geld verdoppelt. Nun, die
72-Formel lisst sich auch anwenden, um die Inflation zu verstehen. Sie
sagt uns, wie lange es bei einer bestimmten Inflation dauert, bis sich der
Geldwert halbiert hat.

Rechne 72 geteilt durch die 3 Prozent Inflation. Das ergibt 24. Es
dauert demnach also 24 Jahre, bis dein Geld nur noch halb so viel wert

ist.«
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Ich war erstaunt, wie schnell das ging. »Das heil3t ja, dass die Inflation
fast genauso hoch ist wie die Zinsen, die ich fiir das Tagesgeld bekom-
men wiirde.«

»Korrekt! Darum nenne ich Sparbiicher ja auch Geldvernichtungs-
maschinen. Denn die Zinsen dafiir, fangen noch nicht einmal den Verlust
auf, den du durch die Inflation etleidest.«

»]a, aber mit dem Tagesgeld ist es auch nicht viel besser.«

»Auch das ist korrekt. Aber es gibt da kaum eine Alternative. Schlie3-
lich willst du nicht dein ganzes Geld in Aktien investieren. Auch wenn
du sehr jung bist, solltest du immer Reserven haben. Nur so streust du
dein Risiko optimal.«

So richtig Giberzeugt war ich nicht. »Gibt es denn keine Méglichkeit,
von einer Bank hohere Zinsen zu erhalten als die 3,5 Prozent?«

»Nattrlich gibt es auch Anlagen, die dir héhere Zinsen bringen wiir-
den. Aber dann miisstest du dich verpflichten, dein Geld fir lingere
Zeit festzulegen. Das hat den Nachteil, dass du nicht sofort handeln
kannst, wenn ein giinstiger Zeitpunkt zum Nachkaufen gekommen ist.«

»Wie viel Prozent meines Geldes sollte ich denn in dieses Tagesgeld
investieren?«

»Das hingt ganz von der Situation ab, in der du dich befindest. In
deinem Alter reichen 20 Prozent.«

Ich spiirte, dass Herr Goldstern mir heute nicht mehr sagen wiirde.
Darum bedankte ich mich herzlich und verabschiedete mich.

Ich hitte ihn zwar gerne noch gefragt, wie viel Euro ich genau in
Form von Tagesgeld einsetzen und wie viel ich jetzt zum Nachkaufen
nehmen sollte. Aber ich hatte ja bereits die Erfahrung gemacht, dass er
mir nie genaue Tipps geben wiirde. Er erkldrte mir immer nur die Prin-
zipien. Wie ich diese dann tatsidchlich umsetzte, das war meine Sache. Er
wollte damit erreichen, dass ich mich nicht auf ihn verlasse, sondern
selber Verantwortung fiir meine Finanzen ibernehme.

Also rechnete ich: Ich hatte 1130 Euro. Morgen war Zahltag. Ich

rechnete aus, was ich bekommen wirde: 360 Euro! AuBlerdem hatten
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einige der Hundebesitzer mit mir ausgemacht, dass ich ihre Hunde dres-
sieren sollte. Das waren noch einmal 180 Euro.

Ich zihlte alles zusammen. Ich wiirde morgen also 540 Euro ein-
nehmen und hitte dann zusammen 1670 Euro. Ich beschloss, den
Geldmagiern vorzuschlagen, dass jeder nur 1250 Euro fiir den Nachkauf
einsetzen sollte. Meine restlichen 420 Euro wollte ich morgen als Tages-
geld anlegen. Ich freute mich schon darauf, Frau Heinen wiederzusehen.
Wie wichtig es doch war, dass ich gelernt hatte, mein Konto bei einer
Person zu eréffnen, die ich auf Anhieb mochte.

Zufrieden legte ich mich in mein Bett. Ich war mir sicher, dass ich
eine gute Losung gefunden hatte. Uberhaupt stellte ich fest, dass ich
wieder einen schr aufregenden Tag erlebt hatte. Eigentlich waren alle
meine Tage ein einziges Abenteuer. Nie war mir langweilig. Und das alles
hatte damit begonnen, dass Money mir den Umgang mit Geld beige-
bracht hatte.

Der weille Labrador lag wie immer neben meinem Bett. Ich strei-
chelte ihn nachdenklich. So vieles hatte sich verdndert. Ich war irgendwie
gar nicht mehr die Kira, die ich noch vor einem Jahr gewesen war. Ich
hatte so viele neue Interessen und so viele neue Freunde: Herrn Gold-
stern, Marcel, die Hanenkamps und Frau Trumpf.

Vor lauter Dankbarkeit lehnte ich mich aus meinem Bett und gab
Money einen dicken Kuss auf den Kopf. Blitzschnell leckte er mir iibers
Gesicht. »Der Schlingel, dachte ich und schlief glticklich ein.
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18. Kapitel

Das Ende des groBen Abenteuers

Seitdem sind einige Monate vergangen. Ich hatte begonnen, meine Er-
lebnisse zu notieren. Ich wusste gar nicht so richtig, warum. Vielleicht
wollte ich nur sicher sein, dass ich nichts vergessen wiirde. Also schrieb
ich jeden Tag zwei Seiten. Es war gar nicht schwer, denn ich hatte ja die
Aufzeichnungen in meinem Erfolgs-Journal. Und es machte mir einen
Riesenspal3.

Die Tage verstrichen wie im Flug und ich erlebte stindig neue Aben-
teuert.

Meinen Eltern ging es inzwischen prima. Herr Goldstern hatte meinen
Vater iberzeugen kénnen, zwei Mitarbeiter einzustellen. Das fiel ihm
zunichst sehr schwer, denn er glaubte, sich das nicht leisten zu kénnen.
Aber zum Gliick hatte er mittlerweile so viel Vertrauen in Herrn Gold-
stern, dass er seinen Ratschlag befolgte. Dadurch dnderte sich alles. Jetzt
konnte er sich auf die Dinge konzentrieren, die ihm lagen. Und auf diesen
Gebieten war er auch richtig gut. Wenn ihm vorher Zweifel gekommen
waren, ob er als Selbststindiger tiberhaupt geeignet war, so wusste er
jetzt, dass er nur lernen musste, gewisse Tatigkeiten, die er nicht mochte
und daher nicht gut machte, anderen zu tberlassen. Vor allem hatte
mein Vater jetzt fast stindig gute Laune. Es war einfach unglaublich zu
erleben, wie sehr es einen Menschen verdndert, wenn die listigen Geld-
sorgen verschwunden sind. Jetzt freute er sich jeden Morgen auf die
Arbeit — er pfiff sogar Liedchen. Das hitte er aber besser nicht getan,
denn niemand sonst pfiff so schrecklich falsch wie er. Und seit er sich
ein neues Auto gekauft hatte, stand er sogar eine Stunde frither auf als

sonst.
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Auch meine eigenen Geschifte wuchsen. Ich hatte inzwischen eine
ganze Reihe Hunde von verschiedenen Leuten aus der Nachbarschaft,
die ausgefihrt, gebiirstet und trainiert werden mussten. Natlrlich konnte
ich das lingst nicht mehr alles alleine schaffen, aber ich hatte von Marcel
gelernt, wie man am besten andere Kinder einspannt. Monika verdiente
dadurch ganz gut. Allerdings hatte ich bald keinen Plan mehr, von wem
ich wann Geld zu bekommen hatte.

Da lernte ich, wie wichtig es ist, »Probleme« zu haben. Denn
dadurch musste ich mich nach neuen Mdglichkeiten umschauen und
konnte viel lernen. Ich entdeckte, was am Computer alles méglich ist.
Ich hatte mir ja schon lingst einen Laptop gekauft. Meine Hausauf-
gaben konnte ich nun viel schneller erledigen und sie sahen ordentlicher
aus. Meine Noten waren deutlich besser geworden.

Jetzt lernte ich Statistiken zu fihren. Dabei half mir Frau Hanen-
kamp ganz entschieden. Computer und Buchhaltung waren ihr Hobby.
Es war einfach toll, was ich mir alles von ihr abschauen konnte.

Natiirlich verdiente ich dadurch immer mehr Geld. Das teilte ich
eisern auf wie bisher: 50 Prozent fiir die Gans, 40 Prozent flir Ziele, fur
die ich Geld brauchte, und 10 Prozent zum Ausgeben. Die meisten
Dinge, die ich am Anfang mit Money auf meine Liste geschrieben hatte,
gehorten mir lingst. Nur nach Amerika war ich noch nicht geflogen,
denn ich spirte, dass ich dort etwas ganz Aullergewohnliches etleben
wirde. Etwas, das mein Leben noch einmal v6llig verdndern kénnte.

Unser Investmentclub war ein voller Erfolg. Die Kurse unseres ersten
Fonds waren zwar wihrend des siebten Monats gefallen, aber wir hatten
nicht verkauft und somit keine Verluste gemacht. Inzwischen waren die
Kurse geklettert und wir hitten gute Gewinne erzielt, wenn wir verkauft
hitten. Aber dazu bestand kein Grund. Wir wollten ja, dass unsere Gans
wichst und wichst.

Marcel hatte einmal verkaufen wollen. Die Gewinne mitnehmen,

nannte er das. Aber Frau Trumpf fragte ihn, was er denn dann mit dem
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Geld machen wollte, damit es weiterwachse. Wir kamen zu dem Ergebnis,
dass wir am liebsten wieder die gleichen Anlagen wihlen wiirden. Da
sah Marcel schnell ein, dass es wirklich keinen Sinn machte zu verkaufen.

Insgesamt besallen wir nun vier verschiedene Fonds. Jedes Mal,
wenn wit Geldmagier uns sahen, hatten wir einen riesigen Spal3. Bei
jedem Treffen lernten wir ungeheuer viel von Frau Trumpf. Selbst
Monika kannte sich inzwischen richtig gut aus. Da war es nicht
verwunderlich, dass wir auch unseren Eltern Tipps geben konnten. Und
die folgten unserem Investmentplan. Zuerst nur heimlich, aber bald ver-
suchten sie gar nicht mehr, es zu verstecken.

Herr Goldstern war inzwischen wieder ganz gesund. Er war wieder
voll in seinen Geschiften. Money blieb bei mir. Natiirlich besuchte ich
Herrn Goldstern nach wie vor jeden Samstag zusammen mit dem weilen
Labrador. Wir gingen miteinander spazieren und hinterher gab es immer
unglaublich leckeren Kuchen mit Kakao. Dabei konnten wir uns ausge-
zeichnet unterhalten. Er war wirklich ein Finanzgenie. Jedes Mal lernte
ich etwas Neues. Vor allem aber war Geld fiir ihn etwas ganz Normales
und Natiirliches. Dadurch bekam auch ich so nach und nach eine ganz
andere Einstellung zu Geld.

Einmal im Monat hielt Herr Goldstern Vortrige tiber Finanzanlagen
fiir seine Kunden. Auch meine Eltern gingen regelmif3ig dahin.

An einem Samstag hatte er eine Idee. Er fragte mich, ob ich zur
selben Zeit fur die Kinder seiner Kunden einen Vortrag tUber Geld
halten wurde. Ich war einverstanden. Beim ersten Mal kamen nur sieben
Kinder. Aber inzwischen hat es sich herumgesprochen und ich rede
regelmifBig vor 20 bis 30 Zuhérern. Pro Vortrag verdiene ich 40 Euro.

Vor einigen Tagen hat Herr Goldstern einen neuen Plan entwickelt.
Er schlug vor, mit mir zusammen eine Firma zu griinden, die Kindern
helfen wiirde zu investieren. Darauf war er gekommen, als ich ithm den
Ordner von Frau Trumpf gezeigt hatte. Ich fand die Idee genial. Das
muss man sich einmal vorstellen: ich, Kira, ein gemeinsames Unterneh-

men mit Herrn Goldstern, dem Finanzgenie.
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Ich fragte ihn, warum er das gerade mit mir machen wollte. Seine
Antwort war wie geschaffen fiir mein Erfolgs-Journal: »Weil du dich
durch dein Wissen und deine Ergebnisse dafiir qualifiziert hast. Wenn
ich nicht glauben wiirde, dass diese Firma mit dir erheblich besser
wichst, dann hitte ich es dir nicht vorgeschlagen. Du wirst viel mehr
Kinder als Kunden anziehen, als ich alleine es konnte.«

Ich musste ihm recht geben und das konnte ich nur, weil mein Selbst-
bewusstsein viel grofler geworden war.

Trotzdem war ich unglaublich aufgeregt. Ich war mir sicher, dass ich
bald ganz neue Abenteuer erleben wiirde. All das schrieb ich auf. Dann
lehnte ich mich einen Moment zuriick und tberflog meinen Text auf
dem Laptop. Ich fand, dass ich gut formulieren konnte.

Dann fiel mein Blick auf Money. Nachdenklich betrachtete ich den
schénen Hund. Wir hatten uns lange nicht mehr unterhalten. Und ich
wollte thn schon seit einiger Zeit fragen, warum das so war. Aber ich
hatte Angst. Wovor genau, konnte ich gar nicht sagen. Ich ahnte irgend-
wie, dass sich etwas Endgiltiges ereignen wiirde.

Jetzt machte ich mir das alles bewusst. Ich hatte gelernt, mich nicht
vor Dingen zu driicken, die mir Angst machten. Kurz entschlossen
nahm ich darum Money an die Leine und ging mit ihm in den Wald.
Aber das unbestimmte Gefiihl blieb und Freude wollte bei mir nicht
autkommen. Ich hatte einen Klo3 im Hals. Wir liefen auch etwas langsa-
mer als sonst.

Endlich kamen wir bei unserem Versteck an. Wir waren lange nicht
mehr hier gewesen und der Gang, durch den wir immer krochen, war
fast zugewachsen. So dauerte es eine ganze Weile, bis wir zu der Hoéhle
gelangten. Auch hier war es nicht mehr so gemiitlich wie frither. Alles
schien sich verdndert zu haben.

Ich war traurig und sah Money lange an. Ich wiinschte mir, dass er
sprechen wiirde. Er hatte so lange nichts mehr gesagt, dass ich manch-
mal fast glaubte, mir vieles vielleicht nur eingebildet zu haben. Aber das

konnte doch nicht sein.
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Verzweifelt bat ich Money, mir zu bestitigen, dass er wirklich reden
konnte.

Der Ausdruck im Gesicht des Labradors verinderte sich. Ich glaubte
mich in die Zeit zuriickversetzt, als ich seine Stimme zum ersten Mal
horte.

»Kira, es ist doch gar nicht so entscheidend, ob ich sprechen kann.«

Ich jubelte innerlich. Was ich da wahrnahm, war eindeutig Moneys
Stimme.

Money fuhr unbeirrt fort. »Viel wichtiger war doch, ob du mich
héren und verstehen kannst. Es ist wie mit dem Buch, das du im
Moment schreibst. Einige, die es lesen, werden deine Botschaft nicht
héren und nichts verdndern. Andere werden kiinftig klug mit ihrem
Geld umgehen. Sie werden ein glicklicheres und reicheres Leben haben.«

Jetzt war ich mir wieder nicht sicher, ob ich getrdumt hatte oder ob
Money sich wirklich mit mir unterhalten hatte. Es war zum Verriickt-
werden.

Aber auf einmal wusste ich, dass ich nicht getrdumt hatte. Ich kann
es nicht begriinden, aber das ist auch nicht nétig. Gleichzeitig wurde mir
eiskalt, denn ich hatte auf einmal die Gewissheit, dass Money nun das
letzte Mal zu mir gesprochen hatte. Ich konnte vor Traurigkeit kaum
atmen. Ich beugte mich zu dem Hund hinunter und umarmte ihn lange.
Ich driickte ihn so fest an mich, wie ich konnte. Als ob sich dadurch
etwas dndern liel3.

Dann dachte ich an einen Satz von Herrn Goldstern:

»Trauere nicht iiber das, was du nicht mehr hast, sondern sei dankbar
fur die Zeit, in der du es hattest.«

Fir mich hiel das: Ich musste von jetzt an ohne die Ratschldge von
Money auskommen. Aber auf der anderen Seite hatte dies auch etwas
Gutes. Wenn er nicht mehr reden konnte, dann gab es auch keine
Gefahr mehr fiir ihn. Niemand wiirde ihn untersuchen wollen. Jeder

wirde meine Geschichte als Fantasie eines jungen Midchens abtun. Mir
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kamen die Trinen. Money drehte seinen Kopf und leckte mir tbers Ge-
sicht. Diesmal lief3 ich ihn gewéhren. Ich weinte lange und es tat mir gut.

Nach einer Weile konnte ich wieder klar denken. Ich erinnerte mich
an alles, was ich von Money gelernt hatte. Alle seine Lehren lebten nun
in mir. Ich hatte keine Zweifel mehr daran, dass ich einmal sehr reich
werden wirde. Wahrscheinlich sogar sehr viel schneller, als ich vermutete.
Und ich wusste, dass ich mit all dem Geld gliicklich bleiben wiirde.
AuBerdem konnte ich jetzt meine Geschichte erzihlen. Niemand wiirde
so richtig so richtig wissen, ob ich mir die Stimme von Money eingebildet
oder ob er wirklich zu mir gesprochen hatte. Fin tiefes Gefthl der
Dankbarkeit erfillte mich nun. Ich war still vor Glick und blieb noch
eine Ewigkeit mit Money in unserem Versteck — es war das letzte Mal.
Dann wusste ich plétzlich, wie ich mein Buch beenden konnte. Wir

gingen nach Hause und ich schrieb:

»Ich wiinsche mir, dass viele Kinder dieses Buch sprechen horen.

Ein gewisser Hund namens Money und ich wiren sehr gliicklich dariiber.«
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Nachwort

AUF DIE EIGENEN FUBE FALLEN

Ein Nachwort fur Erwachsene
von Professor Dr. Jirgen Zimmer,
einem der fithrenden Kinderpsychologen

im deutschsprachigen Raum

Wenn Mauern fallen, wird Sicht frei

»Ein Hund namens Money® ist eine Uberfillige Pioniertat. Das Buch
kommt nicht mit ethobenem Zeigefinger daher, sondern gibt Kindern
die Chance, an einem Privileg der Erwachsenen — dem Geldverdienen
— wenigstens ein bisschen teilzunehmen. 200 Jahre lang — seit Friedrich
Frobel den Kindergarten erfand — hitten dessen Nachfolger, so ein
Kommentar in der Zeitschrift ,klein & grof3, Kinder aus Sorge vor
Kinderarbeit und -ausbeutung zum zahmen Spielen verdonnert. Nun sei
es an der Zeit, sich um die Rekonstruktion eines kindgeméBen Arbeits-
begriffs zu bemiithen und Kindern die Chance zu geben, an Titigkeitsfel-
dern der Erwachsenen mehr als bisher teilzunehmen.

»Ein Hund namens Money® trigt vorurteilsbeladene Mauern ab.
Dadurch wird Sicht frei:

Unternehmerisches Handeln, Entrepreneurship, ist nicht Kinderarbeit,
sondern ein Spiel, das Leidenschaft erzeugen kann, das nicht monoton
ist, sondern fir iiberraschende Momente sorgt und Erfindungsgeist frei-

setzt.
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Lernen im Markt hei3t: Lernen in Unsicherheiten. Jede kleine unter-
nehmerische Entscheidung enthilt ein kleines Risiko. Ist sie falsch,
werden Skonomische Sanktionen friher oder spiter wirksam. Richtige
Entscheidungen fiihren letztendlich zu hoheren Ertrigen. Das Spiel
,Unternehmen® und ,,Geld verdienen® hat Ernstcharakter. Markt ist
wie eine entschulte Schule, die mal als Hindernisbahn, als verzweigtes
Labyrinth, als Ort blitzschneller Entscheidung, als Werkstatt fiir Tuftler,
als Ashram zur Stirkung der Sinnierkraft, als Buro fir ungewShnliche
Mafnahmen oder als Ideenbérse in Erscheinung tritt. Markt als Schule
ist ein Traum, der nur im Leben vorkommt.

Markt ist ein Prinzip — wie Demokratie auch. Es kann missbraucht
werden. Markt bedeutet nicht regelloses Hauen und Stechen, sondern
Transparenz, Wettbewerb, Verantwortung fir Menschen und Natur,
Fairplay, Schutz gegen Abstiirze.

Unternehmerisches Handeln bedeutet Selbstbestimmung, Unabhin-
gigkeit, Eigeninitiative. Also Eigensinn? Durchaus. Aber nicht ohne
Gemeinsinn. Das Ziel einer Erziehung zur Solidaritit verweist darauf,
dass wir nicht allein auf dieser Welt sind, sondern gemeinsam mit ande-
ren leben, dass wir Schwichere schiitzen, Andersartige nicht diskrimi-
nieren, nicht nach unten treten, nicht nach Macht iber andere trachten.
Und es geht nicht nur um Menschen, sondern auch um die Natur, ihre
Lebewesen, ihre Ressourcen, die auf diesem der Pliinderung ausgesetzten
Planeten nach duf3erster Schonung verlangen. Ethic pays: Unternehmer,
die sozial und 6kologisch verantwortlich handeln — dies kénnen wir auch
schon Kindern vermitteln — sind nicht weg vom Markt, sondern vorne
dran.

Geld verdienen ist nichts Boses. Man kann sich und anderen Gutes
damit tun. Wer frith anfingt, entwickelt Widerstandskraft gegentiber
Versorgungs- und Subventionsmentalititen, ldsst sich ungern von anderen
aushalten. Wer Geld verdient, muss deshalb nicht zum Sklaven einer sich
immer rascher drehenden Konsumspirale werden. Unternehmerisches

Handeln birgt die Chance des aufgeklirten und sparsamen Umgangs mit
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knappen Ressourcen. Intelligente Bescheidenheit — und eine Erziehung
dazu — bedeutet, sich lieber einmal ein erstklassiges Produkt zu kaufen
als nacheinander viele zweitklassige, bedeutet, davon entlastet zu sein, in
kiirzer werdenden Abstinden nach Neuem zu gieren, nur weil die Pro-
duktfassade out und eine neue in sein soll. Lebensqualitit kommt nicht
durch die Anhdufung von immer mehr High-Tech-Produkten zustande,
sondern beispielsweise dadurch, dass Menschen sich Zeit leisten, Nach-
barschaften wiederentdecken, Gefihle ausdriicken oder kiinstlerisch

und unternehmerisch titig werden.

Fruh Ubt sich ...

Es stellt sich dann die Frage, ob jenes mitteleuropiische Konstrukt
von Kindheit das Qualifikations- und unternehmerische Potential von
Kindern nicht deutlich unterschitzt.

Frih tbt sich, wer ein Meister werden will: Bei der Analyse von
Unternehmerbiographien fillt auf, dass die tberwiegende Zahl von
Menschen, die den Sprung ins unternehmerische Handeln riskieren, in
ihrer Kindheit bereits von bestimmten Ideen besessen waren, einen
,Fimmel“ sowie Sinnierkraft entwickelten. Die meisten haben im Mik-
rokosmos praktische unternehmerische Erfahrungen machen kénnen,
Okonomie im Kleinen betrieben. Anita Roddick, die Grinderin der
weltweit vertretenen Body Shops, hat als Kind mit Comics gehandelt.
Gottlieb Duttweiler, der in der Schweiz mit der Migros-Kette 40.000
Arbeitsplitze geschaffen hat, zichtete weille Mduse, Meerschweinchen
und Kaninchen und handelte mit ihnen. Sinnieren konne, so der
Psychotherapeut und Unternehmer Peter Goebel, als Rausch, Arbeit als
lustvoll erlebt werden. Querdenker sind gefragt, Kinder und Jugendliche,
deren Drang nach Gestaltung und Unabhingigkeit nicht neutralisiert

wird.
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Deutlich wird bei einer Analyse von Unternehmerbiographien auch,
dass viele von ihnen als Kinder und Schiiler Mithe hatten, mit der Regle-
mentierung ihres Sinnierwillens, mit veranlassten Unterbrechungen der
Ideenentwicklung zurechtzukommen. Pidagogen als frithzeitige Verhin-
derer von Entrepreneurship? Hs wire schon einiges gewonnen, wenn
das zu vermutende Ausmal} solcher Verhinderungen verringert werden

konnte.

Unternehmergeist

Eine neue Variante der Bildungskatastrophe gewinnt Kontur: Sie besteht
darin, dass das Bildungswesen auf das Problem der Massenarbeitslosig-
keit keine angemessene und zureichende Antwort entwickelt. Bildung
wird in Zukunft zunehmend nur dann noch Aufstieg — genauer: Exi-
stenzsicherung — bedeuten, wenn Menschen lernen, unternehmerische
Visionen zu entwickeln.

Dies wiirde unter anderem bedeuten, dass professionelle Pidagogen
dies ebenfalls lernen und modellhaft unter Beweis stellen. Hier teicht es
nicht, sich auf die Forderung von Arbeitnehmerqualifikationen zu
beschrinken und an der Fiktion von Vollbeschiftigung festzuhalten.
Notwendig ist vielmehr eine Erziehung zum Unternehmergeist, die frith
einsetzt und Entrepreneurship weniger wie bisher als biographische
Absonderlichkeit, vielmehr als Grundqualifikation von Biirgerinnen und
Biirgern versteht.

Entreprencurship? Ein im angloamerikanischen Sprachraum ge-
briuchlicher, nicht recht tbersetzbarer Begriff. Er meint die Entwick-
lung einer innovativen, unternehmerischen Idee und ihre Umsetzung im
Markt.
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Fordern statt abspeisen

Die Kinder und Enkel der Nachkriegsgenerationen im Westen sind der
wirtschaftlich privilegierten Umstinde wegen tiber die Mal3en verwohnt.
Rasch wechselnde Winsche von Kindern werden mit rascher — als kutz-
fristige Beruhigungspille wirkender — Bediirfnisbefriedigung beantwor-
tet. Kinder verlernen dabei das, was in der Entwicklungspsychologie
als die Fihigkeit bezeichnet wird, sich etwas zu erarbeiten, die Mihen
der Ebene auf sich zu nehmen. Verwéhnte Kinder sind fiir schwierige
Zeiten schlecht geriistet.

Der mitteleuropiischen Inszenierung von Kindheit liegen gute
Absichten zugrunde: die Abschaffung ausbeuterischer Kinderarbeit, die
Wahrung der Rechte von Kindern. Die Kehrseite liegt in der zunehmen-
den Ausgrenzung und zeitlichen Verlingerung, in der Tendenz zur
Uberbehiitung und Verkindlichung von Kindheit. Fiir ein unseren
widerspriichlichen Zeiten angemessenes Bild von Kindern wire es
wichtig, sie nicht weiter zu domestizieren und beschiftigungspiddago-
gisch mit Beruhigungspillen abzuspeisen.

Kinder verfiigen tiber die Méglichkeiten, ihre Entwicklung selbst zu
steuern. Erwachsene veranstalten dann nicht die kindliche Entwicklung,
sondern verstehen, begleiten, moderieren sie. Sie setzen auf die Selbstta-
tigkeit und Unternehmenslust des Kindes.

Kinder behutsam und behartlich herauszufordern und sie so zu
stirken, heiB3t: ihnen die Losungen offener Probleme nicht einfach in
den SchoB3 zu legen, Kindern die Chance zu geben, sich Wege selbst zu
suchen und diesen Prozess des forschenden, entdeckenden, experimen-
tierenden Lernens durch die Erweiterung des Blickwinkels und durch

vertiefende Recherchen zu fordern.

Prof. Dr. Jirgen Zimmer
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“Vorwort"

Fir Erwachsene

Es gibt nur wenige Menschen, die nicht wohlhabender sein méchten.
Einigen von uns sind diese Wiinsche bewusster als den meisten. Andere
geben vor, nur in gewissen Bereichen des Lebens reich sein zu wollen.
Aber letztendlich wollen die meisten Menschen glicklicher sein, er-
folgreicher und — sie wollen mehr Geld. An diesem Wunsch ist nichts
Unrechtes. Denn Wohlstand ist unser Geburtsrecht. Wenn wir Geld
in Fille haben, leben wir wiirdiger, kénnen uns selbst und anderen
cinen besseren Dienst erweisen. Der Gedanke, dass wir ein (finanziell)
begrenztes Leben erdulden miissen oder dass dies gar edel sei -, ist einer

der schlimmsten Irrtimer der Menschheit.

Schluss mit dem Irrtum

Und doch erleiden die meisten Menschen genau dieses Schicksal. Bei ihnen
unterscheiden sich Triume und Alltag gewaltig. Und sie glauben auch noch,
dassdiesvollkommennormalsei. Diesem Irrtumwollteich ein Endesetzen.
Darum habe ich »Der Weg zur finanziellen Freiheit« geschrieben. Schritt
fur Schritt habe ich dort die Lehren meiner Coaches beschrieben, die reich

machen. Das Buch ist ein Wegweiser zur ersten Million (in 7 Jahren).

Warum eine Geschichte?

»Money oder Das 1 x 1 des Geldes« ist hingegen eine Geschichte. Hier

findest Du die Lehren aus »Der Weg zur finanziellen Freiheit« ange-
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wandt. Die Geschichte zeigt die Herausforderungen, denen wir bei der
Umsetzung begegnen. Und sie zeigt die fast unglaublichen Dinge, die
daraus resultieren. Money ist ein sprechender Hund, der einem elfjihri-
gen Midchen den Umgang mit Geld beibringt. Nicht nur lernt sie selber
mit Geld umzugehen, sondern sie kann auch dazu beitragen, ihre Eltern
aus deren finanzieller Misere zu befreien.

Ich wollte ein Buch schreiben, das unser Herz bertthrt und damit
unsere Herzen 6ffnet fur die vielen Reichtiimer, die das Leben fiir uns
bereithilt — wovon Geld eines ist.

Was kann Dir die Lektiire dieser Geschichte bringen? Wenn Dir »Der
Weg zur finanziellen Freiheit« bereits bekannt ist, wird diese Geschichte
Dein Verstindnis vertiefen. Du wirst wahrscheinlich auch neue Vorsitze
fassen (und alte erneuern). Wichtiger noch, Du wirst neue Einsichten
und Sichtweisen erhalten, um die Herausforderungen Deines Lebens
auf kreative, andere Weise erfolgreich zu nutzen.

Wenn Du »Der Weg zur finanziellen Freiheit« nicht gelesen hast, so
wird diese Geschichte Deinen Glauben an Deine Méglichkeiten erneuern.
Die Erlebnisse der Personen in dieser Erzihlung werden Dich inspirie-
ren und bewegen. Mit Begeisterung wirst Du wieder verstirkt Deine

Freiheit, Dein Potenzial und Deine Kraft wahrnehmen.

Geschichten sind nicht ohne Problematik

Allerdings muss ich ein Gestindnis machen. Ich habe nicht immer an
den grofien Wert solcher Geschichten geglaubt. So hatte ich die Sorge,
dass Menschen versuchen, Erfolgsgeschichten nachzuleben, anstatt die
Prinzipien zu erkennen, die sich dahinter verbergen. Erfolgsgeschichten
sind selten adaptabel. Verinnerlichte Prinzipien aber ermdglichen es uns,
in schwierigen Situationen die besten Wege zu finden. Genauso, wie mir
die Tendenz Sorge macht, den Autor selbst zu bewundern (und nachzu-

ahmen), anstatt die meist uralten Wahrheiten des Buches zu den eigenen
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zu machen. Personliche Erlebnisse sind nicht tibertragbar. Fundamentale
Wahrheiten aber seht wohl.

Auch hatte ich Sorge, dass durch die Form der Erzihlung mangelnde
Tiefe unterstellt werden kénnte. Nun schreibe ich meine Bucher aber
nicht fur Finanzexperten, denen ich den x-ten Geheimtipp gebe. Son-
dern ich méchte meine Leser dort abholen, wo sie sind: Einige sind voller
Angste im Hinblick auf das Thema und trauen sich den Aufbau von
Wohlstand einfach nicht zu, andere sind zu »beschiftigt«und schieben es
vor sich her, sich um ihr Geld zu kiimmern, wieder andere empfinden
eine mehr oder minder stark ausgeprigte Abneigung bei dem Thema
Finanzen, und schlief3lich gibt es jene, die einfach eine Erinnerung brau-
chen, einen AnstoB3.

Auflerdem fithren die vielen komplizierten Modelle oftmals in die
Irre. In unserer hoch technologischen Zeit scheint nur schwer Verstind-
liches den Anspruch auf den richtigen Weg zu erfiillen. Wir neigen dazu,
die einfachen, fundamentalen Wahrheiten links liegen zu lassen. Nach
dem Motto: »So einfach kann es doch nicht sein«. Aber es ist tatsiachlich
»so einfach«. So wie in diesem Buch beschrieben. Aber ich méchte Dich
auf einen wichtigen Unterschied hinweisen: Es ist nicht leicht, die Din-
ge auch zu tun. Die Gesetze des Reichtums sind einfach zu verstehen,
aber nicht leicht umzusetzen. Dafiir brauchen wir oftmals Hilfen. Und
auch diese Hilfen beschreibt dieses Buch.

Das Buch, unter dem urspriinglichen Titel »Ein Hund namens
Money, habe ich eigentlich fiir Kinder geschrieben. Hier schien mir die
Form der Erzihlung als die richtige. Auf diese Weise wollte ich Kinder
spielerisch zu Geld und Erfolg fihren. Themen, die in vielen Familien

gemieden werden.
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Ich hatte mich geirrt ...

Aber dann habe ich einige hundert Briefe bekommen von Erwachsenen.
Die Botschaften waren immer dhnlich: »Diese Geschichte hat mich noch
mehr zum Handeln angeregt, weil sie meine Emotionen angesprochen
hat.« »Ich war sehr gerithrt.« »Zum ersten Mal habe ich Zugang zum
Thema Geld bekommen.« »Endlich verstehe ich, wie ich wirklich wohl-
habend werden kann.« Diese Feedbacks haben mir gezeigt, dass ich
falsch lag mit meiner Einschitzung. Ich weil3 heute, dass nicht nur ein
Bild tausend Worte wert ist. Sondern dass ein Bild, das durch eine Ge-
schichte das Herz eines Menschen erreicht, meht als zehntausend Worte

wert ist. Dieses Buch ist darum fiir Kinder und Erwachsene.

Geschichten erméglichen Abstand

Die Geschichte eines kleinen Midchens zu lesen, ist fiir uns als Erwach-
sene sehr angenehm. Denn es ermdglicht uns — bei aller Nihe — einen
angenehmen Abstand. Es handelt sich ja um eine Kindergeschichte mit
Kinderproblemen, aus denen wir lingst herausgewachsen sind. Die Sor-
gen der Kira treffen uns nicht so sehr wie unsere eigenen. Das hat etwas
Beruhigendes. Es ist nicht so ernst. Und wir erkennen, dass wir viele
Herausforderungen bereits gemeistert haben. Was, wenn wir daraus eine
Lehre z6gen? Wenn wir unser Leben auch — zumindest kurzfristig — wie
eine Geschichte sehen. Wenn wir uns vorstellen, wir seien schon sehr
reich und schauten zurtick auf unsere »finanzielle Kindheit«. Und wir er-
lebten unsere jetzige Situation mit dem Abstand zu einer Geschichte. Eine
Geschichte mit den typischen Problemen, aus denen wir lingst herausge-
wachsen sind. Vielleicht gelingt es uns dann, Gber uns selbst zu licheln.
Und wir nehmen uns und unsere Probleme nicht meht so ernst. Und wir
schen, dass wir in einer Situation keineswegs gefangen sind. Dabei kann

eine Geschichte uns helfen.
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Orientierung ist heute wichtiger denn je

Aber es ist mehr als eine einfache Geschichte. Vielmehr handelt es sich
um die GesetzmaBigkeiten fir Erfolg und Reichtum, die in »Der Weg zur
finanziellen Freiheit« beschrieben sind. Diese GesetzmilBigkeiten sind
universelle und zeitlose Axiome des Erfolgs.

Mit universell meine ich, dass sie tiberall Giiltigkeit haben: in jeder Ge-
sellschaft und Kultur und dort in jeder Situation. Mit zeitlos meine ich,
dass sie sich nie verindern. Dies ist umso bedeutender, da wir in einer Zeit
leben, in der sich in immer rascherem Tempo immer mehr Verinderun-
gen vollziehen. Alles wird komplexer, turbulenter, ein verbessertes neues
Produkt jagt das andere. In einer solchen Zeit tut die Orientierung Not,
die solche ewigen Gesetzmiligkeiten bieten kénnen. Unter Axiome ver-

stehe ich, dass man iiber diese GesetzmiBigkeiten kaum diskutieren kann.

Die Prinzipien sind uralt

Sollte dies anmaBlend klingen, so lasse mich dazu zwei Anmerkungen
machen: Erstens sind diese GesetzmiBigkeiten nicht von mir erfunden
worden. Sie sind wie die Naturgesetze, die immer schon da waren. Sie
regieren unser Leben, ob wir es wollen oder nicht. Selbst wenn wir sie ab-
lehnen, verlieren sie nicht ihre Giiltigkeit. Ich habe diejenigen fiir Reich-
tum und Erfolg lediglich in meine Sprache umgesetzt und strukturiert.
Zweitens glaube ich, dass alle wirklich erfolgreichen Menschen nach
diesen GesetzmiBigkeiten leben. Ich werde oft von Journalisten und
Moderatoren nach Beweisen fiir die Giltigkeit dieser Gesetze gefragt.
Ich habe dann immer wieder zahlreiche Beispiele von Personen genannt,
die meine Biicher gelesen und meine Seminare besucht haben. Aber ich
glaube, die besten Beispiele und Beweise wirst Du finden, wenn ich Fol-
gendes vorschlage: Denke an irgendeinen erfolgreichen Menschen, eine

Gruppe von Menschen oder eine Organisation oder Firma. Suche deren
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Nihe, analysiere den Weg, den sie gegangen sind, und dann finde die
gewtinschten Beispiele und Beweise.

Ob diese von Dir analysierten Menschen nun die GesetzmiBigkeiten
fir Reichtum namentlich kennen, ist dabei nicht entscheidend. Manchen
mag auch die Sprache nicht gefallen, die ich verwende — das ist legitim und
vollig in Ordnung. Kritik mag aufkommen. Und auch das hat seine Rich-
tigkeit. Denn wer schriftstellerisch titig ist, stellt sich damit der Kiritik.
Vielleicht finden einige auch keinen Zugang zu der Geschichte in diesem
Buch. Méglicherweise fillt thnen sogar zu der gleichen GesetzmiBigkeit
ein ganz anders Beispiel ein. Oder sie nehmen eine andere Gewichtung
vor.? All das ist gut so und Beispiel unserer unterschiedlichen Entwick-
lung und Personlichkeit. Aber dennoch ist ihr Leben immer der Beweis

fir die universelle, zeitlose Giiltigkeit der GesetzmiBigkeiten.

Nutzliches und notwendiges Wissen

Dieses Buch begleitet Dich auf Deinem Weg zu Wohlstand und Erfolg,
Aber es ist keines der vielen Geldbucher, die mit alletlei Information wie
der Historie des Geldes beginnen. Solches Wissen mag zwar niitzlich sein,
aber es wird uns nicht weiterbringen auf dem Weg zu Wohlstand und
Lebensgliick. Ich habe mich auf das notwendige Wissen beschrinkt.
Auf die einzelnen Schritte zum Wohlstand, die ich selber erfahren habe

und die ich selber gegangen bin.

Die Gefahr, die im Einfachen liegt

So wie verkomplizierte Darstellungen die Gefahr bergen, vom Wesent-
lichen abzulenken, so liegt auch eine Gefahr in der Beschreibung von
fundamentalen Wahrheiten. Oftmals neigen wir allzu schnell dazu fest-

zustellen: »Das kenne ich schon.« Das Wiedererkennen einzelner Stich-
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worter reicht dazu oft schon aus. Dieses Denken ist vielfach eine Falle.
Denn in dem Moment, in dem wit etwas als bereits bekannt entlarven,
héren wir moglicherweise auf zu lernen. Wir sind dann nicht mehr offen
fur die wirkliche Botschaft, weil wir sie schon zu kennen glauben.
Auflerdem geht es nicht nur darum, etwas Neues zu lernen, sondern

das Gelernte auch tatsichlich umzusetzen.

Die GesetzmaBigkeiten des Reichtums

Kira, die in der Geschichte den Umgang mit Geld lernt, erfahrt nach
und nach die einzelnen Gesetzmifigkeiten des Reichtums. Im Folgenden
m&chteich die wichtigsten auflisten. Es handelt sich um den roten Faden des
»1 x 1 des Geldes«. Wenn Du die Gesetze dann in der Erzdhlung wieder-
findest, verstirkt sich ihre Einprigsamkeit und die Motivation zu handeln.
1. Wir mussen damit beginnen zu bestimmen, was Geld eigentlich fir
Dich bedeutet.
2. Festlegung der wichtigsten Ziele. Warum wir einige Ziele aus unserem
»groflen Wunschkatalog« herausnehmen mussen.

3. Warum Traumdose und Traumalbum wichtig sind. Wie unser Unter-
bewusstsein uns unterstiitzt — und welche Voraussetzungen wir dafiir
erfullen missen.

4. Warum ein héheres Einkommen alleine niemals die Losung fir unsere
Geldprobleme sein kann.

5. Wie wir erreichen konnen, dass wir uns nicht von unseren Vorsitzen
abbringen lassen. Die Kunst des Visualisierens.

6. Es wird nicht immer leicht sein. Einige Menschen werden uns abhal-
ten wollen, unsere Ziele zu erreichen. Oftmals sogar Freunde und
Familienangehérige. Aber es gibt einfache Mittel und Wege, sich nicht

irre machen zu lassen.
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10.
11.
12.
13.

14.
15.

16.
17.

18.

19.

20.

21.

22.
23.

. Warum das Erfolgs-Journal dazu fihrt, dass wir regelmidBig mehr

verdienen. Immer mehr und mehr. Und warum unser Selbstbe-

wusstsein den entscheidenden Unterschied ausmacht.

. Wie man sein liebstes Hobby zu seinem Beruf macht und dadurch

seinen Verdienst noch einmal erheblich verbessert.

. Der Unterschied zwischen wichtig und dringend. Wie man sich nicht

von seinen guten Vorsitzen abbringen lisst — in guten wie in schlech-
ten Zeiten.

Die wichtigste Regel fiir jede Form von Umsetzung: die 72-Stunden-
Regel.

Wie wir viel Geld verdienen — auf spielerische Weise.

Die vier wichtigsten Regeln fiir den Abbau von Schulden.

Die Geschichte von der Gans, die goldene Eier legt oder wie man
von seinem Geld lebt.

Wie der sinnvolle Umgang mit der Bank zur Freude wird.

Die wahre Natur von Glick und wie wir erreichen kénnen, mehr
Glick zu haben.

Ist es okay Geld zu mégen? Der Trick mit dem Bargeld im Safe.
Was es bedeutet, dass Geld »neutral« ist. Der Zusammenhang zwi-
schen Geld und gliicklich sein.

Die Wichtigkeit, etwas von dem zuriickzugeben, das wir bekommen
haben.

Wie wir am besten mit unserer Angst umgehen. Und welche Rolle
dabei das Erfolgs-Journal spielen kann.

Einer der effektivsten Wege, um unser Geld zu vermehren: der In-
vestmentclub. Die funf Regeln, die seinen Erfolg garantieren.

Die Zauberformel, wie wir Geld aus dem Nichts schaffen konnen.
Die drei wichtigsten Regeln fiir jede Geldanlage.

Wias sind eigentlich Aktien und wie funktionieren sie wirklich? Wie erge-
ben sich die Gewinne (Kursgewinne und Dividenden)? Ist eine Anlage
in Aktien fiir Dich das Richtige? Du wirst es schnell fir Dich entschei-

den konnen.

188



24.

25.

26.

27.
28.

29.
30.

31.

32.

33.

34.

Warum es wichtig sein kann, dass wir von Zeit zu Zeit unsere Kom-
fortzone verlassen und etwas tun, wovor wir Angst haben.

Wie Du tiber 8 — 10 % Gewinne pro Jahr erzielen. Die fast optimale
Anlageform und die optimale Anlagestrategie.

Warum Aktienfonds so sicher sind und sehr gute Gewinne bringen. Die
drei Kriterien, nach denen Du einen sicheren Fonds auswihlen solltest.
Wie leicht es ist, in Fonds zu investieren.

Was auf diese Weise aus Deinem Geld werden kann. Die Kraft des
Zinseszinses.

Volatilitit: Wie Du Risiko und Gewinn gegeneinander abwigst.

Wie Du ganz leicht Zinsen und Zinseszins im Kopf ausrechnen
kannst.

Was solltest Du tun, wenn die Kurse einmal fallen? Wie Du aus
solchen Situationen groflen Gewinn schlagen kannst.

Was Du wissen musst, um mit Fonds zuverldssig hohe Gewinne zu
machen.

Was Inflation wirklich bedeutet und wie Du deren Auswirkung auf
Dein Geld leicht im Kopf berechnen kannst. Und wie Inflation zu
Deinem besten Freund wird — wenn Du die richtige Anlage wihlst.
Wie Geld sich auch auf die anderen Bereiche unseres Lebens aus-
witkt. Wohin alles fihren kann, wenn wir uns mehr mit dem Thema
Geld beschiftigen.

Uberraschungen sind wahrscheinlich

Schon eine einzige Idee kann gentigen, um den Weg zu Wohlstand ein-

zuschlagen. Ich méchte Dich aber an dieser Stelle auf eine erstaunliche

Tatsache aufmerksam machen, gewissermallen als »Vorwarnung«

Beginnt das »gro3e Geld« erst einmal zu flieBen, dann kommt es unter

Umstinden so schnell und in solchen Mengen, dass man sich verwundert

fragt, wo es sich blof3 die ganze Zeit versteckt gehalten hat.

189



Dieses Phinomen ist umso erstaunlicher, als es die weit verbreitete
Irrmeinung vollig widerlegt, man kénne nur durch lange Jahre harter
Arbeit zu Wohlstand gelangen. Reichtum und Wohlstand sind vielmehr
das Produkt einer bestimmten Geisteshaltung, bestimmter wohlstands-
orientierter Glaubenssitze. Wenn diese Voraussetzungen erst einmal ge-
schaffen sind, dann geht es viel leichter, als die meisten Menschen den-
ken. Darum hat dieses Buch den Untertitel erhalten: »Spielerisch zu
Wohlstand und Erfolg.

Ignoranz ist Kapitulation

Die meisten Menschen kiimmern sich nicht ausreichend um ihre Finan-
zen. Sie gleichen in dieser Hinsicht einem dreijdhrigen Kind, das sich die
Augen zuhilt und meint, es sei nun nicht mehr zu sehen. Die Finanzen
bleiben — und wenn wir uns nicht um sie kiimmern, werden sie zu einer
negativen Macht, die uns viel Lebensqualitit raubt. Wer seinen Finanzen
den Riicken zudreht, dreht der Person den Riicken zu, die er sein kénnte.
Natirlich erfordert es Mut, nach dem Leben zu fragen, das wir wirklich
fihren wollen. Aber finanzielle Freiheit ist heute fiir jeden moglich gewor-
den. Seneca meinte dazu: »Nicht weil es schwer ist, fangen wir es nicht an,

sondern weil wir es nicht anfangen, ist es so schwer.«

Nichts kann Dich aufhalten

Wer diese GesetzmilBigkeiten, das 1 x 1 des Geldes, erst einmal verin-
nerlicht hat, wird feststellen, dass sich seine finanzielle Situation zuneh-
mend verbessert. Nichts kann eine Idee authalten, deren Zeit gekommen
ist. Das Gleiche gilt fir das Leben jedes Menschen. Nichts kann Dich
aufhalten, Dein Geburtsrecht in Anspruch zu nehmen: Wohlstand. Es

ist unsere natiirliche Bestimmung, in Wiirde und finanzieller Freiheit zu
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leben. Nichts kann Dich jetzt davon abhalten, wenn Du es nicht zulésst.
Warum? Weil die Zeit dafiir gekommen ist. Jetzt.

Woher weil3 ich das? Nun, es ist einige Jahre her, seit ich dieses Buch
geschrieben habe. Viel hat sich seitdem ereignet:

Es wurde tber 3 Millionen Mal verkauft — in vielen Lindern — und
somit zum weltweit erfolgreichsten Finanzbuch fiir Kinder. In Asien
wurde es als Musical aufgefithrt — iiber ein Jahr lang vor tiglich 2000
Kindern. Eine Comicserie ist daraus entstanden.

Das Wichtigste: Ich habe unzihlige Briefe von Kindern erhalten, die
mir berichtet haben, was sie alles verandert haben, nachdem sie ,,Ein
Hund namens Money* gelesen haben. Es waren tolle Briefe mit beriih-
renden Etlebnissen. Ich bin tief dankbar dafir.

Das gleiche gilt fiir viele ,,erwachsene Kinder™ die mir geschrieben
haben. Sie sagten tibereinstimmend: ,, ,Ein Hund namens Money* ist das
beste Buch zum Einstieg in das Thema Geld und Finanzen.*

Unser Leben ist eine Reise. Wenn wir das Thema Geld meistern, dann
kann uns diese Reise Moglichkeiten eréffnen und uns in Richtungen
fihren, die wir uns niemals vorgestellt haben.

Kira ist das beste Beispiel daftir. Erst kannte sie ihre Trdume kaum,
dann hat sie nicht an ihre Erfillung geglaubt. Natiirlich gab es auch ein
paar Schwierigkeiten. Aber als sie — viel schneller, als sie es fir moglich
gehalten hitte — ihre Ziele erreicht hat, da kam das Gefthl auf, dass es
gar nicht anders hitte kommen kénnen. Es war unvermeidlich. Und
schlieBlich hat sie Dinge etlebt, die weit iiber ihre Triume hinausgingen.

Das ist auch mein Wunsch an Dich: Mégest Du Deine Traume auf-
greifen und ausleben. Und mégest Du auf der Reise Deines Lebens
Entdeckungen machen, die sogar noch Deine Triume tibertreffen.

Und nun ist es Zeit, mit der Geschichte zu beginnen. Mit der von

einem Hund namens Money, dem 1 x 1 des Geldes, Kira und ...

Herzlichst Dein
Bodo Schifer
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Aktie

Anlegen

Borse

Anhang

Eine Aktie ist eine Beteiligung an einer Firma: man
kauft einen oder mehrere Teile dieser Firma und jeder
Teil heiit Aktie. Wenn die Firma Gewinn macht (Geld
verdient), bekommst Du einen Prozentsatz, der von der
GroBe Deines Anteils abhingt: je kleiner Dein Anteil an
der Firma, desto kleiner Dein Gewinn — je groBler Deine
Aktienanteile, desto groBer Dein Gewinn. Wenn die
Firma Verluste macht, so haben Deine Aktien weniger
Wert. In diesem Moment darfst Du sie nicht verkaufen,
sondern solltest warten, bis die Firma wieder verdient.
Am besten, Du liest die genauen Erklirungen von Frau

Trumpf Gber Aktien im Kapitel ,,Der Club investiert®.

Geld anlegen bedeutet zum einen, Geld sich durch Zinsen
oder Gewinne vermehren lassen: Man kann Geld in Ak-
tien oder in einer Bank anlegen. Zum anderen kann man
Geld auch anlegen, indem man etwas Beliebiges kauft, von
dem man weil3, dass es spiter fiir viel Geld verkauft wer-

den kann: ein Kunstwerk, ein Haus, Antiquititen etc. ...

RegelmiBige Zusammenkunft von Kaufleuten zum Ab-
schluss von Handelsgeschiften auf einer Art Marktplatz.
Die Borse fithrt Angebot und Nachfrage marktmifig
zusammen und gleicht sie aus durch amtliche Festsetzung
von Preisen. Oberste Instanz ist in der Bundesrepublik
der Bundeswirtschaftsminister, zur Begutachtung steht
ihm ein Borsenausschuss zur Seite. Mehr dazu im Kapitel

,,Der Club investiert®.
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Fonds

Hypotheken

Inflation

Prozent

(aus d. franz.) der Fonds, fiir bestimmte Zwecke gehal-
tene Geldmittel (Sondervermégen). Mehr dazu im

Kapitel ,,Der Club investiert.

Schnell erklirt ist eine Hypothek, die Belastung eines
Grundstiicks, eine Form des Pfandrechts: Wenn der Be-
sitzer eines Hauses Schulden hat, so kann er durch Hy-
potheken auf das Haus seine Schulden rechtlich und
finanziell absichern. Dadurch , belastet™ er aber seinen
Grundbesitz: Der Besitz des Hauses ist eingeschrinkt, da
im Falle eines Verkaufs der Erlos des Hypothekenbriefs

vom Schuldner abgegeben werden muss.

Geldentwertung, Fir 5 Euro kann man sich heute
mehr kaufen, als in zehn Jahren. Geld wird mit der Zeit

immer weniger wert.

Um Prozente einer Summe auf dem Taschenrechner
auszurechnen: Grundsumme eintippen, dann mit dem
Prozentsatz multiplizieren: Zum Beispiel: 3.000 x 3, dann
auf Prozent (%) tippen, nicht auf ist gleich (=). Es muss
in diesem Fall 90 ergeben. Du kannst Prozente auch aus-
rechnen, indem Du Deine Summe erst durch hundert teilst
(ein Prozent ist ein Hundertstel) und sie dann mit dem
gegebenen Prozentsatz multiplizierst: 3.000 : 100 = 30
(= ein Prozent) 30 x 3 (drei Prozent) = 90.
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Zinsen

Zinseszins

Wenn Du einer Bank Kapital leihst (das bedeutet: Geld
auf ein Konto einzahlst), dann zahlt Dir die Bank einen
gewissen Preis dafir. Wenn Du der Bank 3.000,— € leihst,
gibt sie Dir einen geregelten Zinssatz von zum Beispiel
drei Prozent (3 %). Dann bekommst Du jedes Jahr 3%
von 3.000,— € (das ergibt 90,— €).

Du kannst mit der Bank ausmachen, dass zum Jahres-
ende Deine Zinsen immer zu Deinem Kapital gezihlt
werden: Wenn wir das obere Beispiel nehmen, dann
hast Du im nichsten Jahr insgesamt schon 3.090,— €
(von denen erneut Zinsen berechnet werden: Jedes Mal
natiirlich mehr: 3 % von 3.090,— € ergibt 92,70 €). So geht
das immer weiter (3090,— € + 92,70 € =) 3.182,70 €: die

Zinsen von dieser Summe betragen dann 95,45 € etc. ...
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Ausblick

...und wie geht es jetzt weiter?

Ein personliches Geschenk von Bodo Schéfer

Ist es wirklich méglich, dass Du finanziell frei wirst?
Sodass Geld nie mehr ein Sorgen Thema ist, sondern Du wirklich sicher
und unabhingig bist? Sodass Geld einfach keine Rolle spielt, weil Du

genug davon hast?

Wenn Du Geld-Probleme hast, zu wenig verdienst, Schulden hast oder
Dir nicht den Lebensstandard leisten kannst, den Du Dir ertriumst. ..
Dann gibt es dafiir genau VIER Griinde. Und die erklire ich genau in
meinem Video-Coaching. Darum kénnte dies das wichtigste Video
iiber Geld und Wohlstand sein, das Du jemals siehst.

In Deinen vier GRATIS Videos lernst Du:

1. Die geheime Geschichte des Geldes

2. Warum wir mit Geld scheitern ... und was wir daran
tun kénnen

3. Die Geld-Licke — Und wie wit sie schlieBen kénnen
So baust Du wahren Wohlstand auf — Die 6 Schlissel
fur Gluck und Wohlstand

Als Dankeschon fir Dein Vertrauen schenke ich Dir diese vier Videos
GRATIS.
Sichere Dir jetzt hier Dein Geschenk:

ein-hund-namens-money.de/geschenk
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tin persénlicher Brief

von Bodo Schafer

Liebe Leserin, lieber Leser,

immer mal wieder entstehen revolutionire Produkte, die alles verandern.
Wenn man in seiner Berufslaufbahn die Chance hat, an einem solchen
Produkt mitzuarbeiten, kann man sich gliicklich schitzen. Ich habe in
dieser Hinsicht schon sehr viel Gliick gehabt. Zusammen mit meinen
Partnern konnte ich schon mehrere solcher Produkte prisentieren. Darf
ich Dir dazu vier kurze Geschichten erzdhlen? Es handelt sich um die
Geschichten von vier bahnbrechenden Produkten, alles Meilensteine in

unserer Branche, der Erwachsenenbildung;

Die erste Geschichte: Entstehung meiner Seminare

1994 fishrte ich unsere ersten Geldseminare durch: tiber den »Durchbruch
zum finanziellen Erfolg« und spiter tiber »Die erste Million in sieben Jah-

ren«.

Der Anfang war nicht leicht. Einmal hatten sich fiir ein Seminar nur
vier Personen angemeldet. Ich wollte es schon ausfallen lassen. Aber ich
wollte meiner Leidenschaft folgen, darum habe ich am Ende fir funf
Teilnehmer zwei ganze Wochenenden ein Seminar gehalten. Das war der
Wendepunkt. Als ob ich mir selbst bewiesen hatte: Ich gebe nicht auf.
Ich ziehe das durch. Von da ab kamen immer mehr Menschen. Zuerst
Hunderte, dann Tausende. Und das hat hauptsichlich einen Grund: Diese

Seminare haben zahlreiche Menschen reich gemacht.
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Zusatzlich haben wir daraus ein Audioseminar erarbeitet, das mehr als
500 000 Menschen gekauft haben.

Ich bin auBerordentlich froh und auch stolz, dass somit weit tber eine
Million Menschen meine Seminare gesehen oder gehort haben. Es ist

unglaublich, was alles passiert, wenn wir etwas tun, was wir lieben.

Die zweite Geschichte: Das erste Buch

Im Februar 1997 schrieb ich mein erstes Buch: »Der Weg zur finanziellen
Freiheit«. Ein Buch tber Geld, an das kaum einer glaubte. 57 Verlage
hatten abgelehnt, es zu drucken. 18 Monate lang bekam ich nur Absagen.
Es gebe weltweit schon ca. 500 000 Biicher tiber Geld ...

Aber ich wusste, dass dieses Buch wertvoll ist. Meine Ausdauer wurde
belohnt: Ich freue mich nach wie vor riesig dartiber, dass wir in den
ersten drei Monaten nach dem Erscheinen mehr als 100 000 Exemplare
verkauft haben — alleine in Deutschland. Inzwischen sind es weltweit
tber 10 Millionen. »Der Weg zur finanziellen Freiheit« ist das erfolgreichste
Buch tber Geld weltweit. Ich glaube, wir dirfen niemals aufgeben. Nie.
Das Leben belohnt Ausdauer. Wir miissen etwas tun, wofiir wir wirkliche
Leidenschaft empfinden. Fir eine Idee, fiir die Losung eines Problems,

tir die Beseitigung eines Unrechts.

Die dritte Geschichte: Das erste DVD-Seminar

Mit dem Erfolg meines ersten Buchs setzte eine wahre Erfolgsspirale
ein. Ich schrieb weitere Biicher, besuchte unglaublich viele Talkshows,
gab massenhaft Interviews ... Als Sprecher war ich stindig ausgebucht.
Ich habe es allerdings tibertrieben und eindeutig zu viel gearbeitet. Dann

wurde ich Ende 1999 krank. Ich konnte keine Seminare mehr halten.
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Das Leben lduft nicht immer glatt. Und es ist falsch zu denken, wir kénn-
ten nur dann glicklich sein, wenn alles super liduft. Doch ich habe in

diesen Zeiten viel gelernt.

Meinen Traum, andere Menschen zur finanziellen Freiheit zu fihren,
habe ich in der ganzen Zeit nie aufgegeben. Aber es hatte sich einiges
verindert: Heute ist es mir wichtig, dass ich anderen nicht nur helfe, reich
zu werden, sondern reich und gliicklich. So machte ich weiter. Ich wollte
mich nicht mehr tiberarbeiten, allerdings hatte ich gleichzeitig den bren-
nenden Wunsch, mehr Menschen zu erreichen. Dabei herausgekommen
ist 2008 ein DVD-Einstiegspaket, das leicht verstindlich den Weg zum
Wohlstand erklirt.

Dieses Paket haben bis Ende 2016 bereits tiber 15 000 Menschen gekautft.

Ich glaube, was ich etlebt habe, haben viele erfahren: Viele Menschen
kommen irgendwann an den Punkt, dass sie ihren Job so nicht weiterma-
chen wollen oder konnen. Sie wollen sich weiterentwickeln oder mussen

etwas andern.

Ich habe erfahren: Dazu miissen wir unsere Leidenschaft nicht aufgeben,
wir kénnen sie vertiefen, weiterentwickeln, den Ansatz indern. Und im
Ergebnis kénnen wir noch effektiver sein. Wenn wir unserer Leiden-
schaft treu bleiben, aber den Ansatzpunkt verindern und die Umsetzung
verbessern, dann kénnen sich unglaubliche Dinge entwickeln.

Wenn jemandem ein einziger dieser drei Meilensteine gelingt, dann ist
das fantastisch. Aber es war immer mein Herzensanliegen, méglichst viele
Menschen zur finanziellen Freiheit zu leiten. Also bin ich nie zufrieden. Ich
wollte ein sicheres System schaffen und das immer weiter verbessern und
vereinfachen. Und das fihtt uns zur vierten Geschichte. Ich schildere Dir

nun den vierten grof3en Meilenstein.
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Die vierte Geschichte: Mein Lebenswerk

Diese vierte Geschichte kann fiir Dich sehr wichtig sein. Sie resultiert aus

den ersten drei. Erinnerst Du Dich an die drei Lehren aus meinen drei

Geschichten?

1. Wir sollten etwas finden, was wir lieben. Wir erfahren sonst nie, wozu
wir wirklich in der Lage sind.

2. Nicht aufgeben, niemals. Aber dazu brauchen wir die Leidenschaft,
die sich dann einstellt, wenn wir etwas wirklich lieben.

3. Wir kénnen auch gliicklich sein, wenn wir harte Zeiten durchmachen.
Wir kénnen dabei lernen, unsere Tatigkeit zu verbessern und effek-

tiver zu machen.

Alles, was ich eben beschrieben habe, alles, was ich aus den drei Geschich-
ten gelernt habe, fliet zusammen in einen einzigen Kurs: die Seminare,

die Audioprogramme, das personliche Coaching durch mich, die Biicher ...

Das Ergebnis aus diesen Geschichten ist dieser Kurs:

HEs ist immer mein Herzensanliegen gewesen, andere Menschen zur
finanziellen Freiheit zu fuhren. Daflir habe ich Seminare veranstaltet,

Biicher geschrieben und viele Menschen personlich gecoacht.

Jetzt haben wir alle drei Wege fiir Dich noch viel leichter gemacht:

Wir haben die wichtigsten Seminare gefilmt, damit Du Dir diese bequem
zu Hause anschauen kannst.

Ich schreibe Dir wéchentlich einen Coachingbrief, damit Du stindig ler-
nen und an Deine Vorsitze erinnert wirst. Und diese Briefe bekommst
Du auch als Audioversion. So kannst Du Dir diese z. B. morgens im
Auto anhoéren.

Du bekommst meine besten Audio-Seminare als MP3-Datei freigeschaltet.
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Kurz gesagt:

Wir liefern Thnen einen Fernkurs, der Dich sicher und einfach reich
macht.

Ich habe tber 4 000 Biicher gelesen. Tausende Gespriche mit Experten
und Milliondren geftihrt. Ich selbst wurde zuerst von einem Milliondr
und spiter von einem Milliarddr gecoacht. Mit dreilig Jahren war ich
finanziell frei, das heil3t, ich kann seitdem von meinem Geld leben. Ich
habe tber 250 Seminare besucht. Und aus alldem habe ich fur Dich das
Wichtigste und Beste herausgefiltert: Du erhiltst das Wissen von 200

Erfolgstrainern, Bestsellerautoren, Multimilliondren und Milliardaren.

Herzlichst Dein

Bodo Schifer
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Achtung

Sicher kennst Du jemanden, dem diese Geheimnisse und Strategien

helfen konnen.

Dabher habe ich eine Bitte an Dich: Gib EIN HUND NAMENS MONEY
an diese Menschen weiter. Hilf ihnen, Kontrolle Uber ihre Zukunft zu

bekommen.

Doch VORSICHT: Gib ithnen NICHT dieses Buch!
Sondern: Schicke ihnen folgenden Link:

9 ein-hund-namens-money.de e

Denn nur so kénnen sie sich ebenfalls die wertvollen Geschenke sichern,

die Du mit diesem Buch bekommen hast.
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Danksagumg

AuBergewthnliche Leistungen sind immer das Ergebnis von einem
wunderbaren Zusammenspiel unterschiedlicher Menschen.

Ich hatte — und habe — das Privileg, von einzigartigen Menschen zu
lernen. Leider ist es unmdglich, sie an dieser Stelle alle aufzufiithren, aber
ihnen allen gilt mein ganz besonderer Dank. Einige méchte ich dennoch
namentlich erwihnen, da sie mich besonders geprigt haben: den Geistli-
chen Winfried, Peter, meinen ersten Coach, der mir die Grundlagen des
Erfolgs und die Schénheit einer vertrauensvollen Bezichung vermittelt
hat, Shami, den Meister der Kommunikation, sowie den Milliardar
Daniel S. Pefia sen., der mich in die Welt der Hochfinanz einweihte.

Dieses Buch ist das Ergebnis meiner Bezichung mit ihnen sowie
der kritisch-konstruktiven Hilfe meiner unzihligen Berater, Coaches,
Lektoren, Kollegen und Leser. Keiner von ihnen hat es mir je besonders
leicht gemacht — und bekanntlich ist das fir die Entwicklung eines
Menschen gut.

Ich habe euch alle sehr gern, vielen Dank fiir eure Inspiration und

eure Hilfe.

Mein Dank gilt meinem fantastischen Team in der BODO SCHAFER
Akademie. Thr seid unfaBbar gut. Zusammen kénnen wir so vielen
Menschen helfen, stirker, freier, wohlhabender und gliicklicher zu sein.
Danke fir eure Unterstiitzung, euren unermidlichen Einsatz, eure
genialen Ideen und dafir, dass ihr mit mir zusammen an diesem Traum

arbeitet.
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Und ich danke meiner Frau Imke: Du bist das Schonste in meinem
Leben. Danke fir alles!

Last but not least moéchte ich mich besonders bei den Teilnehmern
meiner Seminare und meiner zahlreichen Online-Kurse und meinen
Lesern bedanken, die mir unzihlige Anregungen gegeben haben. Ich
freue mich weiterhin tber eurer Feedback. Wegen euch mache ich

immer weiter, und lerne ich immer wieder dazu.
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weitere Bestseller

von Bodo Schafer

Der Weg zur finanziellen Freiheit

Das Standardwerk von Bodo Schifer. Es zeigt, wie
Du innerhalb von 7 Jahren Deine 1. Million erreichen
kannst. Durch seine ganzheitliche Betrachtungsweise gut

. - _— .
iy geeignet fiir ,,Finanz-Neulinge®. Es behandelt die men-
er

tale Seite und gibt praktische Tipps. Es ist weltweit mit

tber 10 Millionen verkauften Exemplaren das meist ver-

BODo SCHAFER

kaufte Finanzbuch.

Die Gesetze der Gewinner

" Dieses Buch ist eine Abkiirzung zu personlichem Er-
ey folg und Reichtum: Bodo Schifer liefert Thnen die 30

Bestseler
8 erprobten Gesetze der Gewinner — kompakt und leicht
%\

\: j\yg

0O scHAFER bereichen ehrgeizige Ziele erreichen.

JETZT bestellen unter:
bodoschaefer-akademie.de

verstindlich und unterhaltsam geschrieben. Sie erfahren die

entscheidenden Strategien, mit denen Sie in allen Lebens-




Das Coachmg Prog(amm

fiir jede Lebenssituation

Ob fiir sich selbst oder Deine Liebsten, Bodo Schifer verhilft Dir mit sei-
nen Coaching-Programmen fiir jede Lebenssituation zu finanziellen Erfolg,

Finde jetzt Dein passendes Coaching:

Bodo Schifers Fernstudium fur finanzielle Freiheit

» www.vip7jahres.club

Seminare von Bodo Schifer:

WAHRER WOHLSTANDO® -

So werden Sie in 7 Jahren finanziell frei
» www.millionaer7.de

Mut zum Gliicklichsein

» www.mzg24.de

Zeit zu Gewinnen —

Die Formel fir ein produktives und gliickliches Leben

» www.zeit-zu-gewinnen.de



Positionierung -
Geld verdienen mit Leidenschaft

» www.positionierung24.de

Leading Simple -
Flhren kann so einfach sein

» www.leadingsimple24.de

Sogmarketing -
Einfach & Erfolgreich Kommunizieren

» www.sogmarketing24.de

die HUNDE-STRATEGIE® -
300% mehr verkaufen in 1 Monat

» www.hundestrategie24.de

META-TECHNIK® -
Die Kraft der Uberzeugung



lhr Weg zum Topverkaufer© -
> www.topverkaeufer24.de
Unternehmens-Erfolg®© -

Schritt fr Schritt zum erfolgreichen Unternehmen

» www.unternehmenserfolg24.de

JETZT bestellen unter:

bodoschaefer-akademie.de




Eines Tages findet Kira einen
verletzten Labrador und bringt
. ihn nach Hause. Doch wer hatte
2 je gedacht, dass ein normaler
Hund ein echtes Finanzgenie ist?

Durch die Freundschaft, die Kira
mit dem Hund verbindet, er-
kennt sie, dass es moglich ist,
Traume zu erfillen.

Lerne auf spielerische und leicht verstandliche Weise mit
Deinem Geld umzugehen und erfllle Dir all Deine Traume.

- Das sagen begeisterte Leser -

,Ein Hund hamens Money” ist eine Uberféllige Pioniertat:
Es tragt vorurteilsbeladene Mauern ab. Dadurch wird die Sicht frei.”

— Prof. Dr. Jiirgen Zimmer

.Es ist geeignet fur Kinder und auch Erwachsene, die Uber Geld

einfach mehr wissen wollen und sich eigentlich noch nie damit

beschaftigt haben. [...] Ein Tipp von mir: Wer mal viel Geld verdienen
und haben will, der sollte sich an dieses Buch halten.”

— Victoria Gritz

9 1/2 Jahre alt

n Bodo Schafer @bodoschaefer Bodo Schafer

www.bodoschaefer.de

wmm® Bodo Schafer
"= AKADEMIE
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